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1. ЦЕЛИ ОСВОЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ
Дисциплина «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» предназначена для изучения студентами  специальности   100701.51 «Коммерция (по отраслям)» на 3 курсе. 

Целью данного курса является освоение теоретических и практических аспектов анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия  и на этой основе формирование навыков у студентов по разработке конкретных рекомендаций, направленных на повышение эффективности функционирования данного предприятия с позиций:

· системного подхода к управлению;

· обобщения выявленных резервов экономического и социального развития.

К основным задачам изучения дисциплины  «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» относятся:

· изучение студентами сущности, роли и видов анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия:

· освоение методов и форм организации анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия:

· исследование методик анализа результатов коммерческой, производственной, социальной и других видов деятельности предприятия, функционирующего в сфере товарного обращения;

· формирование теоретических и практических навыков по использованию основных приемов анализа состояния и использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов предприятия;

· приобретение способностей по установлению путей повышения эффективности функционирования предприятия на основе комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
   
Формирование рыночных отношений, переход к многообразию форм собственности требуют развития теории и практики анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия как одного из основных методов управления его экономикой и функции менеджмента. Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия, осуществляющего коммерческое предпринимательство, наполняется новым конкретным содержанием и связаны с производственными, торговыми, финансовыми и другими аспектами. Все вышесказанное требует изменений и в подготовке специалистов. Изучение дисциплины «Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия» направлено на то, чтобы научить будущих специалистов в условиях  неопределенности и непредсказуемости развития рыночной экономики не только давать объективную и глубокую оценку результатам хозяйствования, но и выявлять и мобилизовывать резервы (особенно прогнозные) экономического и социального развития, повышения эффективности использования торгово-хозяйственного потенциала, обоснованно разрабатывать и успешно  реализовывать планы, прогнозы, стратегические и тактические решения. 

Дисциплина «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» тесно связана с такими дисциплинами как «Экономика организации», «Менеджмент (по отраслям)», «Маркетинг», «Теоретические основы товароведения», «Основы ведения и прогнозирования коммерческой деятельности».

Курс состоит из лекционных и практических работ, самостоятельной работы студентов и завершается зачетом.

Лекционные занятия предназначены для теоретического осмысления и обобщения сложных разделов курса, которые освещаются, в основном, на проблемном уровне.

Практические занятия являются аудиторными, проводятся по заранее известным темам. Они предназначены для закрепления и более глубокого изучения определенных аспектов лекционного материала.

Самостоятельная работа является внеаудиторной и предназначена для самостоятельного ознакомления студента с определенными разделами курса по рекомендованным педагогом материалам и подготовки к выполнению индивидуальных заданий по курсу.

Текущий рейтинг-контроль проводится преподавателем в процессе проведения всех видов занятий. Промежуточный рейтинг-контроль предназначен для практической комплексной оценки освоения разделов курса и осуществляется путем подготовки студентами ответов на заданные вопросы.

В результате изучения дисциплины будущий специалист должен знать:

· виды и направления, функции экономического анализа деятельности предприятий;

· требования, предъявляемые к анализу финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

· источники обеспечения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия необходимой и достаточной информацией;

· методы, применяемые в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятия и его характерные особенности;

· методики выполнения конкретных хозяйственных задач, поставленных перед анализом финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

· основные принципы и приемы анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

· основные показатели, используемые в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

· основы организации анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия;

должен уметь:

· идентифицировать реальное состояние анализируемого объекта;

· исследовать состав и свойства объекта, проводить его сравнение с известными аналогами или базовыми характеристиками, нормативными величинами;

· выявлять  изменения в состоянии объекта в пространственно-временном разрезе;

· устанавливать основные  факторы, вызвавшие изменения в состоянии объекта, и учитывать их влияние;

· прогнозировать основные тенденции;

· устанавливать пути повышения эффективности хозяйствования предприятия на основе комплексного технико-экономического анализа.
Результатом изучения дисциплины «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» является формирование у студентов следующих компетенций:

общих:

- Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес (ОК-1);

- Организовывать собственную деятельность, выбирать типовые методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество (ОК-2);

- принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них ответственность (ОК-3);

- осуществлять поиск и использование информации, необходимой для эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного развития (ОК-4);

- работать в коллективе и команде, эффективно общаться с коллегами, руководством, потребителями (ОК-6);

- самостоятельно определять задачи профессионального и личностного развития, заниматься самообразованием, осознанно планировать повышение квалификации (ОК-7);

- логически верно, аргументировано и ясно излагать устную и письменную речь (ОК-10);

- соблюдать действующее законодательство и обязательные требования нормативных документов, а также требования стандартов, технических условий (ОК-12);
профессиональных (организация и проведение экономической и маркетинговой деятельности):

- использовать данные бухгалтерского учета для контроля результатов и планирования коммерческой деятельности, проводить учет товаров (сырья, материалов, продукции, тары, других материальных ценностей) и участвовать в их инвентаризации (ПК-2.1);

- применять в практических ситуациях экономические методы, рассчитывать микроэкономические показатели, анализировать их, а также рынки ресурсов (ПК-2.3);

- определять основные экономические показатели работы организации, цены, заработную плату (ПК-2.4);

- применять методы и приемы анализа финансово-хозяйственной деятельности при осуществлении коммерческой деятельности, осуществлять денежные расчеты с покупателями, составлять финансовые документы и отчеты (ПК-2.9).

2.  Структура и объем дисциплины

	№ п\п
	Вид занятий
	Количество часов

	
	
	

	1.
	Всего часов
	76

	2.
	Аудиторные занятия:
	38

	
	Лекции
	18

	
	Практические занятия 
	20

	
	Лабораторные работы (ЛР)
	-

	
	Контрольная  работа
	-

	3.
	Самостоятельная работа
	38

	
	Вид итогового контроля - зачет
	+




3. СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ 
Распределение фонда времени по темам и видам занятий

	№

п/п
	Раздел
дисциплины

 
	Семестр
	Неделя семестра
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу студентов
и трудоемкость (в часах)
	Формы текущего контроля успеваемости (по неделям семестра)
Форма промежуточной аттестации (по семестрам)
 

	
	
	
	
	Лекции
	Практ. занятия
	Лабор. занятия
	Самост. работа
	

	1
	Цели, задачи, методы, приемы, виды экономического анализа
	5
	1, 3
	2
	2
	-
	2
	Письменный опрос по теме; решение практических задач




	2
	Информационное обеспечение экономического анализа
	5
	3,4
	1
	1
	-
	2
	Устный опрос по теме; подготовка докладов и рефератов по пройденной теме



	3
	Организация аналитической работы организации
	5
	3,4
	1
	1
	-
	2
	Опрос по теме; подготовка докладов и рефератов по пройденной теме



	4
	Система комплексного экономического анализа
	5
	5,6
	2
	2
	-
	6
	Тестирование по пройденным темам; подготовка докладов и рефератов



	5
	Анализ: технико-организационного уровня производства, эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации
	5
	7,9,8,

10,12
	4
	6
	-
	8
	Экспресс - опрос по теме; решение практических и ситуационных задач

	6
	Анализ производства и реализации продукции, использования основных средств
	5
	11,13,14
	4
	4
	-
	8
	Экспресс - опрос по теме; решение практических и ситуационных задач

	7
	Анализ: розничного и оптового товарооборота, издержек обращения, показателей по труду, валового дохода, финансовых результатов деятельности
	5
	15,16
	4
	4
	-
	10
	Экспресс - опрос по теме; тестирование по пройденным темам;

решение практических и ситуационных задач


	Итого
	-
	-
	18
	20
	-
	38
	


4. Тематический план изучения дисциплины 

Тема 1. Цели, задачи, методы, приемы, виды экономического анализа

 Цель занятия: изучение методологических аспектов и элементов системы анализа деятельности предприятия
Содержание занятия:

1. Цель, задачи, принципы экономического анализа

2. Предмет и функции экономического анализа

3. Методы и приемы экономического анализа

4. Виды экономического анализа

Рекомендуемая литература: 1, 4, 7, 8, 9, 11, 17, 27, 36
Тема 2. Информационное обеспечение экономического анализа
Цель занятия: ознакомление с основными источниками  информации, необходимых для проведения экономического анализа
Содержание занятия:
1. Классификация источников информации, необходимых для проведения экономического анализа
2. Требования, предъявляемые к исходной информации в экономическом анализе
Рекомендуемая литература: 1, 2, 6, 7, 8, 14, 16, 31

Тема 3. Организация аналитической работы организации

Цель занятия: изучение основ, субъектов, объектов, этапов организации анализа  
Содержание занятия:
1. Основы организации экономического анализа

2. Субъекты и объекты анализа 

3. Этапы организации аналитической работы и оценки потенциала предприятия
Рекомендуемая литература: 1, 2, 4, 6, 7, 8, 9, 11, 16, 17
Тема 4. Система комплексного экономического анализа
Цель занятия: изучение основных элементов модели комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия
Содержание занятия:
1. Основные блоки модели комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

2. Содержание блока «Ресурсы»

3. Содержание блока «Производственно-технологический процесс»

4. Содержание блока «Результаты финансово-хозяйственной деятельности»
Рекомендуемая литература:1, 2, 4, 7, 8, 11, 16 ,17, 22, 32, 39
Тема 5. Анализ: технико-организационного уровня производства, эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации
Цель занятия: изучение теоретических и методических  аспектов анализа технико-организационного уровня производства, эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации
Содержание занятия:
1. Анализ технико-организационного уровня производства
2. Анализ эффективности использования материальных ресурсов организации
3. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов организации
4. Анализ эффективности использования финансовых ресурсов организации
Рекомендуемая литература: 1, 2, 15, 16, 20, 21, 23, 27, 29

Тема 6. Анализ производства и реализации продукции, использования основных средств
Цель занятия: изучение теоретических и методических  аспектов анализа производства и реализации продукции, использования основных средств
Содержание занятия:

1. Анализ производства и реализации продукции

2. Анализ использования основных средств
Рекомендуемая литература: 1,2, 15, 16, 19,  20, 21, 23, 28, 29, 33

Тема 7. Анализ: розничного и оптового товарооборота, издержек обращения, показателей по труду, валового дохода, финансовых результатов деятельности
Цель занятия: изучение теоретических и методических  аспектов анализа розничного и оптового товарооборота, издержек обращения, показателей по труду, валового дохода, финансовых результатов деятельности
Содержание занятия: 
1. Анализ: розничного и оптового товарооборота
2. Анализ издержек обращения

3. Анализ показателей по труду

4. Анализ валового дохода 
5. Анализ финансовых результатов деятельности предприятия
Рекомендуемая литература: 1, 2, 15, 16, 19, 20, 21, 28, 33, 36, 37

5. Содержание ЛЕКЦИОННЫХ практических (семинарских) занятий

Тема 1. Цели, задачи, методы, приемы, виды экономического анализа
Теоретический материал по теме

1. Экономический анализ - это научный способ познания сущности экономических явлений и процессов, основанный на расчленении их на составные части и изучении во всем многообразии связей и зависимостей.

Задачи экономического анализа связаны с его содержанием, а также социально-экономической тактикой и стратегией предприятия на ближайшую и длительную перспективы. Эти задачи могут быть сведены к следующему:

· проверка реальности и оптимальности бизнес-планов, прогнозов и нормативов;
- содействие улучшению системы планирования и управления;

- контроль выполнения бизнес-планов по всем показателям;

- изучение и оценка тенденций развития экономики предприятия.

- изучение и оценка условий и способов получения результатов хозяйственной деятельности;

- определение экономической эффективности использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов, природных богатств;

- содействие внедрению в практику работы предприятия научно-технического прогресса и передовых методов хозяйствования;

- выявление и измерение влияния факторов на показатели хозяйственной деятельности предприятия. 

Задачи экономического анализа не исчерпываются приведенным перечнем. Опыт экономического и социального развития, компьютеризация менеджмента и т.п. показывают, что перед экономической наукой в целом и перед экономическим анализом, в частности, выдвигаются новые задачи. Их успешная реализация способствует оптимальному развитию национальной экономики, повышению уровня жизни населения.
Проведение комплексного экономического анализа хозяйственной деятельности предполагает использование следующих принципов:

1.Анализ должен базироваться на государственном подходе при оценке экономических явлений, процессов, результатов хозяйствования. Государственный подход. Оценка результатов деятельности организации должна учитывать ее соответствие требованиям законодательства, государственной экономической, экологической и социальной политике.

2.Анализ должен носить научный характер, т.е. базироваться на положениях диалектической теории познания, учитывать требования экономических законов развития производства, использовать достижения научно-технического прогресса и передового опыта, новейшие методы экономических исследований.

3.Комплексность. Это основное качество экономического анализа, которое заключается в рассмотрении всех сторон деятельности исследуемого объекта, всех причинно-следственных связей отдельных элементов экономической системы.
Комплексность исследования требует охвата всех звеньев и всех сторон деятельности и всестороннего изучения причинных зависимостей в экономике предприятия.
4.Одним из требований к анализу является обеспечение системного подхода, когда каждый изучаемый объект рассматривается как сложная динамическая система, состоящая из ряда элементов, определенным способом связанных между собой и внешней средой. Изучение каждого объекта должно осуществляться с учетом всех внутренних и внешних связей, взаимозависимости и соподчиненности его отдельных элементов. 
5. Объективность, конкретность, точность. Результаты анализа должны отражать объективную реальность и базироваться на достоверной информации и точных аналитических расчетах.

6. Действенность. Анализ должен активно воздействовать на ход производственного процесса и его результаты, своевременно выявлять недостатки в работе и резервы улучшения ее показателей, информировать руководство организации. 
7. Плановость. Проведение анализа должно соответствовать плану мероприятий, в котором закладываются сроки работ, исполнители и формы контроля за достоверностью полученных результатов.

8. Оперативность. Анализ должен проводиться быстро и четко, исключая вопросы, затеняющие сущность изучаемой проблемы. Это обеспечивает эффективность принимаемого управленческого решения.

9. Эффективность. Затраты на проведение анализа должны быть значительно меньше эффекта, получаемого от него.
Принцип эффективности выражается в том, что затраты на проведение анализа дают многократный эффект.

10. Также одним из принципов анализа является его демократизм (принцип массовости), предполагающий участие в проведении анализа широкого круга работников предприятия, что обеспечивает более полное выявление передового опыта и использование имеющихся внутрихозяйственных резервов.
Рассмотренные принципы экономического анализа составляют, таким образом, основу аналитической работы на предприятиях, эффективность которой обеспечивается комплексностью их использования на любом уровне управления.
2. Предмет экономического анализа - производственно-сбытовая, снабженческая, финансово-хозяйственная и другая экономическая деятельность предприятий, их структурных подразделений и ассоциаций. Эта деятельность проявляется в системе показателей, отражающихся в плановых, отчетных и прочих источниках информации. Объектом экономического анализа может быть хозяйственная деятельность предприятия в целом, отдельные ее стороны или хозяйственные процессы. В первом случае говорят о комплексном анализе, во втором - о тематическом анализе.
Содержание экономического анализа обусловлено, прежде всего, теми функциями, которые он выполняет в системе других прикладных экономических наук. Такими функциями являются:

- изучение характера действия экономических законов, установление закономерностей и тенденций, характеризующих экономические явления и процессы в конкретных условиях предприятия;

- научное обоснование текущих и перспективных планов;

- контроль за выполнением планов и управленческих решений" экономным использованием ресурсов;

- поиск резервов повышения эффективности производства на основе изучения передового опыта и достижений науки и практики;

- оценка результатов деятельности предприятия по выполнению планов по использованию имеющихся возможностей;

- разработка мероприятий по использованию выявленных резервов в процессе хозяйственной деятельности.

Таким образом, экономический анализ представляет собой систему специальных знаний, связанных с исследованием тенденций хозяйственного развития, научным обоснованием планов, управленческих решений, контролем за их выполнением, оценкой достигнутых результатов, поиском, измерением и обоснованием, величины хозяйственных резервов повышения эффективности производства и разработкой мероприятий по их использованию.

3. Под методикой понимается совокупность способов и правил наиболее целесообразного выполнения аналитической работы.
Методология экономического анализа определяется содержанием и особенностями изучаемого предмета, а также конкретными целями, задачами и требованиями, которые ставятся перед ним.

Экономический анализ связан с производственной, маркетинговой, финансово-хозяйственной и другой экономической деятельностью предприятий. Он предполагает диалектический подход к изучению хозяйственных процессов в их становлении и развитии, т.е. исследование соответствующих процессов, учет связей и взаимозависимостей между ними.
Методология экономического анализа определяется содержанием и особенностями изучаемого предмета, а также конкретными целями, задачами и требованиями, которые ставятся перед ним.
При выполнении анализа выделяются следующие этапы:
На первом этапе уточняются объекты, цель и задачи анализа, составляется план аналитической работы.

На втором этапе разрабатывается система синтетических и аналитических показателей, с помощью которых характеризуется объект анализа.

На третьем этапе собирается и подготавливается к анализу необходимая информация (проверяется ее точность, приводится в сопоставимый вид и т.д.).

На четвертом этапе проводится сравнение фактических результатов хозяйствования с показателями плана исследуемого периода, фактическими данными прошлых периодов, с достижениями ведущих предприятий, средними по отрасли и т.д.

На пятом этапе изучаются факторы и определяется их влияние на результаты деятельности предприятия.

На шестом этапе выявляются неиспользованные и перспективные резервы повышения эффективности производства.

На седьмом этапе происходит оценка результатов хозяйствования с учетом действия различных факторов и выявленных неиспользованных резервов, разрабатываются мероприятия по их использованию.

В качестве важнейшего элемента методики выступают технические приемы и способы анализа (инструментарий анализа) (рис.1.2).
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Рис. 1.2. Способы анализа хозяйственной деятельности предприятия

4.   Анализ хозяйственной деятельности классифицируется по разным признакам:

1. По признаку времени АХД подразделяется на предварительный (перспективный) и последующий (ретроспективный, исторический).

Предварительный анализ проводится до осуществления хозяйственных операций. Он необходим для обоснования управленческих решений и плановых заданий, а также для прогнозирования будущего и оценки ожидаемого выполнения плана, предупреждения нежелательных результатов.

Последующий (ретроспективный) анализ проводится после совершения хозяйственных актов. Он используется для контроля за выполнением плана, выявления неиспользованных резервов, объективной оценки результатов деятельности предприятий.

Ретроспективный анализ, в свою очередь, делится на оперативный и итоговый (результативный). Оперативный (ситуациионный) анализ проводится сразу после совершения хозяйственных операций или изменения ситуации за короткие отрезки времени (смену, сутки, декаду и т.д. Цель его: оперативно выявлять недостатки и воздействовать на хозяйственные процессы. Рыночная экономика характеризуется динамичностью ситуации как производственной, коммерческой, финансовой деятельности предприятия, так и его внешней среды. В этих условиях оперативный (ситуационный) анализ приобретает особое значение.

Итоговый (заключительный) анализ проводится за отчетный период времени (месяц, квартал, год). Его ценность в том, что деятельность предприятия изучается комплексно и всесторонне по отчетным данным за соответствующий период. Этим обеспечивается более полная оценка деятельности предприятия по использованию имеющихся возможностей.

2.  По пространственному признаку можно выделить анализ внутрихозяйственный и межхозяйственный. Внутрихозяйственный анализ изучает деятельность только исследуемого предприятия и его структурных подразделений. При межхозяйственндм анализе сравниваются результаты деятельности двух или более строительных предприятий. Это позволяет выявить передовой опыт, резервы, недостатки и на основе этого дать более объективную оценку эффективности деятельности предприятия.

3.  Большое значение имеет классификация АХД по объектам управления. Хозяйственная деятельность (управляемая система) состоит из отдельных подсистем: экономики, техники, технологии, организации производства, социальных условий труда, природоохранной деятельности и др. Аспект анализа по желанию управляющего органа может быть смещен в сторону каких-либо подсистем хозяйственной деятельности. В связи с этим выделяют:

3.1.   Технико-экономический анализ, которым занимаются технические службы предприятия (главного инженера, главного механика и др.). Его содержанием является изучение взаимодействия технических и экономических процессов и установление их влияния на экономические результаты деятельности предприятия:

3.2.  Финансово-экономический анализ (финансовая служба предприятия, финансовые и кредитные органы) основное внимание уделяет финансовым результатам деятельности предприятия: выполнению финансового плана, эффективности использования собственного и заемного капитала, выявлению резервов увеличения суммы прибыли, роста рентабельности, улучшения финансового состояния и платежеспособности предприятия;

3.3.  Аудиторский (бухгалтерский) анализ — это экспертная диагностика финансового «здоровья» предприятия. Проводится аудиторами или аудиторскими фирмами с целью оценки прогнозирования финансового состояния и финансовой устойчивости субъектов хозяйствования;

3.4.  Социально-экономический анализ (экономические службы управления, социологические лаборатории, статистические органы) изучает взаимосвязь социальных и экономических процессов, их влияние друг на друга и на экономические результаты хозяйственной деятельности;

3.5.   Экономико-статистический анализ (статистические органы) применяется для изучения массовых общественных явлений на разных уровнях управления: предприятия, отрасли, региона;

3.6.  Экономико-экологический анализ (органы охраны окружающей среды) исследует взаимодействие экологических и экономических процессов, связанных с сохранением и улучшением окружающей среды и затратами на экологию;

3.7.  Маркетинговый анализ (служба маркетинга предприятия или объединения) применяется для изучения внешней среды функционирования предприятия, рынков строительных материалов, сырья и сбыта готовой продукции (заказчиков), его конкурентоспособности, спроса и предложения, коммерческого риска, формирования ценовой политики, разработки тактики и стратегии маркетинговой деятельности.

4. По методике изучения объектов анализ хозяйственной деятельности может быть сравнительным, диагностическим, факторным, маржинальным, экономико-математическим, экономико-статистическим, функционально-стоимостным и т.д.:
4.1.  При сравнительном анализе обычно ограничиваются сравнением отчетных показателей о результатах хозяйственной деятельности с показателями плана текущего года, данными прошлых лет, передовых предприятий;

4.2.  Факторный анализ направлен на выявление величины влияния факторов на прирост и уровень результативных показателей;

4.3. Диагностический (экспресс-анализ) представляет собой способ установления характера нарушений нормального хода экономических процессов на основе типичных признаков, характерных только для данного нарушения;

4.4.  Маржинальный анализ — это метод оценки и обоснования эффективности управленческих решений в бизнесе на основании причинно-следственной взаимосвязи объема реализации себестоимости СМР и прибыли, деления затрат на постоянные и переменные;

4.5. С помощью экономико-математического анализа выбирайся наиболее оптимальный вариант решения экономической задачи, выявляются резервы повышения эффективности производства за счет более полного использования имеющихся ресурсов;

4.6. Стохастический анализ (дисперсионный, корреляционный, компонентный и др.) используется для изучения стохастических зависимостей между исследуемыми явлениями и процессами хозяйственной деятельности предприятий;

4.7.  Функционально-стоимостной анализ (ФСА) представляет собой метод выявления резервов. Он базируется на функциях, которые выполняет объект, и сориентирован на оптимальные методы их реализации на всех стадиях жизненного цикла здания (научно-исследовательские работы,  проектирование, строительство, эксплуатация). Его основное назначение в том, чтобы выявить и предупредить лишние затраты.

5.  По субъектам (пользователям анализа) различают внутренний и внешний анализ. Внутренний анализ проводится непосредственно на предприятии для нужд оперативного, краткосрочного и долгосрочного управления производственной, коммерческой и финансовой деятельностью. Внешний анализ проводится на основании финансовой и статистической отчетности органами хозяйственного управления, банками, финансовыми органами, акционерами, инвесторами.

6.  По охвату изучаемых объектов анализ делится на сплошной и выборочный. При сплошном анализе выводы делаются после изучения всех без исключения объектов, а при выборочном — по результатам обследования только части объектов.

7.  По содержанию программы анализ может быть комплексным и тематическим. При комплексном анализе деятельность предприятия изучается всесторонне, а при тематическом — только отдельные ее стороны, представляющие в определенный момент наибольший интерес, например, вопросы использования материальных ресурсов, производственной мощности предприятия, снижения себестоимости СМР.

ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ
Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.
Задания, вынесенные на занятия:
· Письменный опрос по теме 
· Решение практических задач
Варианты письменного опроса по теме
Вариант 1
1.Что понимается под экономическим анализом? 

2. Каковы цели и задачи экономического анализа?

3.Перечислите методы, применяемые при проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Вариант 2
1. Что понимается под предметом и объектом экономического анализа? 

2. Каковы функции экономического анализа?

3. Какие основные этапы процесса экономического анализа вам известны? 

Вариант 3
1. Какие основные показатели, используемые в экономическом анализе деятельности предприятия вы знаете?
2. По каким признакам классифицируются виды экономического анализа?

3. Назовите основные принципы и приемы экономического анализа деятельности торгового предприятия.
Методические указания

При анализе хозяйственной деятельности предприятия используются различные способы и приемы, в том числе: сравнение, балансовая увязка, цепная подстановка, способ абсолютных и относительных разниц, интегральный метод и др. Поэтому усвоение порядка и последовательности применения этих способов и приемов позволит успешно решать аналитические задачи и по другим темам.

Многие задачи выполняются с применением методов детерминированного факторного анализа. Решение таких задач можно представить в виде следующего алгоритма.

1. Описывается взаимосвязь между показателями с помощью факторной модели. При этом выявляется результативный показатель и факторы, на него влияющие.

2. Строится аналитическая таблица (табл. 1.1 – 1.3) с исходными и расчетными данными. В нее заносятся отклонения показателей от плана (прошлого года или периода), проценты выполнения (темпы роста).

Таблица 1.1 

Макет аналитической таблицы (при анализе фактических и плановых данных отчетного года (периода))

	Показатели
	План 
	Факт 
	Отклонение (гр.3 –гр.2)
	Процент выполнения плана (гр.3:гр.2)x100

	1
	2
	3
	4
	5


Таблица 1.2 

Макет аналитической таблицы (при анализе данных отчетного и прошлого года (периода))

	Показатели
	Прошлый год (период)
	Отчетный год (период)
	Отклонение (гр.3 –гр.2)
	Темп роста, % (гр.3:гр.2)x100

	1
	2
	3
	4
	5


Таблица 1.3

Макет аналитической таблицы (при анализе фактических и плановых данных отчетного и прошлого года (периода))

	Пока-

зате-

ли
	Прошлый год (период)
	Отчетный год (период)
	Отклонение 
	Темп роста, % (гр.4:гр.2)x100

	
	
	план
	факт
	% выполнения плана (гр.4:гр.3)x100
	 От плана (гр.4 –гр.3)
	От прошлого года (гр.4-гр.2)x100
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8


3. По аналитической таблице выбираются способы и приемы, которые можно применить к решению факторной модели, затем рассчитывается влияние факторов на результатный показатель.

Чаще всего используется прием цепных подстановок, при котором последовательно заменяются базисные величины каждого фактора (плановые или фактические данные за прошлый год (период)) на фактические данные отчетного года (периода).

Например, необходимо изучить влияние  на результатный показатель трех факторов, причем значение этого показателя равно их произведению. В этом случае составляется следующая таблица (табл.1.4).

Таблица 1.4

Макет разработочной таблицы для измерения влияния трех факторов на результатный показатель

	Показатели
	1 расчет
	2 расчет
	3 расчет
	4 расчет

	Первый фактор
	План
	Факт
	Факт
	Факт

	Второй фактор
	План
	План
	Факт
	Факт

	Третий фактор
	План
	План
	План
	Факт

	Результатный показатель 

(1 хстр.2хстр.3)
	План
	Пересчитанный
	Пересчитанный
	Факт


1. Составляется обобщающая таблица (табл. 1.5, 1.6), в которой содержатся данные о размере влияния факторов на результатный показатель в абсолютных и относительных величинах.

Таблица 1.5

Макет обобщающей таблицы (при измерении влияния факторов только по сравнению с планом или прошлым годом (периодом))

	Факторы 
	Размер влияния, тыс.руб. 
	Удельный вес влияния, % 

	1

2

и т.д.
	
	

	Итого 
	
	


Таблица 1.6

Макет обобщающей таблицы (при измерении влияния факторов как по сравнению с планом, так и по сравнению с прошлым годом (периодом))

	Факторы 
	Влияние на выполнение плана результатного показателя
	Влияние на динамику результатного показателя

	
	Размер влияния, тыс. руб.
	Удельный вес влияния, %
	Размер влияния, тыс. руб.
	Удельный вес влияния, %

	1

2

 и т.д.
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	


2. Оформляются выводы по результатам анализа. Выводы можно построить, например, по следующим схемам:

А) дается общая оценка выполнения плана, динамики показателей, их отклонений от плана (или прошлого года (периода)) с акцентом на результатный показатель;

Б) выделяются отдельно факторы, оказавшие положительное и отрицательное влияние на результатный показатель и размер влияния каждого из них в общей сумме отклонения от плана (или прошлого года (периода)). При этом отмечаются факторы, оказавшие наиболее сильное влияние на результатный показатель;

В) по возможности указывается, как изменение проанализированных показателей повлияют на другие, взаимосвязанные с ними показателями.

Решение типовых задач
Задача 1

Приведены данные о среднесписочной численности торгово-оперативных работников и производительности их труда в табл. 1.7.

Таблица 1.7

Данные о среднесписочной численности торгово-оперативных работников и производительности их труда

	Показатели 
	План 
	Факт

	Среднесписочная численность торгово-оперативных работников, чел.
	80
	84

	Производительность труда, тыс. руб.
	1200
	1248


На основании приведенных данных необходимо определить влияние на отклонение товарооборота от плана изменений среднесписочной численности торгово-оперативных работников и производительности их труда.

Алгоритм решения:

1. Факторная модель товарооборота:
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где N – объем товарооборота;

R – среднесписочная численность торгово-оперативных работников;

П – производительность труда (товарооборот на одного торгово-оперативного работника).

Тип модели: двухфакторная мультипликативная.

Объем товарооборота равен (тыс. руб.): 

А) по плану: 
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Б) фактически: 
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2. Составим аналитическую таблицу (табл. 1.8).

Таблица 1.8

Анализ товарооборота

	Показатели
	План
	Факт
	Отклонение 
	Процент выполнения

	Среднесписочная численность торгово-оперативных работников, чел.
	80
	84
	+4
	105,0

	Производительность труда, тыс. руб.
	1200
	1248
	+48
	104,

	Товарооборот, тыс. руб. 
	96000
	104832
	+8832
	109,2


3.Расчет влияния факторов на объем товарооборота (результатный показатель).

3.1. Применение цепной подстановки (тыс. руб.):
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Влияние на объем товарооборота изменения среднесписочной численности (количественного фактора):
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Влияние на объем товарооборота изменения производительности  труда (качественного фактора):
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Общее влияние: 
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3.2. Применение способа абсолютных разниц.

Влияние на объем товарооборота изменения среднесписочной численности работников:
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Влияние на объем товарооборота изменения производительности труда:
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Общее влияние:
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3.3. Применение способа относительных разниц.
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Общее влияние:
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3.4. Применение интегрального метода.

Влияние на объем товарооборота изменения среднесписочной численности работников:
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Влияние на объем товарооборота изменения производительности  труда: 
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Общее влияние:
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Баланс отклонений во всех случаях одинаков (+8832 тыс. руб.). Однако, если размер влияния каждого из факторов при использовании цепной подстановки, способов абсолютных и относительных разниц один и тот же, то применение интегрального способа дает несколько иной результат.

Следует отметить, что способ цепной подстановки в решении задач используется чаще в силу своей универсальности для решения всех четырех типов детерминированных факторных моделей: аддитивных, мультипликативных, кратных и смешанных. Применение других способов  и приемов ограничено. По цепным значениям абсолютных приростов вычисляется показатель среднего годового абсолютного прироста 
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 по формуле средней арифметической простой:
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где n – число годовых абсолютных приростов  
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 в изучаемом периоде.

Среднегодовой  темп роста исчисляется по формуле: 
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где 
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–  среднегодовой темп роста изучаемого показателя;
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– изучаемый показатель в отчетном периоде;
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– изучаемый показатель в базисном периоде;
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– число периодов, за исключением базисного.

Среднегодовой темп роста можно также исчислить по средней геометрической, перемножив цепные темпы роста, и из произведения извлечь корень, степень которого равна числу темпов.

Формула примет такой вид:
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Решение задач
Задача 1

Создайте детерминированную факторную систему объема реализации товаров, используя данные табл. 1.9.

Таблица 1.9

Факторы, влияющие на объем реализации товаров

	Показатели
	Базисный год
	Отчетный год
	Отклонение

	
	
	
	+,-
	%

	1. Объем реализации товаров, тыс. руб.
	1300
	1411
	
	

	2. Численность торгово-оперативных работников, чел.
	4
	3
	
	

	3. Количество отработанных дней
	330
	332
	
	

	4. Продолжительность рабочего дня, ч.
	8
	7,8
	
	

	5. Среднечасовая выработка 1 торгово-оперативного работника, руб.
	123,1
	181,6
	
	


Определите влияние факторов на результативный показатель (объем реализации товаров) способом цепным подстановок, абсолютных и относительных разниц. 

Задача 2

Определите влияние факторов (количественных и качественных) на изменение объёма реализации товаров (способом разниц, интегральным методом), используя данные табл. 1.10. Сделайте выводы.

Таблица 1.10

Исходные данные для определения влияния факторов на объем реализации товаров

	Показатели
	Отчётный год
	Отклонение (+/-)

	
	По плану
	По факту
	

	Объём реализации товаров, тыс. руб.
	3850
	3975
	

	Численность торгово-оперативных работников, чел.
	201
	198
	

	Выработка на 1 торгово-оперативного работника, тыс. руб.
	
	
	


Задача 3

Найдите цепные и базисные индексы, если известно, что розничный товарооборот за 2003г. составил 1745 тыс. руб. и увеличился по отношению к 2004г. на 13%, а розничный товарооборот 2004г. по отношению к 2003г. уменьшился на 5%.

Задача 4

Исходя из данных табл. 1.11, определите влияние факторов на изменение расходов на оплату труда по торговому предприятию (используя метод цепных подстановок). Сделайте вывод.

Таблица 1.11

Исходные данные для определения влияния факторов на изменение расходов на оплату труда по торговому предприятию

	Показатели
	Базисный год
	Отчётный год

	Розничный товарооборот, тыс. руб.
	30640,0
	41455,0

	Товарооборот на одного торгово-оперативного работника, тыс. руб.
	348,2
	482,0

	Средняя заработная плата на одного торгово-оперативного работника, тыс. руб.
	1,680
	1,945

	Расходы на оплату труда, тыс. руб.
	147,8
	167,3


Задача 5

Найдите цепные и базисные индексы, если известно, что розничный товарооборот в 2001г. составил  3150 тыс. руб., в 2002г. – 3300 тыс. руб., в 2003г. – 3550 тыс. руб.
САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА
Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.
Рекомендуемая литература: 1, 4, 7, 8, 9, 11, 17, 27, 36
Вопросы для самоконтроля:
1. Дайте определение анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

2. Перечислите основные функции анализа деятельности финансово-хозяйственной предприятия.

3. По каким признакам можно классифицировать виды анализа финансово-хозяйственной деятельности  предприятия?

4. Какие принципы должны соблюдаться при осуществлении анализа финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия?

5. Назовите основные группы методов, используемых при проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия.

Тема 2. Информационное обеспечение экономического анализа
Теоретический материал по теме

1. Комплексность, глубина и эффективность экономического анализа во многом зависят от объема и качества информации, используемой при его проведении.

Экономическая информация представляет собой совокупность сведений о производственной, финансовой и дру​гой экономической деятельности предприятий, охватывает все области их хозяйственной деятельности.

Источники информации обычно делят на плановые, учетные и внеучетные.

К плановым источникам относят все виды планов (перспек​тивные, текущие, оперативные), а также различные нормативы (нормы расхода сырья, материалов, топлива, электроэнергии, расценки, тарифные ставки, нормы выработки, амортизацион​ные отчисления, данные проектно-сметных документов и т. п.). Объем плановой информации относительно невелик.

К учетным источникам относятся все данные, которые содер​жат документы бухгалтерского, статистического и оперативного учета, а также все виды отчетности, первичная учетная докумен​тация.

Ведущую роль в информационном обеспечении экономиче​ского анализа занимает бухгалтерский учет и отчетность, где наиболее полно отражаются хозяйственные явления. Своевре​менный и полный анализ данных бухгалтерского учета и отчет​ности обеспечивает принятие необходимых мер, направленных на выполнение планов и соблюдение нормативов, улучшение хозяйствования.

Данные статистического учета и отчетности используются для углубленного изучения и осмысления взаимосвязей, выявле​ния экономических закономерностей.

Оперативный учет и отчетность способствуют более быстро​му по сравнению с бухгалтерским и статистическим учетом обеспечению экономического анализа необходимыми данными, что позволяет повысить эффективность аналитической работы.

К внеучетным источникам информации относятся документы, которые регулируют хозяйственную деятельность предприятий, а также данные, не относящиеся к плановым и учетным источни​кам информации. В их число входят следующие документы:

· официальные документы федеральных и местных органов власти, приказы и распоряжения руководства предприятия, акты ревизий, проверок и обследований;

· хозяйственно-правовые документы: договоры, соглашения, решения арбитражных и иных судебных органов, рекла​мации;

· решения общих собраний коллектива предприятия, акцио​неров;

· проектно-конструкторская, техническая и технологическая документация;

· материалы изучения передового опыта, полученные из раз​личных источников информации, и т. п.

Комплексное использование всех источников информации, правильное их сочетание в процессе экономического анализа позволяют глубоко оценить все стороны работы предприятия и полнее выявить резервы дальнейшего развития.

В зависимости от поставленных целей и задач воздействия на управляемый объект экономическая информация может быть классифицирована по различным признакам. Приведем некото​рые из них (табл. 2.1).

Таблица 2.1

Классификация экономической информации

	Признак классификации
	Вид экономической информации

	По отношению к объекту исследования
	- внутренняя 

-  внешняя



	По отношению к предмету исследования 
	- основная
- вспомогательная

	По изменяемости 
	- постоянная, кото​рая не изменяется в течение какого-то периода времени

-  пере​менная, характеризующую частую сменяемость явлений

	По объему необходимых сведений для управления предприятием 
	- комплексная 
- тематическую

	По степени обработки 
	- пер​вичная

- результатная (подвергнувшейся соответствующей обра​ботке).


Внутренняя информация играет наибольшую роль в информа​ционном обеспечении анализа и является основой управления деятельностью любого хозяйствующего субъекта, так как форми​руется им самим. К таким источникам информации относятся:

· учредительные документы;

· первичные документы, фиксирующие состав и оценку ос​новных и оборотных средств, а также отражающие хозяйст​венные операции;

· данные оперативного, бухгалтерского и статистического учета и отчетности;

· проектно-техническая документация;

· юридические документы, фиксирующие взаимоотношения между вкладчиками и инвесторами, поставщиками и поку​пателями, заемщиками;

· акты налоговых и аудиторских проверок, заключения су​дебных органов и других организаций;

· материалы, характеризующие личный состав персонала предприятия;

· бизнес-планы, планово-нормативная документация.

Особое место среди внутренних источников информации за​нимает бухгалтерская отчетность, которая за последние годы претерпела значительные изменения и существенно приближена к формату международных стандартов финансовой отчетности (МСФО).

Бухгалтерская отчетность как единая система данных о фи​нансовом состоянии предприятия, финансовых результатах его деятельности и изменениях в ее финансовом положении состав​ляется на основе данных бухгалтерского учета.

Каждая форма бухгалтерской отчетности служит источником информации для анализа отдельных сторон деятельности пред​приятия.

· Бухгалтерский баланс предприятия (форма № 1) является основным источником анализа финансового состояния пред​приятия на момент составления баланса. Для установления влияния на сложившееся финансовое положение предприятия, которое оказывают внешние и внутренние условия, проводится анализ актива и пассива баланса.

· Отчет о прибылях и убытках (форма № 2) является основ​ным источником анализа финансовых результатов деятельности предприятия как по общей сумме в динамике, так и по структу​ре факторного анализа прибыли и рентабельности.

· Отчет об изменениях капитала (форма № 3) представляет собой основной источник анализа собственного капитала, его динамики и структуры.

· Отчет о движении денежных средств (форма № 4) — это информационная база для оценки денежных потоков по различ​ным видам деятельности предприятия: текущей, инвестицион​ной и финансовой.

· Приложение к бухгалтерскому балансу (форма № 5) содер​жит расшифровку отдельных показателей форм № 1 и № 2, ха​рактеризующих структуру имущества, источники его обеспече​ния, состав и размер различного рода расходов, отдельных видов дебиторской и кредиторской задолженности, основных средств и нематериальных активов, финансовых вложений и обязательств.
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Наряду с внутренней информацией для принятия рацио​нальных управленческих решений необходима информация о состоянии внешней среды функционирования предприятия. Та​кая информация поступает из источников, находящихся вне хо​зяйственных субъектов, и поэтому называется внешней инфор​мацией.
В ее состав, в частности, входят:

· политическая информация, характеризующая экономиче​скую политику государства и ее изменения в период прове​дения анализа;

· экономическая информация о состоянии и перспективах развития отдельных отраслей народного хозяйства, состоя​нии спроса и предложения на товары и услуги на отечест​венном и зарубежных рынках, о процентных ставках за кредит, о колебаниях курсов иностранных валют и т. п.;

· информация о результатах деятельности, финансовом со​стоянии и перспективах развития предприятий-партнеров или конкурентов данного хозяйствующего субъекта и дру​гая информация (научно-техническая, маркетинговая).
2. К исходной информации в экономическом анализе предъявляются определенные требования. Главное из них — удовлетворять потребности широкого друга пользователей с разными и подчас противоречивыми интересами. Детализируя требования к учетной информации, обратим внимание на наиболее важные из них (табл. 2.2).
Таблица 2.2

Характеристика требований, предъявляемых к информации в экономическом анализе

	Требование
	Характеристика

	Уместность (релевантность)
	означает ее своевременность, ценность, полезность для прогнозирования и оценки результатов

	Достоверность
	характеризуется: правдивостью, соответствием нормативным актам и внутрихозяйственным положениям

	Сопоставимость
	достигается в процессе проведения динамического и структурного анализа

	Рациональность
	предполагает ее достаточность, оперативность, высокий коэффициент использования первичной информации, отсутствие излишних данных, преодоление противоречия между систематическим ростом объема информации и постоянной ее нехваткой для рационального управления из-за высокой стоимости получения (приобретения) необходимых сведений

	Единство
	предполагает нали​чие научной системы первичной экономической информации, основанной на единых принципах

	Оперативность
	информация должна поступать к аналити​ку как можно быстрее, обеспечивая тем самым возможность своевременно вносить коррективы в хозяйственный процесс по результатам анализа


ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ
Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Устный опрос по теме 
· Подготовка докладов и рефератов по пройденной теме
САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.
Рекомендуемая литература: 1, 2, 6, 7, 8, 14, 16, 31

 Вопросы для самоконтроля:

1. Что понимается под экономической информацией?

2. Что относится к внутренним источникам информации?

3. Что относится к внешним источникам информации?

4. Какую роль играет бухгалтерская отчетность как источник информации?

5. Каким основным принципам должна соответствовать экономическая информация?

6. Раскройте понятие достоверности информации?

7. Какие причины могут вызвать недостоверность информации?
Тема 3. Организация аналитической работы организации
Теоретический материал по теме

1. Общими основами организации анализа и диагностики является теория управления и корпоративного контроля. На каждом предприятии за анализом и диагностикой его производственной, технической и коммерческой деятельности отвечает определенный отдел (табл. 3.1).

Таблица 3.1

Организационная структура анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

	Вид деятельности
	Название отдела
	Содержание анализа и диагностики



	Производственная



	Производственный, технологический
	Проверка соответствия производственно-технических операций, принятых к стандарту



	Коммерческая



	Снабжения, сбыта, торговли, коммерции, маркетинга
	Оценка результативности торгово-коммерческих, снабженческо-сбытовых операций



	Информационная
	Информационно-аналитический
	Оценка оперативности и достоверности информационно-аналитических процессов



	Административно-хозяйственная
	Финансовый, управление собственностью, планово-экономический, ценных бумаг, кадров, мониторинга, менеджмента
	Проверка эффективности системы управления ФХД



	Техническая



	Технический, контрольных измерений приборов и оборудования
	Проверка и диагностика технического состояния используемого оборудования, машин, приборов




 Финансово-хозяйственная деятельность может быть проанализирована в целом, а также по отдельным ее направлениям и функциям.
2.  Субъектами анализа и диагностики являются:

- Предприятие и их учредители

- Собственники

- Органы государственного управления

- Финансово-кредитные учреждения

- Налоговые органы

- Органы страхования

- Отдельные специалисты

- Эксперты

- СМИ

- Информационно-аналитические и рейтинговые агентства

Объектом анализа и диагностики являются:

- Кадровый, технический, производственный и финансовый потенциал

-    Различные виды деятельности

- Их техническое, финансовое, материальное состояние и обеспечение

Основными  видами деятельности предприятия являются:

-   Производственная

-  Коммерческая

-  Инвестиционная

-  Социальная

-  Финансовая

-  Инновационная

-  Экологическая

Объекты анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности предприятия имеют отраслевую и региональную специфику.

3. Результативность экономического анализа в значительной мере зависит от его организации. Организационные формы эко​номического анализа на предприятии определяются его размера​ми, отраслевой принадлежностью, организационно-правовой формой, составом аппарата и техническим уровнем управления. На крупных предприятиях деятельность всех экономических служб возглавляется главным экономистом — заместителем ди​ректора по экономическим вопросам. Он организует всю эконо​мическую работу на предприятии, в том числе и по анализу фи​нансово-хозяйственной деятельности. В отдельных структурных подразделениях может быть выделен отдел или группа экономи​ческого анализа.

На средних или малых предприятиях аналитическую работу возглавляет начальник планового отдела или главный бухгалтер.

Аналитическая работа на предприятии состоит из следующих основных этапов.

· Планирование аналитической работы.

· Выполнение плана аналитической работы.

· Оформление результатов анализа.

Рассмотрим подробнее каждый этап.

1. Планирование аналитической работы. Включает составле​ние комплексного плана аналитической работы на предприятии и программ по темам.

Комплексный план составляется обычно на один год. В нем отражаются:

- перечень объектов анализа, подлежащих изучению, задачи и цели анализа;
- система показателей, анализ которых обеспечивает дости​жение поставленных целей;
- периодичность проведения анализа по каждому объекту и сроки выполнения аналитической работы;
- состав исполнителей по каждому вопросу и распределение обязанностей между ними;
- источники информации и методическое обеспечение ана​лиза по каждому вопросу;
- оформление результатов анализа и его пользователи.

Кроме комплексного плана, могут составляться тематиче​ские — для проведения анализа по проблемам, которые требуют углубленного изучения.

1. Выполнение плана аналитической работы. Этот этап, в свою очередь, можно разделить на две части: подготовка материалов для анализа и непосредственно аналитическая работа.

Подготовка материалов для анализа включает подбор всей имеющейся информации (плановой, учетной, внеучетной), про​верку ее достоверности и аналитическую обработку.

Аналитическую работу можно представить в следующей по​следовательности:

- характеристика выполнения плана по изучаемым показате​лям;
- изучение динамики показателей;
- характеристика степени использования ресурсов;
- раскрытие связей и зависимостей между факторами и из​мерение их влияния;
- выявление неиспользованных возможностей улучшения изучаемых показателей.

2. Оформление результатов анализа. Результаты любого ана​литического исследования должны быть оформлены в виде док​ладной или пояснительной записки, справки, заключения, кото​рые состоят из двух частей: выводов и предложений.

В выводах даются общая характеристика выполнения плана по основным показателям, их динамика, положительные и отри​цательные моменты в деятельности предприятия и обусловив​шие их причины, количественное влияние основных факторов на финансово-хозяйственную деятельность, указываются пути и возможности ее улучшения.

Текстовое изложение материала может быть заполнено маке​тами типовых аналитических таблиц и графиков, которые позво​ляют систематизировать, обобщить изученный материал и пред​ставить его в пригодной для восприятия форме. При этом ана​литические таблицы и графики должны быть наглядными и простыми для использования. Выводы должны быть краткими, но достаточно полно характеризующими результаты деятельно​сти предприятия.

Особое внимание уделяется предложениям, которые вносятся по результатам анализа. Они должны базироваться на результа​тах анализа и содержать комплекс мероприятий, направленных на мобилизацию внутренних резервов и повышение эффективности хозяйствования. Предложения должны быть конкретны​ми, реальными и экономически обоснованными. В них указыва​ются сроки выполнения и лица, ответственные за устранение выявленных недостатков и реализацию возможностей улучше​ния результатов хозяйствования. Результаты итогового анализа и разработанные на их основе мероприятия целесообразно обсуж​дать на общем собрании коллектива предприятия, акционеров.

Практическую реализацию они получают после принятия со​ответствующих управленческих решений.

Действенность использования результатов анализа обеспечи​вается систематическим контролем за выполнением намеченных мероприятий.
ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ
Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Опрос по теме 

· Подготовка докладов и рефератов по пройденной теме
Задание 1
Постройте организационную структуру анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия. Опешите функции каждого подразделения входящего в организационную структуру анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.
Рекомендуемая литература: 1, 2, 4, 6, 7, 8, 9, 11, 16, 17
Вопросы для самоконтроля:

Назовите объекты и субъекты анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

2. Перечислите основные этапы процесса анализа финансово-хозяйственной деятельности  предприятия.

3. Расскажите об организационной структуре анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

4. Как оформляются результаты экономического анализа?

Тема 4. Система комплексного экономического анализа
Теоретический материал по теме

1. Базируясь на приведенных постулатах, модель комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия можно представить, например, следующим образом (рис. 4.1).
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Рис. 4.1. Модель комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия

Прежде всего, отметим, что приведенная схема приложима как к внутрипроизводственному, так и к финансовому анализам. Действительно, идентифицированные выше базовые объекты анализа - ресурсы, процесс, результаты - в том или ином аспекте могут быть рассмотрены либо в рамках одного, либо в рамках другого анализа; различие - лишь в акцентах. В этом смысле, невозможно провести жесткое разграничение между данными видами анализа ни по какому параметру: объект, информационная база, используемый математический аппарат, временной аспект и др.; точнее говоря, любая попытка строго разграничить внутрипроизводственный и финансовый анализы достаточно условна.
Поэтому лишь условно можно утверждать, что: 

блок "Анализ производственно-технологического процесса" имеет относительно большее тяготение к системе внутрипроизводственного анализа;

блок "Анализ результатов финансово-хозяйственной деятельности" в наиболее завершенном виде находит свое выражение в системе финансового анализа;

блок "Анализ ресурсов и эффективности их использования" в равной мере реализуется как во внутрипроизводственном, так и в финансовом анализах.
2. С позиции оценки ресурсного потенциала предприятия как способности выполнять предусмотренный технологический процесс и генерировать требуемые результаты удобно подразделять всю совокупность ресурсов на три группы: материально-техническая база (долгосрочные ресурсы, обусловленные сущностью технологического процесса), оборотные активы (активы, обеспечивающие выполнение технологического процесса) и трудовые ресурсы. Именно эти три вида ресурсов, объединяясь в производственно-технологическом процессе, обеспечивают достижение заданных целевых установок.
Ресурсы двух первых групп представлены в балансе, т.е. имеют однозначную стоимостную оценку. Трудовые ресурсы в бухгалтерской отчетности не представлены (если не считать расходов и задолженности по заработной плате, которые являются объектами управленческого учета и внутреннего анализа).
Материально-техническая база представляет собой лишь часть активов предприятия, однако это наиболее значимая часть, определяющая, в частности, отраслевую принадлежность данного предприятия и определенную способность генерировать выручку и прибыль в требуемых объемах. Как отмечалось выше, ресурсы следует анализировать по трем основным направлениям: (а) наличие и состояние; (б) привлечение и выбытие; (в) эффективность использования. Детальный анализ может быть выполнен только в рамках внутреннего анализа. В частности, по внеоборотным активам можно оценивать (в натуральных и стоимостных показателях) поступление и выбытие основных средств в целом, по видам, по подразделениям, возрастной состав, степень физической и моральной изношенности, уровень прогрессивности оборудования, фондоотдачу, значимость нематериальных активов по видам, соответствие фондообеспеченности среднеотраслевым нормативам, сменность оборудования, степень загруженности производственных мощностей и т.п. Соответствующие аналитические показатели описаны в руководствах по статистике и экономическому анализу.
Оборотные средства являются не менее важным компонентом технологического процесса. Структура их разнородна, однако с позиции производства основной продукции наиболее существенны производственные запасы. Соответствующие показатели должны отражать обоснованность плана материально-стехнического снабжения; оптимальность доставки запасов; ритмичность поставки запасов в целом, по видам запасов и поставщикам; соответствие внутренним нормативам и среднеотраслевым показателям по величине запасов в различных разрезах; оценку неликвидов, неходовых и залежалых товаров; оценку движения запасов с учетом сезонности и пиковых нагрузок; материалоемкость и др. Оценка делается как в натуральных, так и в стоимостных показателях.
Трудовые ресурсы отличаются от материальных необходимостью их вознаграждения, поэтому их анализ выполняется по четырем направлениям: (а) наличие и состояние; (б) движение; (в) использование; (г) стимулирование. Соответствующие показатели должны характеризовать: состав и структуру работников; уровень образования и квалификации; долю управленческого персонала; текучесть кадров в различных разрезах; производительность труда в целом, по категориям работников и по подразделениям; среднюю заработную плату в целом, по категориям работников и по подразделениям; эффективность использования рабочего времени; темпы изменения средней заработной платы в сравнении с темпами изменения объемов производства и прибыли; эффективнсоть систем переподготовки кадров и др. 
Результаты анализа, как правило, оформляются в виде совокупности взаимосвязанных таблиц, последовательно раскрывающих влияние того или иного фактора.
Безусловно, в рамках тематического анализа могут обособляться и подвергаться периодической оценке иные виды ресурсов; в частности, для крупных предприятий особую значимость имеет организационная структура управления в целом, по функциональным и линейным подразделениям.

3. Как известно, любое предприятие имеет дерево целей. Значимость целей может существенно варьировать, однако в подавляющем большинстве случаев доминируют экономические цели. Иными словами, предприятие в среднем должно работать с прибылью (безусловно, спады, сопровождающиеся плановым снижением прибыли или временными убытками, возможно, но лишь в контролируемом размере или в течение непродолжительного времени). Прибыль определяется как превышение доходов над расходами (затратами). В данном блоке речь идет о выявлении и оценке значимости факторов (а) повышения доходов и (б) снижения расходов. 
В рамках решения первой задачи - повышение доходов - проводится: анализ выполнения плановых заданий и динамики продаж в различных разрезах; ритмичность производства и продаж; достаточность и эффективность диверсификации производственной деятельности; анализ эффективности ценовой политики; оценка влияния различных факторов (фондовооруженность, загруженность производственных мощностей, сменность, ценовая политика, кадровый состав и др.) на изменение величины продаж; сезонность производства и продаж, расчет критического объема производства (продаж) по видам продукции и подразделениям и т.п. Результаты анализа оформляются в виде традиционных аналитических таблиц, содержащих плановые (базисные) и фактические (ожидаемые) значения объемов производства и продаж и отклонения от них в натуральных и стоимостных показателях, а также в процентах.
Вторая задача - снижение расходов - подразумевает планирование и контроль за исполнением плановых заданий по расходам (затратам), а также поиск резервов обоснованного снижения себестоимости продукции. Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку ресурсов предприятия, использованных в процеесе производства и реализации данной продукции. 
Управление себестоимостью продукции представляет собой рутинный повторяющийся процесс, в ходе которого постоянно пытаются изыскать возможности обоснованного сокращения расходов и затрат. В рамках одного производственного цикла и в наиболее общем виде этот процесс может быть представлен в виде достаточно очевидных последовательных процедур: 

1. прогнозирование и планирование затрат (определяются долго- и краткосрочные тенденции изменения отдельных видов затрат, задаются их ориентиры, обеспечивающие выход на определенные значения показателей прибыли и рентабельности);

2. нормирование затрат (устанавливаются технически-обоснованные нормативы в натуральных и стоимостных оценках по отдельным видам затрат, технологическим процессам, центрам ответственности);
3. учет затрат (учитываются затраты в заданной номенклатуре статей);
4. калькулирование себестоимости (распределяются фактические расходы и затраты на объекты калькулирования себестоимости, т.е. исчисляется фактическая себестоимость продукции);
5. анализ затрат и себестоимости (анализируются фактические затраты в сравнении с плановыми заданиями и нормативами, выявляются факторы, повлекшие значимые отклонения, определяются резервы снижения себестоимости);
6. контроль и регулирование процесса управления затратами (вносятся текущие изменения в систему управления затратами в случае отклонения от запланированной динамики затрат, уточняются системы планирования и нормирования).

4. Рассмотренные два крупных раздела комплексного анализа относятся, в основном, к такому виду аналитических работ, который, во-первых, имеет ретроспективный характер и, во-вторых, не предназначен для внешних пользователей, т.е. имеет определенный уровень конфиденциальности. Последний блок - финансовые результаты - в принципе уже является открытым для всех заинтересованных лиц, поскольку его данные сводятся в публичную отчетность. В данном случае речь идет о так называемых конечных финансовых результатах, т.е. результатах, во-первых, подводящих итого деятельности предприятия за истекший период и во-вторых, позволяющих дать комплексную оценку его системообразующих характеристик, имеющих значимость прежде всего с позиции долгосрочной перспективы. К таковым характеристикам относятся степень финансовой устойчивости; структура активов, в которые вложен капитал и которые, по сути, определяют возможность устойчивого генерирования прибыли; оптимальность структуры источников финансирования как с позиции стабильности текущей деятельности, так и с позиции долгосрочной перспективы; сравнительная динамика капитала, выручки и прибыли и др. Оценка данных характеристик может быть выполнена в данном блоке, а соответствующие алгоритмы оценки и анализа поддаются определенной унификации.
Как приведено на рис. 4.1, в этом блоке целесообразно выделить два подраздела: оценка финансовых результатов и оценка финансового состояния. В первом подразделе рассчитываются показатели прибыли и рентабельности, т.е. отражается результативность и эффективность работы за отчетный период; во втором - показатели, характеризующие ликвидность и платежеспособность, финансовую устойчивость, оборачиваемость средств и др. В отличие от разделов, посвященных анализу ресурсов и процесса, упор делается, в основном, на показатели финансового характера. 
ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ

Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Тестирование по пройденным темам
· Подготовка докладов и рефератов

САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.
Рекомендуемая литература:1, 2, 4, 7, 8, 11, 16 ,17, 22, 32, 39
Вопросы для самоконтроля:

1. Перечислите основные блоки модели комплексного экономического анализа деятельности предприятия.

2. Назовите направления по которым необходимо анализировать ресурсы предприятия.

3. Какие виды ресурсов предприятия подлежат экономическому анализу?

4. С какой целью проводится анализ производственно-технологического процесса?

5. Назовите основные разделы блока «анализ финансово-хозяйственных результатов».

Тема 5. Анализ: технико-организационного уровня производства, эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации
Теоретический материал по теме

1. Состав задач анализа организационно-технического уровня производства можно представить на рис. 5.1
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Рис. 5.1. Состав задач анализа организационно-технического уровня производства
Источниками информации для анализа организационно-технического уровня производства наряду с годовым отчетом являются данные статистической отчетности, материалы производственно-технических служб предприятий (паспортные данные машин и оборудования, проектно-сметная документация, отчеты о работе оборудования и т.д.). 
Общий анализ организационно-технического уровня предприятия начинается с анализа режима работы предприятия. Он изучается в трех аспектах: 
1. сезонность работы предприятия по выпуску основной продукции; 
2. режим работы предприятия за месяц; 
3. режим работы предприятия в течение суток.
В конце анализа рассчитывается удельный вес рабочего времени в календарном режиме = (время работы предприятия * количество часов (смены)) / календарный фонд времени (360) * 24 часа. 
Уровень техники и технологии оценивается с помощью следующих показателей:  коэффициент выхода годной продукции характеризует соотношение веса готовой продукции к весу исходного сырья;  уровень отходов.
Важным разделом анализа научно-технического уровня производства является анализ экономической эффективности внедрения новой техники, технологии, механизации и автоматизации производства. Результаты этого анализа также отражаются через рост производительности труда, относительное изменение численности работающих и их оплаты труда; рост материалоотдачи, фондоотдачи и относительной экономии предметов и средств труда; ускорение оборачиваемости оборотных средств; прирост продукции – прирост прибыли или снижение себестоимости единицы продукции; улучшение показателей финансового состояния и платежеспособности предприятия. 
Кроме того, при анализе уровня организации производства главное внимание уделяется оценке повышения качества и ритмичности выпускаемой продукции.
2. Анализ эффективности использования материальных ресурсов включает:

· Анализ материально-технического обеспечения. 

· Оценка эффективности использования материальных ресурсов.
· Факторный анализ материалоемкости продукции.
Анализ материально-технического обеспечения
Анализ материально-технического обеспечения целесообразно начинать с оценки качества планов материально-технического снабжения. При этом изучается вопрос о том, насколько план снабжения по количеству заявленных материалов,    их   качеству,    типоразмерам   и    срокам    поставки    отвечает требованиям производства. После этого необходимо изучить организацию проверки количества и качества поступающих материалов при их приемке, своевременности предъявления претензий поставщикам при обнаружении недостач или низкого качества материалов, соблюдения поставщиком сроков поставок.
Анализ обеспеченности потребности в материальных ресурсах источниками покрытия (договорами на поставку) проводится с помощью следующих показателей:
-   коэффициент обеспеченности по плану
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Стоимость материальных ресурсов по заключенным договорам/плановая потребность
-   коэффициент обеспеченности фактический
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 Стоимость фактически поставленных материальных ресурсов/плановая потребность
Анализ данных коэффициентов проводится по каждому виду материалов.
Проверяется также качество полученных от поставщиков материалов, соответствие их стандартам ТУ, условиям договора и в случаях их нарушения предъявляются претензии поставщикам.
Особое внимание при анализе уделяется выполнению плана МТС по срокам поставки материальных ресурсов или ритмичности поставок. Для оценки ритмичности поставок используются показатели:
- коэффициент неравномерности поставок материалов:
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где x - процент выполнения плана поставки по периодам (дням, декадам, месяцам);
f- план поставки за те же периоды; 
- коэффициент вариации:
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где ∆ f - отклонение объема поставки по периодам от плана;
 n - количество анализируемых периодов; 
^ - средний объем поставки материалов за период.
Неритмичная поставка материальных ресурсов ведет к простоям оборудования, потерям рабочего времени, необходимости сверхурочных работ. Оплата простоев не по вине рабочих и сверхурочных работ ведет к увеличению себестоимости выпускаемой продукции и соответственно к снижению прибыли предприятия.
Условием бесперебойной работы предприятия является полная обеспеченность материальными ресурсами. Потребность в материальных ресурсах определяется в разрезе их видов на нужды основной и не основной деятельности предприятия и на запасы, необходимые для нормального функционирования на конец периода.
Потребность в материальных ресурсах на образование запасов определяется в трех оценках:
-
в натуральных единицах измерения, что необходимо для установления
потребности в складских помещениях;
-
в  денежной   (стоимостной)  оценке  для  выявления  потребности  в
оборотных средствах и увязки с финансовым планом;
-  в  днях обеспеченности - в  целях  планирования  и  контроля  за выполнением графика поставки.
Изучение состояния складских запасов сырья материалов осуществляется для оценки соответствия фактического размера запасов нормативным. При этом по отдельным видам материалов проводится расчет показателя (коэффициента запаса):
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где Здн - запасы сырья и материалов, в днях;
Зш - запасы i-ого вида материальных ресурсов в натуральных или стоимостных показателях,
Pдi - средний дневной расход i-ого вида материальных ресурсов в тех же единицах измерения.
Оценка эффективности использования материальных ресурсов
Для оценки эффективности материальных ресурсов используется система обобщающих и частных и удельных показателей (табл.2.1).

Таблица 2.1

Показатели эффективности использования материальных ресурсов

	Показатели
	Формула расчета

	1. Обобщающие показатели

	Материалоемкость продукции (МЕ)
	МЕ = Сумма материальных затрат / Стоимость продукции

	Материалоотдача продукции (МО)
	МО = Стоимость продукции / Сумма материальных затрат

	Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции (Ум)
	Ум = Сумма материальных затрат / Полная себестоимость продукции

	Коэффициент использования материалов (Км)
	Сумма фактических материальных затрат / Сумма материальных затрат по плану при фактическом выпуске продукции

	2. Частные показатели

	Сырьеемкость продукции (СМЕ)
	СМЕ = Стоимость потребленных сырья и материалов / Стоимость продукции

	
	

	Металлоемкость продукции (ММЕ)
	ММЕ = Стоимость потребленного металла / Стоимость продукции

	Топливоемкость продукции (ТМЕ)
	ТМЕ = Стоимость потребленного топлива / Стоимость продукции

	Энергоемкость продукции (ЭМЕ)
	ЭМЕ = Стоимость потребленной энергии / Стоимость продукции

	3. Удельные показатели

	Удельная материалоемкость изделия (УМЕ)
	УМЕ = Стоимость всех потребленных на изделие материалов / Цена изделия


В процессе анализа фактический уровень показателей эффективности использования материалов сравнивают с плановым, изучают их динамику и причины изменения.
Факторный анализ материалоемкости продукции
Материалоемкость, так же как и материалоотдача, зависит от объема товарной (валовой) продукции и суммы материальных затрат на ее производство. В свою очередь объем товарной (валовой) продукции в стоимостном выражении (ТП) может измениться за счет количества произведенной продукции (VВП), ее структуры (УД) и уровня отпускных цен (ЦП). Сумма материальных затрат (МЗ) также зависит от объема произведенной продукции, ее структуры, расхода материала на единицу продукции (УР) и стоимости материалов (ЦМ). В итоге общая материалоемкость зависит от структуры произведенной продукции, нормы расхода материалов на единицу продукции, цен на материальные ресурсы и отпускных цен на продукцию.
Факторная модель будет иметь вид:
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3. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов организации включает:
· Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами.
· Анализ движения рабочей силы.
Анализ обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами
В ходе анализа обеспеченности трудовыми ресурсами проводят сравнение фактической численности персонала с предыдущим периодом и плановой численностью отчётного периода по категориям и профессиям. 
Качественный анализ состава трудовых ресурсов проводится по уровню квалификации, стажу работы, возрасту, образованию и т.д. В процессе анализа изучают изменения в составе рабочих по этим признакам.
Для оценки соответствия квалификации рабочих сложности выполняемых работ по участку, цеху, предприятию сравнивают средние тарифные разряды работ и рабочих, которые можно определить по средневзвешенной арифметической формуле:
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где Тр - тарифный разряд,
Чр - общая численность (количество) рабочих,
Чрi - численность рабочих i-го разряда,
Vрi - объём работ i-го вида,
V- общий объем работ.
Если фактический средний тарифный разряд рабочих ниже планового среднего тарифного разряда работ, то это может привести к снижению качества выпускаемой продукции и следовательно, необходимо предусмотреть повышение квалификации персонала. Если средний разряд рабочих выше среднего тарифного разряда работ, то рабочим необходимо производить доплату за использование их на менее квалифицированных работах.
В ходе анализа квалификации управленческого персонала проверяют соответствие уровня образования каждого работника занимаемой должности, изучают   вопросы,   связанные   с   подбором   кадров,   их   подготовкой   и повышением квалификации. 
Анализ движения рабочей силы
Ответственным этапом в анализе использования предприятия кадрами является изучение движения рабочей силы. Анализ осуществляется в динамике за ряд лет на основе следующих коэффициентов (табл.3.1).
В ходе анализа тщательному изучению подвергают причины выбытия работников за нарушение трудовой дисциплины, т. к. это часто связано с нерешёнными социальными проблемами.
Таблица 3.1
Показатели движения рабочей силы
	Показатель
	Формула для расчета

	Коэффициент оборота по приему 

(Кп)
	Кп = Количество принятых работников / Среднесписочная численность работников

	Коэффициент оборота по выбытию 

(Кв)
	Кв = Количество выбывших работников / Среднесписочная численность работников

	Коэффициент текучести кадров 

(Кт)
	Кт = Количество уволившихся по собственному желанию и за нарушение трудовой дисциплины / Среднесписочная численность работников

	Коэффициент постоянств кадров (Кпост)
	Кпост = 1-Кв


4. Анализ эффективности использования финансовых ресурсов организации включает:
· Предварительный обзор экономического и финансового положения
предприятия.
· Анализ платежеспособности и ликвидности баланса.
· Анализ финансовой устойчивости предприятия.
· Оценка деловой активности.
· Методы диагностики вероятности банкротства.
Предварительный обзор экономического и финансового положения предприятия
Анализ начинается с обзора основных показателей деятельности предприятия. В ходе этого обзора необходимо рассмотреть следующие вопросы:
· имущественное положение предприятия на начало и конец отчетного периода;
· условия работы предприятия в отчетном периоде;
· результаты, достигнутые предприятием в отчетном периоде;
· перспективы финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Общий анализ финансового состояния проводят на основании экспресс-анализа баланса предприятия.
Сравнивая динамику итогов разделов актива баланса, можно выяснить тенденции изменения имущественного положения. 
Далее определяют характер изменения отдельных статей баланса. (Положительно характеризует ФСП в активе - увеличение остатков денежных средств, краткосрочных и долгосрочных финансовых вложений, нематериальных активов и производственных запасов, в пассиве - увеличение суммы прибыли, доходов будущих периодов, фондов накопления и целевого финансирования.)
Устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в активы.
В процессе функционирования предприятия величина активов, их структура претерпевают постоянные изменения. Наиболее общее представление об имевших место качественных изменениях в структуре средств и их источников, а также динамике этих изменений можно получить с помощью вертикального и горизонтального анализа отчетности.
Вертикальный анализ показывает структуру средств предприятия и их источников. Вертикальный анализ позволяет перейти к относительным оценкам и проводить хозяйственные сравнения экономических показателей деятельности предприятий, различающихся по величине использованных ресурсов, сглаживать влияние инфляционных процессов, искажающих абсолютные показатели финансовой отчетности.
Горизонтальный анализ отчетности заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели дополняются относительными темпами роста (снижения). Степень агрегированности показателей определяется аналитиком. Как правило, берутся базисные темпы роста за ряд лет (смежных периодов), что позволяет анализировать не только изменение отдельных показателей, но и прогнозировать их значения.
Горизонтальный и вертикальный анализы взаимодополняют друг друга. Поэтому на практике не редко строят аналитические таблицы, характеризующие как структуру бухгалтерской отчетности, так и динамику отдельных ее показателей. Оба этих вида анализа особенно ценны при межхозяйственных сопоставлениях, так как позволяют сравнивать отчетность различных по виду деятельности и объемам производства предприятий.
Критериями качественных изменений в имущественном положении предприятия и степени их прогрессивности выступают такие показатели, как:
Сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятия. Этот показатель дает обобщенную стоимостную оценку активов, числящихся на балансе предприятия. Это учетная оценка, не совпадающая с суммарной рыночной оценкой его активов. Рост этого показателя свидетельствует о наращивании имущественного потенциала предприятия.
Доля активной части основных средств. Под активной частью основных средств понимают машины, оборудование и транспортные средства. Рост этого показателя в динамике обычно расценивается как благоприятная тенденция.
Коэффициент износа. Показатель характеризует долю стоимости основных средств, оставшуюся к списанию на затраты в последующих периодах. Коэффициент обычно используется в анализе как характеристика состояния основных средств. Дополнением этого показателя до 100 % (или единицы) является коэффициент годности. По некоторым оценкам, значение коэффициента износа более чем на 50% считается нежелательным.
Коэффициент обновления. Показывает, какую часть от имеющихся на конец отчетного периода основных средств составляют новые основные средства.
Коэффициент выбытия. Показывает, какая часть основных средств, с которыми предприятие начало деятельность в отчетном периоде, выбыла из-за ветхости и по другим причинам.
Анализ платежеспособности и ликвидности баланса
Критерии оценки финансового положения — ликвидность и платежеспособность предприятия, т.е. способность своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам.
Ликвидность баланса выражается в степени покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. Ликвидность баланса достигается путем установления равенства между обязательствами и активами.
Ликвидность активов - способность его трансформироваться в денежные средства. А степень ликвидности актива определяется продолжительностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть осуществлена. Чем короче период, тем выше ликвидность данного вида активов.
В общем случае предприятие считается ликвидным, если его текущие активы превышают текущие обязательства.
Техническая сторона анализа ликвидности баланса заключается в сопоставлении средств по активу с обязательствами по пассиву. Для удобства сопоставления показатели группируются по принципам:
1. Активы должны быть сгруппированы по степени их ликвидности и
расположены в порядке убывания ликвидности:
-
абсолютно ликвидные активы (А1) (денежные средства, краткосрочные финансовые вложения);
-
быстрореализуемые активы (А2) (готовая продукция, товары отгруженные, дебиторская задолженность (до 12 месяцев));
-
медленно реализуемые активы (А3) (производственные запасы, НЗП, дебиторская задолженность (свыше  12 месяцев), расходы будущих периодов);
-
постоянные активы (А4) (основные средства, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения).
2. Пассивы  должны  быть  сгруппированы  по  срокам  их погашения  и расположены в порядке возрастания сроков уплаты:
· срочные обязательства (П1) (до 3 месяцев);
· краткосрочные обязательства (П2) (до 1 года);

· долгосрочные пассивы (П3) (свыше 1 года);
· постоянные пассивы (П4 (собственные средства).

Для оценки ликвидности баланса с учетом фактора времени необходимо провести сопоставление каждой группы актива с соответствующей группой пассива.

1) Если выполнимо неравенство А1 > П1, то это свидетельствует о платежеспособности организации на момент составления баланса. У организации  достаточно для покрытия наиболее срочных обязательств абсолютно и наиболее ликвидных активов.

2) Если выполнимо неравенство А2 > П2, то быстро реализуемые активы превышают краткосрочные пассивы и организация может быть платежеспособной в недалеком будущем с учетом своевременных расчетов с кредиторами, получения средств от продажи продукции в кредит.

3) Если выполнимо неравенство А3 > П3 , то  в будущем  при своевременном поступлении денежных средств от продаж и платежей организация может быть   платежеспособной на период, равный средней продолжительности одного оборота оборотных средств после даты составления баланса.

Выполнение первых трех условий приводит автоматически к выполнению условия: A4<=П4 

Говоря о ликвидности предприятия, имеют в виду наличие у него оборотных средств в размере теоретически достаточном для погашения краткосрочных обязательств, хотя бы и с нарушением сроков погашения, предусмотренных контрактами.
Платежеспособность означает наличие у предприятия денежных средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, требующей немедленного погашения. Таким образом, основными признаками платежеспособности являются: а) наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете; б) отсутствие просроченной кредиторской задолженности.
Очевидно, что ликвидность и платежеспособность не тождественны друг другу. Так, коэффициенты ликвидности могут характеризовать финансовое положение как удовлетворительное, однако по существу эта оценка может быть ошибочной, если в текущих активах значительный удельный вес приходится на неликвиды и просроченную дебиторскую задолженность. Приведем основные показатели, позволяющие оценить ликвидность и платежеспособность предприятия.
Величина собственных оборотных средств. Характеризует ту часть собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия его текущих активов (т.е. активов, имеющих оборачиваемость менее одного года). Это расчетный показатель, зависящий как от структуры активов, так и от структуры источников средств. Показатель имеет особо важное значение для предприятий, занимающихся коммерческой деятельностью и другими посредническими операциями. При прочих равных условиях рост этого показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция. Основным и постоянным источником увеличения собственных средств является прибыль. Следует различать «оборотные средства» и «собственные оборотные средства». Первый показатель характеризует активы предприятия (II раздел актива баланса), второй — источники средств, а именно часть собственного капитала предприятия, рассматриваемую как источник покрытия текущих активов. Величина собственных оборотных средств численно равна превышению текущих активов над текущими обязательствами. 
Маневренность функционирующего капитала. Характеризует ту часть собственных оборотных средств, которая находится в форме денежных средств, т.е. средств, имеющих абсолютную ликвидность. Для нормально функционирующего предприятия этот показатель обычно меняется в пределах от нуля до единицы. При прочих равных условиях рост показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция. 
Ликвидность предприятия чаще оценивается при помощи коэффициентов. Коэффициенты ликвидности исчисляются следующим образом (табл. 4.1).

Таблица 4.1

Коэффициенты ликвидности

	Показатель
	Формула расчета

	1 КЛ. Коэффициент абсолютной ликвидности
	денежные средства и краткосрочные финансовые вложения / краткосрочные обязательства

	2 КЛ. Промежуточный коэффициент покрытия 
	денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, дебиторская задолженность (в течение 12 мес. ) и прочие оборотные активы / краткосрочные обязательства

	3 КЛ. Коэффициент ликвидности запасов
	запасы / краткосрочные обязательства

	4 КЛ. Коэффициент текущей ликвидности
	оборотные активы / краткосрочные обязательства


1. Коэффициент текущей ликвидности показывает, достаточно ли у предприятия средств, которые могут быть использованы им для погашения своих краткосрочных обязательств в течение года. Это основной показатель платежеспособности предприятия. Коэффициент текущей ликвидности определяется по формуле:

К = (А1 + А2 + А3) / (П1 + П2)                                            (4.1)

В мировой практике значение этого коэффициента должно находиться в диапазоне 1-2. Значение коэффициента текущей ликвидности ниже единицы говорит о неплатежеспособности предприятия.

2. Коэффициент быстрой ликвидности, или коэффициент «критической оценки», показывает, насколько ликвидные средства предприятия покрывают его краткосрочную задолженность. Коэффициент быстрой ликвидности определяется по формуле:

К = (А1 + А2) / (П1 + П2)                                              (4.2)

В ликвидные активы предприятия включаются все оборотные активы предприятия, за исключением товарно-материальных запасов. Данный показатель определяет, какая доля кредиторской задолженности может быть погашена за счет наиболее ликвидных активов, т. е. показывает, какая часть краткосрочных обязательств предприятия может быть немедленно погашена за счет средств на различных счетах, в краткосрочных ценных бумагах, а также поступлений по расчетам. Рекомендуемое значение данного показателя от 0,7-0,8 до 1,5.

3. Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какую часть кредиторской задолженности предприятие может погасить немедленно. Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается по формуле:

К = А1 / (П1 + П2)                                                    (4.3)

Значение данного показателя не должно опускаться ниже 0,2.
Анализ финансовой устойчивости предприятия
Финансовая устойчивость в долгосрочном плане характеризуется, следовательно, соотношением собственных и заемных средств. Однако этот показатель дает лишь общую оценку финансовой устойчивости. Поэтому в мировой и отечественной учетно-аналитической практике разработана система показателей.
Смысл анализа финансовой устойчивости с помощью абсолютного показателя – проверить, какие источники средств и в каком размере используются для покрытия запасов.

Чаще по сравнению с абсолютными показателями изменяются относительные показатели финансовой устойчивости (коэффициенты). Наиболее применяемыми для торгового предприятия являются следующие (табл. 4.2).

Таблица 4.2
Коэффициенты финансовой устойчивости

	Показатель 
	Формула расчета

	1 КУ. Коэффициент автономии
	собственный капитал / стоимость имущества

	2 КУ. Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	собственные оборотные средства / оборотные активы

	3 КУ. Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	собственные оборотные средства / запасы

	4 КУ. Коэффициент маневренности
	собственные оборотные средства / собственный капитал

	5 КУ. Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств
	оборотные активы / внеоборотные активы

	6 КУ. Коэффициент соотношения собственного капитала и краткосрочной задолженности
	собственный капитал / краткосрочные обязательства

	7 КУ. Коэффициент финансовой зависимости
	стоимость имущества / собственный капитал 

	8 КУ. Коэффициент финансирования
	собственный капитал / заемный капитал


В экономической литературе приводятся критерии (нормальные значения) ряда коэффициентов: для 1 КУ – 0,5; для 2 КУ -0,1; для 3 КУ – 0,6-0,8; для 4 КУ – 0,5; для 7 КУ – 1.
Оценка деловой активности
Оценка деловой активности направлена на анализ результатов и эффективность текущей основной производственной деятельности.
Оценка деловой активности на качественном уровне может быть получена в результате сравнения деятельности данного предприятия и родственных по сфере приложения капитала предприятий. Такими качественными (или неформализуемыми) критериями являются: широта рынков сбыта продукции; наличие продукции, поставляемой на экспорт; репутация предприятия, выражающаяся, в частности, в известности клиентов, пользующихся услугами предприятия, и др. 
Таблица 4.3

Показатели деловой активности
	Показатель 
	Формула расчета

	1. Показатели оборачиваемости

	Коэффициент оборачиваемости активов 
	Выручка от реализации / Среднегодовая стоимость активов

	Коэффициент оборачиваемости собственных средств 
	Выручка от реализации / Среднегодовая стоимость собственных средств

	Коэффициент оборачиваемости средств производства 
	Выручка от реализации / Среднегодовая стоимость средств производства

	Коэффициент оборачиваемости основных средств 
	Выручка от реализации / Среднегодовая стоимость основных средств

	Коэффициент оборачиваемости запасов
	Выручка от реализации / Среднегодовая стоимость запасов

	2. Показатели рентабельности

	Рентабельность активов по БП (ЧП)
	БП (ЧП) / Среднегодовая стоимость активов

	Рентабельность собственного капитала по БП (ЧП)
	БП (ЧП) / Среднегодовая стоимость собственного капитала

	Рентабельность основной деятельности
	БП (ЧП) / Выручка от реализации

	Рентабельность всех видов деятельности по БП (ЧП)
	БП (ЧП) / Выручка от реализации + Доходы от прочей реализации и внереализационных операций

	3. Показатели производительности

	Производительность труда
	Выручка от реализации / Среднесписочная численность персонала

	Прибыль на одного работающего
	БП (ЧП) / Среднесписочная численность персонала

	Фондовооруженность
	Среднегодовая стоимость недвижимого имущества / Среднесписочная численность персонала


Методы диагностики вероятности банкротства
Основная цель проведения предварительного анализа финансового состояния предприятия - обоснование решения о признании структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным в соответствии с системой критериев, утвержденной Постановлением Правительства Российской Федерации от 20 мая 1994 г. № 498 «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий». Основными источниками анализа являются ф. №1 «Баланс предприятия», ф. №2 «Отчет о прибылях и убытках».
Анализ и оценка структуры баланса предприятия проводятся на основе показателей: коэффициента текущей ликвидности; коэффициента обеспеченности собственными средствами.
Основанием для признания структуры баланса предприятия неудовлетворительной, а предприятия - неплатежеспособным является одно из следующих условий:
•
коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода имеет
значение менее 2; (Ктл);
•
коэффициент  обеспеченности   собственными   средствами  на  конец
отчетного периода имеет значение менее 0,1. (Косс).
Основным показателем, характеризующим наличие реальной возможности у предприятия восстановить (либо утратить) свою платежеспособность в течение определенного периода, является коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности. Если хотя бы один из коэффициентов меньше норматива (Ктл<2, а Косс<0,1), то рассчитывается коэффициент восстановления платежеспособности за период, установленный равным шести месяцам.
Если коэффициент текущей ликвидности больше или равен 2, а коэффициент обеспеченности собственными средствами больше или равен 0,1, рассчитывается коэффициент утраты платежеспособности за период, установленный равным трем месяцам.
Коэффициент восстановления платежеспособности Квос определяется как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к его нормативу. Расчетный коэффициент текущей ликвидности определяется как сумма фактического значения коэффициента текущей ликвидности на конец отчетного периода и изменения значения этого коэффициента между окончанием и началом отчетного периода в пересчете на период восстановления платежеспособности, установленный равным шести месяцам:
Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности (Кв(у)п) определяется как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к его установленному значению:
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где Ктл(к) – значение коэффициента текущей ликвидности в конце отчетного периода;

Ктл(н) – значение коэффициента текущей ликвидности в начале отчетного периода;

 Т – продолжительность отчетного периода в месяцах (3,6,9,12); 

 П – период восстановления (утраты) платежеспособности.

При расчете коэффициента восстановления платежеспособности П = 6 мес. При расчете коэффициента утраты платежеспособности П = 3 мес.

Коэффициент восстановления платежеспособности, принимающий значение больше 1, свидетельствует о наличии реальной возможности у предприятия восстановить свою платежеспособность. Коэффициент восстановления платежеспособности, принимающий значение меньше 1, свидетельствует о том, что у предприятия в ближайшие шесть месяцев нет реальной возможности восстановить платежеспособность.
ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ
Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Экспресс - опрос по теме 

· Решение практических и ситуационных задач

Занятие 1. Анализ технико-организационного уровня производства
Методические указания

Для определения количественного соотношения руководите​лей и подчиненных им работников используется такой показа​тель, как норма управляемости (подчиненности). Норма управ​ляемости - число работников, непосредственно подчиненных одному линейному руководителю, при котором трудоемкость выполняемых руководителем функций равна или приближается к продолжительности его фонда рабочего времени (8 часов в день, 40 часов в неделю и т.п.), а эффективность управленческого тру​да наибольшая. В ряде случаев норма управляемости может быть рассчитана по формуле:
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где 
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 - норма управляемости m-ой степени управления для n-ого руководителя
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 - норма управляемости первого, второго, ….., n-ого руководителя по ступеням управления.

Разделение труда по управлению производством между ру​ководителями должно основываться на учете затрат их рабочего времени. При распределении управленческих работ нужно исхо​дить из загруженности и реальных возможностей руководителей. Часто современные руководители выступают одновременно в качестве специалистов (инженеров, конструкторов, технологов и др.) и (или) в качестве менеджеров по управлению соответству​ющими подразделениями предприятий. Поэтому если по экспер​тной оценке на выполнение работы, например, в качестве специ​алиста уходит 30% времени руководителя, то норма управляемо​сти должна быть соответственно скорректирована, уменьшена, и составлять 70% нормы руководителя, не выполняющего функции специалиста.

Решение задач
Задача 1

Составьте по произвольной форме схему под​разделения цехов промышленного предприятия.
Дайте краткую характеристику их назначения и особенностей.

Задача 2

Постройте производственную структуру пред​приятия, которая представляет совокупность процессов: литей​ных, кузнечных, механической обработки, сборки, испытания готовой продукции, материально-технического обеспечения про​изводства, организации энергетического, инструментального, ремонтного, транспортного и складского хозяйств.

Задача 3

Дайте письменную характеристику организаци​онным структурам управления предприятием - линейной, функ​циональной, проектной, дивизиональной, матричной, штабной по следующим признакам: определение, характерные черты, пре​имущества, недостатки, область применения.
Выполнение задания произведите в краткой, конкретной фор​ме. Можно использовать табличную форму.
Задача 4

Определите фактическую норму управляемости для начальника цеха, если известно, что в подчинении одного мастера находятся 15 рабочих, начальника участка - 5 мастеров, а начальника цеха - 3 начальника участка.

Задача 5

Плановая норма управляемости (подчинен​ности) для данного подразделения предприятия составляет 20 человек на одного руководителя отдела.

Определите фактическую норму управляемости для руково​дителя отдела, если известно, что в его подчинении находятся 2 руководителя групп, а каждому руководителю группы соответ​ственно подчинены 10 специалистов. Кроме того, руководитель отдела выполняет функции специалиста (по экспертной оценке на выполнение данной работы он затрачивает 60% рабочего времени).
Занятие 2. Анализ эффективности использования материальных ресурсов организации

Методические указания

Потребность материалов в натуральном выражении можно рассчитать по следующей формуле:
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где 
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- норма расходов материала на единицу продукции, кг.
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- объем производства в натуральном выражении, шт.
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- запас материала на конец периода, кг.
Объем закупок ранен разности между потребностью в материалах и запаса, имеющегося в организации на начало планового периода:
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где 
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- объем закупок, кг.
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- запас материала на начало периода, кг.

Стоимость закупок определяется по формуле:
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где 
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- стоимость закупок, руб.
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- цена материала, руб.

Коэффициент заключения договоров на поставку материалов рассчитывается:
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где, 
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- объем заключенных договоров, кг.
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- плановая потребность в материале, кг.

Коэффициент выполнения договоров на поставку материалов рассчитывается:
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где 
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- объем поставок по выполненным  договорам, кг.

Коэффициент выполнения планового задания по материально-техническому обеспечению рассчитывается по формуле:
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Решение задач

Задача 1
По данным табл. 2.1 требуется:
1. Определить количество материалов, необходимых для производства необходимого объема продукции.
2. Определить количество материалов, которое следует закупить в течение планируемого периода.
3. Рассчитать бюджет потребности в материалах в табл. 2.2.

4. Сделать выводы.
Таблица 2.1

Потребность в материалах по видам продукции, кг.

	Материалы
	Изделие А
	Изделие Б
	Остаток материала на конец периода
	Итого потребность в материале

	
	Норма расхода на единицу
	Объем продукции
	Норма расхода на единицу
	Объем продукции
	
	

	Молоко
	1
	100
	0,5
	50
	100
	

	Сахар
	2
	200
	3
	300
	150
	

	Яйца
	4
	400
	2
	200
	120
	

	Агар-агар
	1
	10
	1
	10
	50
	


Таблица 2.2
Бюджет потребности в материалах

	Материал
	Потребность в материале, кг.
	Запас материала на начало периода, кг.
	Объем закупок, кг (гр.1-гр.2)
	Цена за 1 кг., руб.
	Стоимость закупок, тыс. руб.

(гр.3*гр.4)
	Выполнение плана, % (гр.3/гр.1)

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Молоко
	
	70
	
	15
	
	

	Сахар
	
	200
	
	20
	
	

	Яйца
	
	300
	
	32
	
	

	Агар-агар
	
	30
	
	50
	
	


Задача 2

По данным таблицы 2.3. и 2.4:
1. Определить коэффициент оформления и выполнения договоров.
2. Рассчитать коэффициент выполнения планового задания по материально-техническому обеспечению.
3. Провести анализ ритмичности поставок сахара.
4. Сделать выводы.
Таблица 2.3

Анализ обеспеченности материалами, кг.

	Материал
	Плановая потребность
	Заключено договоров
	Реализовано договоров
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	Молоко
	
	90
	85
	
	
	

	Сахар
	
	1250
	1250
	
	
	

	Яйца
	
	1800
	1700
	
	
	

	Агар-агар
	
	40
	40
	
	
	


Таблица 2.4
Анализ ритмичности снабжения поставок сахара за месяц
	Декады месяца
	Поставки, кг.
	Отклонение (гр.2-гр.1)
	Процент обеспеченности материалами, %  (гр.2/гр.1)
	Величина, засчитываемая в выполнение плана поставок, кг.
	Коэффициент ритмичности (гр.5/гр.1)

	
	по плану
	фактически
	
	
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	

	1
	400
	350
	
	
	
	

	2
	400
	410
	
	
	
	

	3
	450
	490
	
	
	
	

	Итого
	
	
	
	
	
	


Задача 3

По данным табл. 2.5 требуется:

1. Рассчитать показатели материалоемкости и материалоотдачи за предыдущий и отчетный год, определить их изменение.

2. Выявить влияние материалоотдачи на объем продукции.
3. Определить эффективность использования материалов.

4. Таблица 2.5

Анализ эффективности использования материалов

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Абсолютное отклонение
	Темп роста,%

	Объем проданной продукции, тыс. руб.
	22319
	35946
	
	

	Материальные затраты, тыс. руб.
	7452
	13896
	
	

	Среднесписочная численность рабочих, чел.
	217
	209
	
	

	Материалоемкость продукции, руб.
	
	
	
	

	Производительность труда 1 рабочего, тыс. руб.
	
	
	
	

	Материалоотдача, руб.
	
	
	
	

	Стоимость материала на одного рабочего, тыс. руб.
	
	
	
	


Занятие 3. Анализ эффективности использования трудовых ресурсов организации

Методические указания

Для анализа движения рабочей силы определяются коэффициенты оборота по приему (Кп) или выбытию (Кв), а также коэффициент общего (суммарного) оборота (Кс) по следующим формулам:
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где 
[image: image67.wmf]П

R

 - число принятых работников;
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 - число выбывших работников;
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 - среднесписочная численность работников.


Для оценки текучести кадров исчисляется коэффициент (Кт), определяемый как отношение численности уволенных работников по вышеуказанным причинам (Rу) к среднесписочной численности работников:
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В процессе анализа наряду с коэффициентом текучести кадров исчисляется и коэффициент
 стабильности кадров (Кст) по формуле 
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Решение типовых задач

Задача 1

Среднесписочная численность работников предприятия за год составила 600 чел. В течение года уволилось по собственному желанию 37 чел., уволено за нарушение трудовой дисциплины 5 чел., ушли на пенсию 11 чел., поступили в учебные заведения и призваны в Вооруженные Силы 13 чел., переведены на другие должности и в другие подразделения предприятия 30 чел.


Определите:

1) коэффициент выбытия (%);

2) коэффициент текучести кадров (%).


Решение

1) (37+5+11+13):600*100=11%;

2) (37+5):600*100=7%.

Задача 2


Планируемый объем производства составляет 40000 ед. продукции, эффективный фонд рабочего времени – 1800 ч, норма времени – 1,1 ч, количество изделий в час – 1,2.


Определите необходимую численность работников предприятия.


Решение:

40000: (1,2*1800*1,1)=16,8, т.е. необходимо 17 работников.

Решение задач
Задача 1


Используя данные таблицы 3.1, определите:

1) коэффициенты использования рабочего времени за год и продолжительности рабочего дня;

2) среднечасовой товарооборот по плану и фактически, руб.;

3) влияние на отклонение товарооборота от плана изменений общего числа отработанных всеми работниками человеко-часов и среднечасового товарооборота;

4) составьте аналитическую и обобщающую таблицы, проанализируйте исчисленные показатели.

Таблица 3.1

Исходные данные

	Показатели 
	План 
	Факт 

	Товарооборот, тыс. руб.
	5890
	6020

	Общее число отработанных всеми работниками человеко-дней за год
	24800
	24640

	Общее число отработанных всеми работниками человеко-часов за год
	235600
	231610


Задача 2

Определите влияние состава и структуры работников на отклонение производительности труда от прошлого года по следующим данным таблицы 3.2:

Таблица 3.2
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Товарооборот, тыс. руб.
	25000
	25400

	Среднесписочная численность работников, чел. в том числе продавцов
	35

25
	36

24


Задача 3

Определите долю и сумму прироста товарооборота в отчетном году по сравнению с планом за счет экстенсивного и интенсивного факторов, если известно: среднесписочная численность работников увеличилась на 2%; товарооборот увеличился на 6% и составил 21200 тыс. руб.

Задача 4

Определите абсолютный и относительный недостаток или излишек всех работников и в том числе продавцов в отчетном году. Исходные данные представлены в таблице 3.3:

Таблица 3.3
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Товарооборот, тыс. руб.
	16180
	17798

	Среднесписочная численность работников, чел.

 в том числе продавцов 
	60

50
	64

52


Задача 5
По данным табл. 3.4 требуется:

1. Проанализировать состав и структуру кадров, динамику ее изменения.

2. Определить влияние изменения численности работающих и рабочих на объем произведенной продукции.

3. Сделать выводы.

Таблица 3.4
Анализ структуры и состава кадров

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Отклонение, чел.
	Изменение уд. веса, %

	
	чел.
	уд. вес, %
	чел.
	уд. вес, %
	
	

	А
	1
	2
	3
	4
	5
	6

	Численность персонала, чел.
	217
	
	209
	
	
	

	в т. ч. рабочие
	137
	
	140
	
	
	

	руководители
	21
	
	20
	
	
	

	специалисты
	35
	
	35
	
	
	

	прочие служащие
	24
	
	14
	
	
	

	Объем проданной продукции, работ, услуг, тыс. руб. 
	22319
	
	35946
	
	
	

	Производительность труда одного работающего, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	

	Производительность труда одного рабочего, тыс. руб.
	
	
	
	
	
	


Задача 6

По данным табл. 3.5 требуется:

1. Определить абсолютное изменение и темпы роста показателей, характеризующих движение кадров  в отчетном году по сравнению с предыдущим.

2. Рассчитать коэффициенты по приему, выбытию и текучести работающих в отчетном и предыдущем годах, найти их измените.

3. Дать оценку движения персонала предприятия, указав возможные причины текучести и пути их устранения.

Таблица 3.5

Анализ движения работающих организации

	Показатель
	Предыдущий год
	Отчетный год
	Абсолютное отклонение
	Темп роста, %

	1. Средненесписочная численность работающих, чел.
	217
	209
	
	

	2. Принято, всего
	57
	50
	
	

	3. Выбыло, всего
	65
	70
	
	

	В том числе

По собственному желанию
	32
	35
	
	

	Уволено в связи с окончанием срока договора
	20
	20
	
	

	Уволено за прогул
	5
	3
	
	

	В связи с уходом на пенсию
	8
	12
	
	


Занятие 4. Анализ эффективности использования финансовых ресурсов организации

Методические указания

Общую оценку финансового состояния предприятия можно дать при помощи сравнительного аналитического баланса (табл. 4.1).

Таблица 4.1

Схема построения сравнительного аналитического баланса

	Наименование статей
	абсолютные величины
	Относительные величины

	
	на начало года
	на конец года
	на начало года
	на конец года

	1
	2
	3
	4
	5
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	Наименование статей
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	в структуре
	в % к величине на начало года
	в % к изменению итога баланса
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Все показатели сравнительного баланса можно разбить на три группы: показатели структуры (графы 2,3,4,5), показатели структурной динамики (графы 6,8), показатели структурной динамики баланса (графы 7,9). Последние позволяют сделать вывод о том, через какие источники в основном осуществлялся приток новых средств и в какие активы эти новые средства в основном вложены.

Сущность финансовой устойчивости определяется эффективным формированием, распределением и использованием финансовых ресурсов. Финансовая устойчивость характеризуется системой абсолютных и относительных показателей.

Смысл анализа финансовой устойчивости с помощью абсолютного показателя – проверить, какие источники средств и в каком размере используются для покрытия запасов.

Чаще по сравнению с абсолютными показателями изменяются относительные показатели финансовой устойчивости (коэффициенты). Наиболее применяемыми для торгового предприятия являются следующие (табл. 4.2).

Таблица 4.2

Коэффициенты финансовой устойчивости

	Показатель 
	Формула расчета

	1 КУ. Коэффициент автономии
	собственный капитал / стоимость имущества

	2 КУ. Коэффициент обеспеченности собственными средствами
	собственные оборотные средства / оборотные активы

	3 КУ. Коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами
	собственные оборотные средства / запасы

	4 КУ. Коэффициент маневренности
	собственные оборотные средства / собственный капитал

	5 КУ. Коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных средств
	оборотные активы / внеоборотные активы

	6 КУ. Коэффициент соотношения собственного капитала и краткосрочной задолженности
	собственный капитал / краткосрочные обязательства

	7 КУ. Коэффициент финансовой зависимости
	стоимость имущества / собственный капитал 

	8 КУ. Коэффициент финансирования
	собственный капитал / заемный капитал


В экономической литературе приводятся критерии (нормальные значения) ряда коэффициентов: для 1 КУ – 0,5; для 2 КУ -0,1; для 3 КУ – 0,6-0,8; для 4 КУ – 0,5; для 7 КУ – 1.

Суть анализа ликвидности баланса заключается в сравнении средств по активу, сгруппированных по степени их ликвидности и расположенных в порядке ее убывания, с обязательствами по пассиву, сгруппированными по срокам их погашения и расположенными в порядке возрастания сроков. Если при таком сравнении части актива дают суммы, достаточные для погашения обязательств, то баланс считается ликвидным, а предприятие платежеспособным.

Ликвидность предприятия чаще оценивается при помощи коэффициентов. При их исчислении используют общий знаменатель – краткосрочные обязательства, числитель же у них разный.

Коэффициенты ликвидности исчисляются следующим образом (табл. 4.3).

Таблица 4.3

Коэффициенты ликвидности

	Показатель
	Формула расчета

	1 КЛ. Коэффициент абсолютной ликвидности
	денежные средства и краткосрочные финансовые вложения / краткосрочные обязательства

	2 КЛ. Промежуточный коэффициент покрытия 
	денежные средства, краткосрочные финансовые вложения, дебиторская задолженность (в течение 12 мес. ) и прочие оборотные активы / краткосрочные обязательства

	3 КЛ. Коэффициент ликвидности запасов
	запасы / краткосрочные обязательства

	4 КЛ. Коэффициент текущей ликвидности
	оборотные активы / краткосрочные обязательства


Третий коэффициент (3КЛ) исчисляется, как правило, для предприятий торговли. Нормальные значения коэффициентов следующие: для 1 КЛ – 0,2-0,5; для 2 КЛ – 0,7-0,8; для 4 КЛ – 2,0. Рост значений коэффициентов в динамике считается положительным.

Основанием для признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятия неплатежеспособным является выполнение одного из следующих условий: коэффициент текущей ликвидности (Ктл) на конец отчетного периода имеет значение менее 2; коэффициент обеспеченности собственными средствами (Косс) на конец отчетного периода имеет значение менее 0,1.

Коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности (Кв(у)п) определяется как отношение расчетного коэффициента текущей ликвидности к его установленному значению:
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где Ктл(к) – значение коэффициента текущей ликвидности в конце отчетного периода;

Ктл(н) – значение коэффициента текущей ликвидности в начале отчетного периода;

 Т – продолжительность отчетного периода в месяцах (3,6,9,12); 

 П – период восстановления (утраты) платежеспособности.

При расчете коэффициента восстановления платежеспособности П = 6 мес. При расчете коэффициента утраты платежеспособности П = 3 мес.

Анализ деловой активности заключается в исследовании уровней и динамики разнообразных финансовых коэффициентов – показателей оборачиваемости капитала.

Скорость оборачиваемости капитала характеризуется такими показателями, как коэффициент оборачиваемости (Коб), в оборотах, продолжительность одного оборота (Поб), в днях.

Коэффициент оборачиваемости капитала рассчитывается по формуле 
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где N – товарооборот;

К – среднегодовая стоимость капитала (имущества) в целом и по его видам. 


Показатель, обратный коэффициенту оборачиваемости капитала, называется капиталоемкостью (Ке):
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Продолжительность оборота капитала находится по формуле
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где Д – количество календарных дней в анализируемом периоде.


Необходимо учесть, что оборачиваемость имущества, с одной стороны, зависит от скорости оборачиваемости основного и оборотного капитала, с другой стороны, от его органического строения: чем большую долю занимает основной капитал, который оборачивается медленно, тем ниже коэффициент оборачиваемости и выше продолжительность оборота всего совокупного капитала, и наоборот. Эта зависимость выражается следующим образом:
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где 
[image: image94.wmf]ск

об

К

- коэффициент оборачиваемости совокупного капитала, обороты;
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 - удельный вес оборотных активов в общей сумме активов, единицы;
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Экономический эффект в результате ускорения оборачиваемости капитала выражается в относительном высвобождении средств из оборота, а также в увеличении сумм товарооборота и прибыли. Сумма высвобожденных средств из оборота в связи с ускорением (-Э) или дополнительно привлеченных средств в оборот (+Э) при замедлении оборачиваемости капитала определяется умножением однодневного товарооборота на изменение продолжительности оборота:
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Оборачиваемость оборотных активов влияет и на изменение абсолютный величины прибыли, ибо ускорение их оборачиваемости оказывает положительное влияние на приращение товарооборота, а следовательно, с каждым актом продажи наращивается получение прибыли, содержащейся в каждом рубле товарооборота.

Решение задач
Задача 1


Используя данные таблицы 4.4 определите:

1) общую стоимость имущества на начало каждого периода;

2) структуру имущества на начало каждого периода;

3) отклонение и темпы роста по показателям;

4) коэффициент соотношения оборотных и внеоборотных активов на начало каждого периода.

Таблица 4.4
Выписка из бухгалтерского баланса

	Показатели


	На начало прошлого года
	Отчетный год

	
	
	На начало года
	На конец года

	Внеоборотные активы, тыс.руб.
	540
	600
	690

	Оборотные активы, тыс.руб. 
	3060
	3100
	3610


Составьте аналитическую таблицу и постройте рисунок в виде столбиковых диаграмм, характеризующий структуру имущества. Проанализируйте исчисленные показатели.

Задача 2

На основании приведенных данных таблицы 4.5:

1) определите удельные веса групп актива и пассива баланса и на их основе постройте рисунок в виде столбиковых диаграмм;

2) исчислите общий показатель ликвидности и три коэффициента ликвидности (абсолютный, промежуточный и текущий);

3) дайте оценку степени ликвидности на основе приведенных и счисленных показателей.

Таблица 4.5
Данные групп активов и пассивов

	Группы активов по степени мобильности
	Сумма, тыс.руб.
	Группы пассивов по степени срочности платежей, собственные источники
	Сумма, тыс.руб.

	А1
	7160
	П1
	97300

	А2
	25640
	П2
	12000

	А3
	142260
	П3
	25000

	А4
	55140
	П4
	95900

	БАЛАНС 
	230200
	БАЛАНС
	230200


Задача 3


На основании приведенных данных таблицы 4.6:

1) исчислите коэффициент соотношения мобильных и иммобилизованных активов, заемного и собственного капитала, маневренности, обеспеченности собственными средствами, абсолютной и текущей ликвидности;

2) составьте аналитическую таблицу, дайте оценку изменениям коэффициентов за год и их соответствия нормальным значениям.

Таблица 4.6
Выписка из бухгалтерского баланса, тыс.руб.

	Статьи баланса
	На начало года
	На конец года

	Основные средства
	11508 
	11511

	Товары
	6506
	13591

	Кассы
	303
	87

	Расчетный счет
	318
	93

	Расчеты с дебиторами
	242
	141

	Уставный капитал
	13187
	13187

	Добавочный капитал
	692
	879

	Краткосрочные кредиты банка
	1642
	2110

	Расчеты с кредиторами
	4356
	9247


Задача 4


Коэффициент текущей ликвидности составляет: на начало года – 1,037; на конец года – 1,010. Коэффициент обеспеченности собственными средствами на конец года составил 0,010. Определите коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности, сделайте выводы.

Задача 5


Величина текущих активов на конец отчетного периода составляет 2400 тыс. руб., а краткосрочных обязательств – 1600 тыс. руб. Какой должна быть величина текущих активов, чтобы достичь нормативного значения коэффициента текущей ликвидности при условии, что сумма краткосрочных обязательств не возрастет.

Задача 6


Рассчитайте сумму нераспределенной прибыли, необходимую для гарантированного достижения предприятием нормального значения коэффициента текущей ликвидности (сумма краткосрочных обязательств не возрастает) на основе следующих данных: текущие активы на конец отчетного периода составили 3080 тыс.руб.; краткосрочные обязательства – 2200 тыс.руб.

Задача 7


Определите влияние на коэффициент обеспеченности собственных средств изменений собственного капитала, внеоборотных и оборотных активов используя данные таблицы 4.7.

Таблица 4.7
Исходные данные

	Показатели 
	На начало года
	На конец года

	Собственный капитал
	2180
	2160

	Внеоборотные активы
	150
	126

	Оборотные активы
	4260
	3950


Задача 8


Товарооборот в отчетном квартале составил 9000 тыс.руб. при средних остатках оборотных средств 2500 тыс. руб. В планируемом квартале товарооборот увеличится на 10% при неизменной сумме оборотных средств. Определите сумму высвобожденных оборотных средств за счет ускорения их оборачиваемости.

Задача 9


На конец отчетного года внеоборотные активы составили 800 тыс.руб., а капитал и резервы – 1200 тыс.руб. В планируемом году предлагается увеличить внеоборотные активы на 5%, а капитал и резервы на 10%. Как изменится наличие собственных оборотных средств по сравнению с их величиной на конец отчетного года (в сумме и в процентах)?

Задача 10


Используя данные таблицы 4.8, определите экономию (дополнительное вложение средств) в результате ускорения (замедления) их оборачиваемости по сравнению с прошлым годом.

Таблица 4.8
Исходные данные

	Показатели 
	На начало года
	На конец года

	Товарооборот 
	9000
	10800

	Среднегодовая стоимость оборотных средств
	1200
	1350


САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.
Рекомендуемая литература: 1, 2, 15, 16, 20, 21, 23, 27, 29

Вопросы для самоконтроля:
1. Перечислите основные направления для оценки состояния организационно-технического уровня производства.

2. С помощью каких показателей проводится анализ обеспеченности потребности в материальных ресурсах источниками покрытия?
3. Перечислите показатели эффективности использования материальных ресурсов.

4. Назовите факторы, влияющие на материалоемкость продукции.

5. По каким основным направлениям проводится анализ трудовых ресурсов предприятия?

6. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ обеспеченности трудовыми ресурсами?

7. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ использования рабочего времени?

8. Какие факторы влияют на изменение фонда рабочего времени?

9. Какими показателями характеризуется производительность труда?

10. Какие факторы влияют на уровень производительности труда?

11. В какой последовательности проводится анализ расходов на оплату труда?

12. Опишите детерминированные факторные системы фонда заработной платы.

13. Перечислите приемы и способы, применяемые при анализе использования трудовых ресурсов.

14. Каков порядок проведения анализа финансового состояния предприятия?

15. Каковы источники информации для проведения анализа финансового состояния?

16. В чем состоит суть вертикального и горизонтального анализа баланса предприятия?

17. Каковы принципы построения аналитического баланса - нетто?

18. Что такое ликвидность предприятия и в чем ее отличие от его платежеспособности?

19. На основании каких показателей производится анализ ликвидности предприятия?

20. В чем состоит понятие и оценка финансовой устойчивости предприятия?

21. Какие показатели используются для анализа деловой активности предприятия?

22. При каких условиях рассчитываются коэффициенты восстановления платежеспособности?

Тема 6. Анализ производства и реализации продукции, использования основных средств
ТЕОРЕТИЧЕСКИЙ МАТЕРИАЛ ПО ТЕМЕ
Предприятия самостоятельно планируют свою деятельность на основе договоров, заключенных с потребителями продукции и поставщиками материально-технических ресурсов, и определяют перспективы развития исходя из спроса на производимую продукцию, работы и услуги. В своей деятельности предприятия обязаны учитывать интересы потребителя и его требования к качеству поставляемой продукции и услуг.

Поэтому анализ работы промышленных предприятий начинают с изучения показателей выпуска продукции, который предполагает следующие этапы:
1. Анализ формирования и выполнения производственной программы;
1.1.Анализ объема продукции;
1.2.Анализ ассортимента продукции;
1.3.Анализ структуры продукции;
2.Анализ качества продукции;
3.Анализ ритмичности производства;
4. Анализ выполнения договорных обязательств и реализации продукции.

Объем производства промышленной продукции может выражаться в натуральных, условно-натуральных и статистических измерителях. Обобщающие показатели объема производства продукции получают с помощью стоимостной оценки – в оптовых ценах.

Основными показателями объема производства являются товарная и валовая продукция.

Валовая продукция – стоимость всей продукции и выполненных работ, включая незавершенное производство, выраженная в сопоставимых ценах.

Товарная продукция – валовая продукция за минусом внутризаводского оборота и незавершенного производства.

Реализованная продукция - стоимость реализованной продукции, отгруженной и оплаченной покупателями.

Анализ формирования и выполнения производственной программы
В ходе анализа динамики объема производства продукции могут применяться натуральные (штуки, метры, тонны и т.д.), условно-натуральные (тысяча условных банок, количество условных ремонтов и др.), стоимостные показатели объемов производства продукции. Последний показатель является более предпочтительным.
Стоимостные показатели объема производства должны быть приведены в сопоставимый вид. В условиях инфляции нейтрализация изменения цен или «стоимостного» фактора является важнейшим условием сопоставимости данных.
В международном учетном стандарте IASC №15 «Информация, характеризующая влияние изменения цен» нашли отражение две основные концепции. Первая соответствует «Методике оценки объектов бухгалтерского учета в денежных единицах одинаковой покупательной стоимости» и ориентирована на общий индекс инфляции национальной валюты. При анализе динамики объема производства необходимо произвести корректировку на общий индекс инфляции национальной валюты.
Вторая концепция лежит в основе «Методики переоценки объектов бухгалтерского учета в текущую стоимость». Методика ориентирована на применение индивидуальных индексов цен на товар или товарную группу. При этом могут применяться следующие методы:
- пересчета объема производства продукции за отчетный год по ценам аналогичной продукции базисного периода (по относительно небольшой номенклатуре выпускаемой продукции);
- корректировки на агрегатный индекс изменения цен (Jц) по группе однородных товаров (работ, услуг) или по отрасли в целом:
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где VВП1 – выпуск продукции в отчетном периоде в натуральном выражении;
VВП0 – выпуск продукции в базисном периоде в натуральном выражении;
Ц0 – цена единицы продукции в базисном периоде.

Тогда сопоставимый с базисным фактический объем выпуска продукции (ВП1ЦП) рассчитываем по формуле:
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где ВП1 – объем выпускаемой продукции в стоимостном выражении.

С применением вышеназванных методов нейтрализуется влияние изменения цен на конкретный товар или товарную группу.
Анализ объема производства начинают с изучения динамики валовой и товарной продукции, расчета индексов их роста и прироста (табл.1.1.).

Таблица 1.1
Динамика товарной продукции
	Год
	Товарная продукция в сопоставимых ценах, руб.
	Темпы роста, %

	
	
	Базисные
	Цепные

	  
	  
	Тб=ТПi/ТП0 х 100%
	Тц= ТПi /ТПi-1 х 100%


где ТПi-1, ТПi – объем товарной продукции в стоимостном выражении в сопоставимых ценах в i-1 и i-ом году соответственно;

 ТПо - объем товарной продукции года, взятого за базу сравнения.       

На основе полученных данных можно рассчитать среднегодовые темпы роста (Tср) и прироста (Тпр) товарной продукции:
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Анализ выполнения плана по выпуску товарной продукции производят на основе данных табл. 1.2. 

Таблица 1.2
Выполнение плана по выпуску товарной продукции за 20..год

	Изделие (цех)
	Объем производства продаж, тыс. руб.
	Отклонение план. выпуска от прошлого года
	Отклонение фактического выпуска продукции

	
	Прош. год
	Отчет. год
	тыс. руб.
	%
	От плана
	От прошлого года

	
	
	План
	Факт
	
	
	тыс. руб
	%
	тыс. руб.
	%

	А
	30500
	28800
	25200
	-1700
	-5,57
	-3600
	-12,5
	-5300
	-17,3

	……..
	……..
	……..
	…….
	…….
	….
	………
	……
	…….
	……

	Итого:
	90200
	96000
	100800
	5800
	+6,43
	+4800
	+5,00
	+10600
	+11,75


В приведенном примере отклонение фактического выпуска товарной продукции от прошлого года имеет небольшую величину +11,75%, а фактического выпуска от плана всего 5%.
Оперативный анализ выпуска продукции осуществляется на основе данных за день, декаду, месяц, квартал нарастающим итогом с начала года.
Необходимым элементом аналитической работы является анализ выполнения плана по номенклатуре и ассортименту.
Номенклатура – перечень наименований изделий и их кодов, установленных для соответствующих видов продукции в общесоюзном классификаторе промышленной продукции (ОКПП), действующим на территории СНГ.

Ассортимент – перечень наименований продукции с указанием объема ее выпуска по каждому виду. Различают полный (всех видов и разновидностей), групповой (по родственным группам), внутригрупповой ассортимент.

Оценка выполнения плана по номенклатуре основывается на сопоставлении планового и фактического выпуска продукции по основным видам, включенным в номенклатуру.

Анализ выполнения плана по ассортименту рассмотрим на примере табл.1.3.

Таблица 1.3
Выполнение плана по ассортименту
	Изделие
	ТП в план. ценах,

тыс. руб.
	Выполнение плана, %
	ТП, зачтенная в выполнение плана по ассортименту,

тыс. руб.

	
	План
	Факт
	
	

	А
	28800
	25200
	87,5
	25200


	В
	33600
	33264
	99,0
	33264

	С
	19200
	23176
	120,7
	19200

	Итого:
	81600
	81640
	100,049
	77664


Структура продукции – это соотношение отдельных видов изделий в общем объеме ее выпуска. Выполнить план по структуре – значит сохранить в фактическом выпуске продукции запланированное соотношение отдельных ее видов. Неравномерное выполнение плана по отдельным изделиям приводит к отклонениям от плановой структуры продукции, нарушая тем самым условия сопоставимости всех экономических показателей.
Для расчета влияния структурных сдвигов с целью устранения их влияния на экономические показатели используют метод прямого счета по всем изделиям, метод средних цен и пр.

Прямой счет по всем видам изделий производится по формуле:
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где 
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  – изменения объема выпуска продукции за счет структуры;
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 – фактический выпуск продукции при фактической структуре;
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 – фактический выпуск продукции при плановой структуре.

Фактический выпуск продукции при плановой структуре рассчитывается путем умножения планового выпуска каждого изделия на средний процент выполнения плана по выпуску продукции (табл.1.4) или путем умножения общей суммы фактического выпуска продукции на плановый удельный вес каждого изделия. 
Таблица 1.4
Анализ структуры продукции
	Изделие
	Опт. цена за единицу продукции, руб.
	Объем производства продукции в натуральных измерителях
	Товарная продукция в ценах плана, тыс. руб.
	Изменение

ТП за счет структуры, тыс. руб.

	
	
	План
	Факт
	План
	Факт пересчи-танный на план. структуру
	Факт
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8= 7-6

	А
	500
	57600
	50400
	28800
	28900
	25200
	- 3700

	В
	600
	56000
	55470
	33600
	33717
	33282
	-435

	С
	700
	27430
	35650
	19201
	19267
	24955
	5688

	Итого:
	  
	141030
	141520
	81601
	81884
	83437
	1553


Если коэффициент перевыполнения плана равен 1,003474 (141520 : 141030), то фактический выпуск по изделию А, пересчитанный на плановую структуру, составит 28900 тыс. руб. (28800 *1, 003474).
Как показывают данные табл.1.4, отклонение за счет изменения структуры составило 1553 руб. Если бы план производства был равномерно перевыполнен на 100,3474% по всем видам продукции и не нарушалась запланированная структура, то общий объем производства в ценах плана составил бы 81884 тыс. руб., при фактической структуре он выше на 1553 тыс. руб. 
При использовании средних цен расчет производится по формуле:
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где 
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- средняя оптовая цена группы изделий – фактическая и плановая соответственно,
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 – фактическое количество изделий в отчетном периоде, натуральные измерители.
Анализ качества продукции
Качество продукции - совокупность свойств продукции, способных удовлетворять определенные потребности в соответствии с ее назначением. Количественная характеристика одного или нескольких свойств продукции, составляющих ее качество, называется показателем качества продукции.
Различают обобщающие индивидуальные и косвенные показатели качества.
К обобщающим показателям качества относят:
- удельный и качественный вес продукции в общем объеме ее выпуска;
- удельный вес продукции, соответствующей мировым стандартам;
- удельный вес экспортируемой продукции, в том числе в высокоразвитые промышленные страны;
- удельный вес аттестованной продукции.

Индивидуальные показатели характеризуют полезность (жирность молока, содержание белка в продукте и т.д), надежность (долговечность, безотказность в работе), технологичность (трудоемкость и энергоемкость).
Косвенные – штрафы за некачественную продукцию, объем и удельный вес забракованной продукции, потери от брака и т.д.
В процессе анализа изучают динамику этих показателей, выполнение плана по их уровню, причины их изменений.
Для обобщающей оценки выполнения плана по качеству продукции используют разные методы. Сущность балльного метода оценки состоит в определении средневзвешенного балла качества продукции, и путем сравнения фактического и планового его уровня находят процент выполнения плана по качеству.
Кроме того, оценка выполнения плана по качеству продукции производится по удельному весу забракованной и зарекламированной продукции.
Качество продукции является параметром, оказывающим влияние на такие стоимостные показатели работы предприятия, как выпуск продукции (ВП), выручка от реализации (В), прибыль (П).
Изменение качества затрагивает прежде всего изменение цены и себестоимости продукции, поэтому формулы для расчета будут иметь вид:


[image: image111.wmf](

)

к

VВП

Ц

Ц

ВП

´

-

=

D

0

1

                                                 (1.7)


[image: image112.wmf](

)

к

РП

Ц

Ц

В

´

-

=

D

0

1

                                                   (1.8)


[image: image113.wmf](

)

[

]

(

)

[

]

к

к

РП

С

С

VВП

Ц

Ц

П

´

-

-

´

-

=

D

0

1

0

1

,                                (1.9)
где 
[image: image114.wmf]1

0

,

Ц

Ц

 -  соответственно цена изделия до и после изменения качества;
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 - себестоимость изделия до и после изменения качества;
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 - количество произведенной продукции повышенного качества;
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 - количество реализованной продукции повышенного качества.

Косвенным показателем качества продукции является брак.
Он делится на исправимый и неисправимый, внутренний (выявленный на предприятии) и внешний (выявленный у потребителя).
Выпуск брака ведет к росту себестоимости продукции и снижению объема товарной продукции, снижению прибыли и рентабельности.
В процессе анализа изучают динамику брака по абсолютной сумме и по удельному весу в общем объеме выпущенной продукции, определяют потери от брака и потери продукции.
После этого изучают причины снижения качества и допущенного брака продукции по местам их возникновения, центрам ответственности и разрабатываются мероприятия по их устранению.
Основными причинами снижения качества продукции являются: плохое качество сырья, низкий уровень технологии и организации производства, низкий уровень квалификации рабочих и технического уровня оборудования, аритмичность производства.
Анализ ритмичности выпуска продукции
Ритмичность – равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренном планом.
Аритмичность производства продукции влияет на все экономические показатели: снижается качество продукции, растут объем незавершенного производства и сверхплановые остатки готовой продукции на складах, замедляется оборачиваемость оборотных средств предприятия. За невыполненные поставки продукции предприятие платит штрафы, несвоевременно поступает выручка, перерасходуется фонд оплаты труда, растет себестоимость продукции, падает прибыль.
Существуют прямые показатели оценки ритмичности, к которым относят:
- коэффициент ритмичности (
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). Он определяется отношением фактического (но не выше планового задания) выпуска продукции (или ее удельного веса) - VВП1,0  к плановому выпуску (удельному весу) - VВП0:

Крит. = VВП1,0 /VВП0 ;

- коэффициент вариации (Квар) определяется как отношение среднеквадратичного отклонения от плановых заданий (за сутки, декаду, месяц и т.д.) к среднесуточному (среднедекадному, среднемесячному и т.д) плановому выпуску (
[image: image119.wmf]0

VВП

):

[image: image120.wmf](

)

0

1

2

0

1

/

VВП

n

VВП

VВП

Квар

n

i

å

=

-

=

 ,                                   (1.10)
где n – число суммируемых плановых заданий.

Косвенными показателями ритмичности являются наличие доплат за сверхурочные работы, оплата простоев по вине предприятия, потери от брака, уплата штрафов за недопоставку и несвоевременную отгрузку продукции и др.

В процессе анализа необходимо подсчитать упущенные возможности предприятия по выпуску продукции в связи с неритмичной работой. Для этого используют:
а) разность между плановым и засчитанным выпуском продукции;
б) разность между фактическим и возможным выпуском продукции, исчисленным исходя из наибольшего среднесуточного (среднедекадного) объема производства.

В заключение анализа разрабатывают мероприятия по устранению причин неритмичной работы.

Анализ выполнения договорных обязательств и реализации продукции
Анализ реализации продукции проводят каждый месяц, квартал, полугодие, год. В процессе его проведения сравнивают фактические данные с плановыми и предшествующим периодом. Рассчитывают процент выполнения плана, абсолютное отклонение от плана, темпы роста и прироста.
Для анализа выполнения плана по объему реализации продукции составляется баланс товарной продукции в двух оценках: по себестоимости и по отпускным ценам. Балансовое управление имеет вид:
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где 
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 - объем реализованной продукции;
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 - запасы готовой продукции на начало и конец периода соответственно;
ВП - объем выпуска продукции за период.

Анализ реализации продукции тесно связан с анализом выполнения договорных обязательств по поставкам продукции. При этом определяется коэффициент выполнения договорных обязательств (Кд):
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 где ВП0 - плановый объем продукции для заключения договоров;
 ВПн - недопоставка продукции по договорам.

Анализ выполнения договорных обязательств ведется работниками отдела сбыта предприятия. Он должен быть организован в разрезе отдельных договоров, видов продукции, сроков поставки. При этом производится оценка выполнения договорных обязательств нарастающим итогом с начала года.
2. Анализ использования основных средств включает:
· Анализ объема, динамики и структуры ОПФ
· Анализ технического состояния и движения ОПФ
· Анализ обеспеченности предприятия средствами труда
· Анализ эффективности использования ОПФ
· Факторный анализ фондоотдачи
Анализ объема, динамики и структуры ОПФ
Основные производственные фонды - это средства труда, действующие в неизменной форме в течение длительного периода времени, многократно участвующие в процессе производства и переносящие свою стоимость на изготовляемый продукт частями по мере использования в виде амортизационных отчислений.
В процессе хозяйственной деятельности различные виды основных средств принимают неодинаковое участие. В этой связи необходимо проанализировать состав и структуру основных средств.
Соотношение отдельных групп основных фондов в их общем объеме в соответствии с принятой классификацией представляет собой видовую производственную структуру основных фондов.
Анализ состава основных средств осуществляется на основе следующих классификаций:
-
в зависимости от назначения (от участия в процессе производства)
основные   фонды   делятся   на   основные   производственные   и   основные
непроизводственные фонды.
К основным производственным фондам относятся фонды, которые непосредственно участвуют в производственном процессе (машины, оборудование, станки и др.) или создают условия для производственного процесса (производственные здания, трубопроводы и др.).
Основные непроизводственные фонды - это объекты социально-культурного назначения, медицинские учреждения, жилые дома, детские и спортивные учреждения и т.п., которые находятся на балансе предприятия. В отличие от производственных фондов они не участвуют в процессе производства и не переносят своей стоимости на продукт. Стоимость их исчезает в потреблении. Фонд возмещения не создается. Воспроизводятся они за счет национального дохода.
-
в зависимости  от роли в производстве ОПФ  подразделяются  на
активную часть и пассивную часть.
Активная часть основных фондов - элементы основных фондов (машины и оборудование), которые принимают непосредственное участие в производственном процессе.
Пассивная часть основных фондов - элементы основных фондов (производственные здания и сооружения), которые обеспечивают нормальное функционирование производственного процесса.
- по действующей видовой классификации ОПФ делятся на следующие группы:
1. Здания   -   здания   и   строения,      в   которых   происходят  процессы
основных, вспомогательных и подсобных производств;    административные
здания;   хозяйственные   строения.   В   стоимость   этих   объектов       кроме
строительной части включается и стоимость систем отопления, водопровода,
электроарматуры, вентиляционных устройств и др.

2. Сооружения - инженерно-строительные объекты, которые необходимы
для осуществления процесса производства (дороги, эстакады, тоннели, мосты).

3. Передаточные   устройства   -   объекты,   осуществляющие   передачу
различных   видов  энергии   от  машин   -   двигателей   к  рабочим   машинам
(водопроводная и электрическая сеть; теплосеть, газовые сети, паропроводы,
нефтепроводы, газопроводы и т.п.)

4. Машины и оборудование:
· силовые машины и оборудование (генераторы, двигатели, котлы, турбины,
электродвигатели, трансформаторы);

· рабочие машины и оборудование, которые непосредственно воздействуют
на предмет труда (металлорежущее, прессовое, химическое, электросварочное
и т.д.) или его перемещение в процессе создания продукции;

· измерительные или регулирующие приборы и устройства и лабораторное
оборудование,       предназначенные       для       измерений,       регулирования
производственных процессов, проведения испытаний и исследований;

· вычислительная техника:    электронно-вычислительные,      управляющие
аналоговые   машины,   а  также   машины   и   устройства,   применяемые   для
управления производством и технологическими процессами;

· прочие машины и оборудование, которые не отнесены к перечисленным
подгруппам.
5. Транспортные   средства - принадлежащий предприятиям подвижной
состав   железных   дорог,   водный   и   автомобильный   транспорт,   а   также
внутризаводские транспортные средства (конвейеры, электрокары, автокары,
вагонетки, тележки и др.).

6. Инструменты и приспособления - инструменты всех видов со сроком
службы свыше 1 года.

7. Производственный инвентарь и   принадлежности стоимостью свыше
100   МРОТ, предназначенные   для   хранения   материалов,   инструментов   и
облегчения  выполнения  производственных  операций   (верстаки,   стеллажи,
столы, контейнеры и д.р.).

8. Хозяйственный инвентарь - предметы конторского и хозяйственного
назначения  стоимостью  свыше   100  МРОТ  (мебель,   несгораемые  шкафы,
множительные аппараты, предметы противопожарного назначения и др.);

9. Рабочий и продуктивный скот.

10. Многолетние насаждения.

11. Капитальные затраты по улучшению земель (без сооружений).

12. Прочие основные фонды.

Такая детализация (на основе данных оперативного учета) необходима для выявления резервов повышения эффективности их использования на основе оптимизации структуры.
Анализ технического состояния и движения ОП
Обобщающую оценку движения и технического состояния основных средств дают коэффициенты, представленные в табл. 2.1, которые анализируются в динамике за ряд лет.
Таблица 2.1 
Показатели движения и технического состояния ОПФ
	Наименования показателей
	Формула расчета

	1. Показатели движения

	1.1. Коэффициент обновления (Коб)
	Стоимость вновь поступивших ОПФ / Стоимость ОПФ на конец отчетного периода

	1.2. Коэффициент выбытия (Квыб)
	Стоимость выбывших ОПФ / Стоимость ОПФ на начало отчетного периода

	1.3. Коэффициент прироста (Кпр)
	Сумма прироста ОПФ / Стоимость ОПФ на начало отчетного периода

	2. Показатели технического состояния

	2.1. Коэфициент износа (Ки)
	Сумма износа ОПФ / Первоначальная стоимость ОПФ

	2.2. Коэффициент годности (Кг)
	Остаточная стоимость ОПФ / Первоначальная стоимость ОПФ


Анализ обеспеченности предприятия средствами труда
Оценка обеспеченности предприятия основными производственными фондами дается на основе сопоставления фактического их наличия с плановой потребностью, необходимой для выполнения плана по выпуску продукции. Для общей оценки обеспеченности основными средствами необходимо проанализировать показатели:
• фондовооруженность труда. Данный показатель характеризует степень оснащенности труда основными производственными фондами. Рассчитывается  как соотношение среднегодовой  стоимости  ОПФ  и среднесписочного числа рабочих, занятых в наиболее загруженной (как правило, первой) смене.
• техническая вооруженность труда рабочих. Дает оценку средней оснащенности рабочих оборудованием и определяется отношением стоимости активной части основных производственных фондов (рабочих и силовых машин и оборудования) к численности рабочих. 

В процессе анализа темпы роста фондовооруженности труда сопоставляются с темпами роста производительности труда. С точки зрения экономической эффективности желательно, чтобы выполнялось следующее соотношение:
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Анализ эффективности использования ОПФ
Оценка эффективности использования ОС основана на применении общей для всех ресурсов технологии оценки, которая предполагает расчет и анализ показателей отдачи и емкости.
Показатели отдачи характеризуют выход готовой продукции на 1 руб. ресурсов.
Показатели емкости характеризуют затраты или запасы ресурсов на 1 руб. выпуска продукции.
Под запасами ресурсов понимают наличный объем ресурсов на отчетную дату по балансу, под затратами - текущие расходы ресурсов, в частности по основным средствам - амортизация.
При сопоставлении запасов ресурсов с объемом выручки за период необходимо рассчитать среднюю величину запасов на тот же период.
Наиболее обобщающим показателем использования основных средств является показатель фондоотдачи или обратный ему показатель фондоемкости продукции. Показатель фондоотдачи характеризуется отношением объема произведенной продукции к среднегодовой стоимости основных средств.
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Фондоотдача - важнейший показатель, характеризующий экономическую эффективность производства. Иногда он рассматривается как показатель скорости оборачиваемости основных средств.
При проведении анализа фондоотдачи необходимо дать оценку выполнения плана, изучить динамику за ряд лет, выявить и количественно измерить факторы изменения фондоотдачи, рассчитать резервы ее роста.
Фондоемкость:
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Изменение фондоемкости в динамике показывает изменение стоимости основных средств на один рубль продукции
Другим важным показателем, характеризующим эффективность использования основных производственных фондов, является фондорентабельность, представляющая собой соотношение прибыли и среднегодовой стоимости ОПФ:
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Факторный анализ фондоотдачи
Совокупность факторов, влияющих на показатель фондоотдачи и их подчиненность, показана на рис. 2.1.
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Рис. 2.1. Схема факторной системы фондоотдачи

На основе схемы можно построить факторную модель фондоотдачи:
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где 
[image: image131.wmf]а
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 - доля активной части фондов в стоимости всех ОС;
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 - фондоотдача активной части ОС.
Факторная модель для фондоотдачи активной части ОС имеет вид:
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где 
[image: image134.wmf]К

 - среднее количество технологического оборудования;

[image: image135.wmf]Т

 - время работы единицы оборудования;
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 - среднечасовая выработка в стоимостном выражении;
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- среднегодовая стоимость технологического оборудования.
Если время работы единицы оборудования представить в виде произведения количества отработанных дней (
[image: image138.wmf]Д

), коэффициента сменности (
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), средней продолжительности рабочего дня (
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), то факторная модель примет вид:
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Более точное влияние факторов на изменение фондоотдачи выявляется с помощью корреляционного анализа.
ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ
Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Экспресс - опрос по теме 

· Решение практических и ситуационных задач

Занятие 1. Анализ производства и реализации продукции
Методические указания

Стоимостные показатели объема производства должны быть приведены в сопоставимый вид. В условиях инфляции нейтрализация изменения цен или «стоимостного» фактора является важнейшим условием сопоставимости данных.
В международном учетном стандарте IASC №15 «Информация, характеризующая влияние изменения цен» нашли отражение две основные концепции. Первая соответствует «Методике оценки объектов бухгалтерского учета в денежных единицах одинаковой покупательной стоимости» и ориентирована на общий индекс инфляции национальной валюты. При анализе динамики объема производства необходимо произвести корректировку на общий индекс инфляции национальной валюты.
Вторая концепция лежит в основе «Методики переоценки объектов бухгалтерского учета в текущую стоимость». Методика ориентирована на применение индивидуальных индексов цен на товар или товарную группу. При этом могут применяться следующие методы:
- пересчета объема производства продукции за отчетный год по ценам аналогичной продукции базисного периода (по относительно небольшой номенклатуре выпускаемой продукции);
- корректировки на агрегатный индекс изменения цен (Jц) по группе однородных товаров (работ, услуг) или по отрасли в целом:
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где VВП1 – выпуск продукции в отчетном периоде в натуральном выражении;
VВП0 – выпуск продукции в базисном периоде в натуральном выражении;
Ц0 – цена единицы продукции в базисном периоде.

Тогда сопоставимый с базисным фактический объем выпуска продукции (ВП1ЦП) рассчитываем по формуле:
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где ВП1 – объем выпускаемой продукции в стоимостном выражении.

С применением вышеназванных методов нейтрализуется влияние изменения цен на конкретный товар или товарную группу.
Анализ объема производства начинают с изучения динамики валовой и товарной продукции, расчета индексов их роста и прироста. 
На основе полученных данных можно рассчитать среднегодовые темпы роста (Tср) и прироста (Тпр) товарной продукции:
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Оценка выполнения плана по номенклатуре основывается на сопоставлении планового и фактического выпуска продукции по основным видам, включенным в номенклатуру.

Анализ выполнения плана по ассортименту рассмотрим на примере табл.1.1.

Таблица 1.1
Выполнение плана по ассортименту
	Изделие
	ТП в план. ценах,

тыс. руб.
	Выполнение плана, %
	ТП, зачтенная в выполнение плана по ассортименту,

тыс. руб.

	
	План
	Факт
	
	

	А
	28800
	25200
	87,5
	25200

	В
	33600
	33264
	99,0
	33264

	С
	19200
	23176
	120,7
	19200

	Итого:
	81600
	81640
	100,049
	77664


Для расчета влияния структурных сдвигов с целью устранения их влияния на экономические показатели используют метод прямого счета по всем изделиям, метод средних цен и пр.

Прямой счет по всем видам изделий производится по формуле:
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где 
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  – изменения объема выпуска продукции за счет структуры;
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 – фактический выпуск продукции при фактической структуре;
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 – фактический выпуск продукции при плановой структуре.

Фактический выпуск продукции при плановой структуре рассчитывается путем умножения планового выпуска каждого изделия на средний процент выполнения плана по выпуску продукции (табл.1.2) или путем умножения общей суммы фактического выпуска продукции на плановый удельный вес каждого изделия. 
Таблица 1.2
Анализ структуры продукции
	Изделие
	Опт. цена за единицу продукции, руб.
	Объем производства продукции в натуральных измерителях
	Товарная продукция в ценах плана, тыс. руб.
	Изменение

ТП за счет структуры, тыс. руб.

	
	
	План
	Факт
	План
	Факт пересчи-танный на план. структуру
	Факт
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8= 7-6

	А
	500
	57600
	50400
	28800
	28900
	25200
	- 3700

	В
	600
	56000
	55470
	33600
	33717
	33282
	-435

	С
	700
	27430
	35650
	19201
	19267
	24955
	5688

	Итого:
	  
	141030
	141520
	81601
	81884
	83437
	1553


Если коэффициент перевыполнения плана равен 1,003474 (141520 : 141030), то фактический выпуск по изделию А, пересчитанный на плановую структуру, составит 28900 тыс. руб. (28800 *1, 003474).
Как показывают данные табл.1.2, отклонение за счет изменения структуры составило 1553 руб. Если бы план производства был равномерно перевыполнен на 100,3474% по всем видам продукции и не нарушалась запланированная структура, то общий объем производства в ценах плана составил бы 81884 тыс. руб., при фактической структуре он выше на 1553 тыс. руб. 
При использовании средних цен расчет производится по формуле:
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где 
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- средняя оптовая цена группы изделий – фактическая и плановая соответственно,
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 – фактическое количество изделий в отчетном периоде, натуральные измерители.
Качество продукции является параметром, оказывающим влияние на такие стоимостные показатели работы предприятия, как выпуск продукции (ВП), выручка от реализации (В), прибыль (П).
Изменение качества затрагивает прежде всего изменение цены и себестоимости продукции, поэтому формулы для расчета будут иметь вид:
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где 
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 -  соответственно цена изделия до и после изменения качества;
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 - себестоимость изделия до и после изменения качества;
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 - количество произведенной продукции повышенного качества;
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 - количество реализованной продукции повышенного качества.

Ритмичность – равномерный выпуск продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренном планом.
Существуют прямые показатели оценки ритмичности, к которым относят:
- коэффициент ритмичности (
[image: image160.wmf]Крит

). Он определяется отношением фактического (но не выше планового задания) выпуска продукции (или ее удельного веса) - VВП1,0  к плановому выпуску (удельному весу) - VВП0:

Крит. = VВП1,0 /VВП0 ;

- коэффициент вариации (Квар) определяется как отношение среднеквадратичного отклонения от плановых заданий (за сутки, декаду, месяц и т.д.) к среднесуточному (среднедекадному, среднемесячному и т.д) плановому выпуску (
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где n – число суммируемых плановых заданий.

Для анализа выполнения плана по объему реализации продукции составляется баланс товарной продукции в двух оценках: по себестоимости и по отпускным ценам. Балансовое управление имеет вид:
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где 
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 - объем реализованной продукции;
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 - запасы готовой продукции на начало и конец периода соответственно;
ВП - объем выпуска продукции за период.

Анализ реализации продукции тесно связан с анализом выполнения договорных обязательств по поставкам продукции. При этом определяется коэффициент выполнения договорных обязательств (Кд):
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 где ВП0 - плановый объем продукции для заключения договоров;
 ВПн - недопоставка продукции по договорам.
Решение задач

Задача 1

а) По формуле средней арифметической вычислите среднемесяч​ный объем производства, используя данные таблицы.
Выпуск продукции по месяцам Q (i), шт.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	255
	277
	288
	299
	288
	277
	266
	255
	244
	233
	222
	300


б)
Используя те же данные, рассчитайте среднемесячный объем про​изводства по итогам года по формуле средней геометрической. Сравните с показателем, рассчитанным по формуле средней арифметической, сде​лайте выводы.
Задача 2
Продано две партии сахара: 2 т по цене 6 руб./кг и 20 кг по цене 9 руб./кг. Рассчитайте среднюю цену 1 кг сахара.
Задача 3
На основании данных приведенной ниже таблицы, рассчитайте: а) процент выполнения плана по объему реализации для каждого вида продукции; б) удельный вес каждой позиции в общем объеме реализа​ции в каждом периоде; в) коэффициент роста объема реализации по каждому виду продукции; г) средневзвешенную арифметическую вели​чину прироста объема реализации.
Плановые и фактические показатели реализации

	Вид продукции
	Реализация в базовом периоде, тыс. шт.
	Реализация в отчетном периоде, фактически, тыс. шт.
	План в отчетном периоде, тыс. шт.

	А
	95
	100
	110

	Б
	120
	110
	110

	В
	50
	45
	40


Задача 4

Определите влияние выполнения плана по товарной продукции и изменения остатков нереализованной продукции на объем реализации на основании анализа исходных данных, используя формулу товарного баланса и приведенную ниже таблицу.
Показатели выполнения плана по товарной продукции

	Показатель
	По плану
	Фактически

	Реализация товарной продукции, тыс. руб.
	45 896 
	45 523 

	Производство товарной продукции, тыс. руб.
	47 700
	47 000


Задача 5
На основании приведенных в таблице данных рассчитайте: а) объем реализации в базовом и отчетном периодах; б) удельный вес каждой позиции в общем объеме реализации в каждом периоде; в) коэффици​ент роста объема реализации по каждому виду продукции; г) влияние факторов изменения цен и структуры реализации на объем реализации.
Показатели реализации

	Вид продукции
	Реализация в базовом периоде, тыс. шт.
	Цены в базовом периоде, руб.
	Реализация в отчетном периоде, фактически, тыс. шт.
	Цены в отчетном периоде, руб.

	А
	95
	100
	100
	110

	Б
	120
	120
	110
	110

	В
	50
	50
	45
	40


Занятие 2. Анализ производства и реализации продукции, использования основных средств
Методические указания 


Основные средства – часть имущества предприятия, которая многократно используется в торговом процессе в качестве средств труда.


Состав и структура основных средств анализируются по данным Приложения к бухгалтерскому балансу (форма № 5). Для оценки структуры исчисляются удельные веса отдельных видов основных средств в общей стоимости. При этом положительным считается рост доли активной части основных средств (машины и оборудование, транспортные средства).


Для характеристики движения (поступления и выбытия) основных средств также используются относительные показатели.

Коэффициент обновления определяется отношением суммы поступивших основных средств за год к остатку на конец года.

Коэффициент выбытия определяется отношением суммы выбывших основных средств за год к остатку на начало года.

Положительным считается превышение коэффициента обновления над коэффициентом выбытия, что свидетельствует о проводимой на предприятии политике обновления объектов основных средств.

Качественная характеристика основных средств дается на основе ряда показателей, в том числе коэффициентов физического износа и годности.

Коэффициент физического износа основных средств определяется отношением суммы износа к первоначальной или востановительной их стоимости.


Коэффициент годности исчисляется как разность между единицей и коэффициентом физического износа или отношением остаточной стоимости осоновных средств к их первоначальной (восстановительной) стоимости.


Для оценки эффективности использования основных средств используются как общие показатели, характеризующие эффективность использования всей совокупности основных средств, так и частные, характеризующие эффективность использования отдельных групп основных средств.


К обобщающим показателям эффективности можно отнести показатели фондоотдачи, фондоемкости, фондовооруженности, фондооснащенности, фондорентабельности и др.


Фондоотдача (
[image: image167.wmf]o

F

) определяется отношением товарооборота к среднегодовой стоимости основных средств, что показывает, сколько на каждый рубль основных средств приходится рублей товарооборота.
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где F – среднегодовая стоимость основных средств.


Фондоемкость (
[image: image169.wmf]e

F

) определяется отношением среднегодовой стоимости основных средств к товарообороту. Изменение фондоемкости показывает прирост или снижение стоимости основных средств на один рубль товарооборота. 


[image: image170.wmf]N

F

F

e

=

.                                                                   (2.2)


Фондооснащенность (
[image: image171.wmf]îñí

F

) определяется отношением среднегодовой стоимости осоновных средств к среднесписочной численности работников:


[image: image172.wmf]R

F

F

îñí

=

.                                                                    (2.3)


Фондовооруженность (
[image: image173.wmf]â

F

) определяется отношением активной части основных средств к средней численности оперативных работников:
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где  
[image: image175.wmf]a

F

– стоимость активной части основных средств;
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– средняя численность оперативных работников.


Фондорентабельность (
[image: image177.wmf]ð

F

) определяется отношением прибыли к среднегодовой стоимости основных средств:
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где  
[image: image179.wmf]P

– прибыль. 


Для комплексной оценки эффективности использования основных средств определяют интегральные показатели оценки использования основных средств. Чаще рассчитывается следующий интегральный показатель (S):
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Частными показателями использования отдельных вилдов основных средств, например, использования торгово-производственных помещений, являются: товарооборот на 1 м2 общей (торговой) площади и прибыль на 1 м2 общей (торговой) площади. Показателями использования оборудования являются: коэффициент сменности работы оборудования, коэффициент использования установленного оборудования, коэффициент использования мощности оборудования и др.


Рост показателей эффективности использования основных средств в динамике рассматривается положительно, кроме фондоемкости.

Решение задач

Задача 1


На основании приведенных данных (таблица 2.1):

1) исчислите коэффициенты поступления, выбытия, физического износа основных средств, абсолютную величину и степень увеличения основных средств;

2) дайте оценку исчисленным показателям.

Таблица 2.1

Выписка из приложения к бухгалтерскому балансу (форма №5)

	Показатели
	Основные средства, тыс. руб.
	Износ основных средств, тыс. руб.

	Наличие на начало года
	21500
	1800

	Поступило в отчетном году
	5630
	-

	Выбыло в отчетном году
	2870
	-

	Наличие на конец года
	24260
	2060


Задача 2


На основании приведенных данных (таблица 2.2):

1) изменение за год удельного веса активной части основных средств в общей сумме производственных основных средств;

2) коэффициенты поступления и выбытия основных средств;

3) коэффициент прироста основных средств;

4) изменение за год коэффициента износа основных средств;

5) изменение за год коэффициента годности основных средств;

6) дайте оценку исчисленным показателям.

Таблица 2.2

Состав и движение основных средств предприятия

	Показатели
	Наличие на начало года, тыс. руб.
	Поступление в отчетном году, тыс. руб.
	Выбыло за отчетный год, тыс. руб.
	Наличие на конец года, тыс. руб.

	Производственные основные средства 

в том числе активная часть
	2050

410
	240

20
	40

-
	2250

430

	Непроизводственные основные средства
	40
	-
	-
	40

	Итого
	2090
	240
	40
	2290

	Износ основных средств
	330
	-
	-
	380


Задача 3


На основании приведенных данных (таблица 2.3):

1) влияние на отклонение фактического товарооборота от плана изменения стоимости основных средств и фондоотдачи;

2) суммы амортизационных отчислений по плану и фактически;

3) влияние на отклонение фактической суммы амортизационных отчислений от плана изменения стоимости основных средств и среднего процента амортизации;

4) составьте аналитическую и обобщающую таблицы, проанализируйте исчисленные показатели. 

Таблица 2.3

Товарооборот и основные средства

	Показатели
	План
	Факт

	Товарооборот, тыс. руб.
	27000
	29140

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	900
	940

	Средний процент амортизации
	4,9
	5,0


Задача 4


Определите влияние на производительность труда изменений фондоотдачи и фондовооруженности, если известно, что 

1) товарооборот за прошлый год – 29150 тыс. руб.,  за отчетный год 39680 тыс. руб.;

2) среднегодовая стоимость основных средств за прошлый год – 5300 тыс. руб., отчетный год 6200 тыс. руб.;

3) среднесписочная численность работников за прошлый год составляла 95 человек, в отчетном году – 96 человек.

Задача 5


Оцените потери прибыли предприятия в связи с несвоевременной сдачей в эксплуатацию вновь построенного магазина, исходя из следующих данных:

· окончание строительства планировалось на 1 марта отчетного года; фактически магазин сдан в эксплуатацию 15 мая отчетного года;

· среднемесячный товарооборот по данному магазину составляет 8000 тыс. руб., а уровень рентабельности – 0,5%. 
САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.

Рекомендуемая литература: 1,2, 15, 16, 19,  20, 21, 23, 28, 29, 33 
Вопросы для самоконтроля:
1. Какие частные аналитические задачи решаются при анализе объема производства и реализации продукции?

2. Опишите основные способы оценки выполнения плана по ассортименту продукции.

3. Приведите основные группы показателей, характеризующих качество выпускаемой продукции.

4. Какие методы используются при анализе структуры выпуска продукции и влияния структурных сдвигов на выполнение производственной программы?

5. С какой целью и в какой последовательности проводят анализ ритмичности продукции?

6. Каков порядок проведения анализа реализации продукции?

7. Опишите факторную систему объема продаж продукции.

8. Какие приемы и методы применяются в анализе выпуска и реализации продукции?

9. По каким основным направлениям проводится анализ основных производственных фондов?

10. Какие показатели используются для оценки динамики основных фондов?

11. Какой экономический смысл имеет расчет показателей фондоотдачи и фондоемкости основных средств?

12. Опишите факторную модель фондоотдачи и показатели, ее составляющие.

Тема 7. Анализ: розничного и оптового товарооборота, издержек обращения, показателей по труду, валового дохода, финансовых результатов деятельности
ТЕОРЕТИЧЕСКИЙ МАТЕРИАЛ ПО ТЕМЕ
1. Анализ товарооборота начинается с изучения его общего объема. Сравнение фактического товарооборота с плановым значением отражает абсолютное выполнение плана товарооборота. Относительной величиной является процент выполнения плана товарооборота, который находится отношением фактического оборота к плановому и умноженным на 100. Выполнение плана оценивается за год и по внутригодовым периодам (за квартал, месяц и др.). 

После оценки выполнения плана в целом по предприятию переходят к его изучению по отдельным подразделениям.

Для удобства и большей наглядности плановые и фактические данные, а также рассчитанные по ним показатели заносят в таблицу.

В анализе товарооборота изучают его динамику, позволяющую выявить тенденции и закономерности развития предприятия с целью оказания на них положительного влияния, выявления возможностей улучшения динамики продаж.

При анализе динамики товарооборота строится динамический ряд, в котором приводятся данные за ряд периодов, но не мене чем за три периода. Возможно также изучение внутригодовой динамики продаж (по кварталам, месяцам). Анализ динамического ряда осуществляется цепным (каждый последующий показатель сравнивается с предшествующим) и базисным способом (каждый последующий показатель сравнивается с одним и тем же показателем, выбранным в качестве базы).

При диагностике динамики товарооборота оценивается абсолютное изменение товарооборота, темпы роста и прироста показателя, интенсивность изменений.

Характер изменений оценивают также с помощью средних за период темпов роста с использованием формулы средней геометрической.

Изучение структуры товарооборота – важнейший раздел экономической диагностики деятельности торгового предприятия, при этом под структурой товарооборота понимают соотношение удельных весов отдельных товаров, их видов или групп, сформированных по определенному признаку, в общем объеме товарооборота. Здесь исследуется показатель товарооборота по видам (оптовый, розничный, оборот общественного питания), условиям оплаты (для оптового предприятия: предварительная оплата, оплата по факту, получение на реализацию, получение на консигнацию; для розничного предприятия: реализация за наличный расчет и реализация в кредит), организационным формам (стационарная торговая сеть, мелкорозничная торговая сеть, виртуальные магазины, посылочная торговля, комиссионная торговля; только для оптового предприятия: складская и транзитная формы товародвижения), формам торгового обслуживания (индивидуальное обслуживание через прилавок, самообслуживание, индивидуальное обслуживание продавцом – консультантом в магазинах самообслуживания, салонное обслуживание, обслуживание по заказам, обслуживание по образцам, обслуживание через информационную сеть «Интернет», обслуживание на дому, в учреждениях, организациях, предприятиях, на транспорте или на улицах), товарному ассортименту, формам продвижения товаров.

Выполнить план по структуре – означает обеспечить в фактическом товарообороте запланированное соотношение отдельных товаров (видов, групп). Неравномерное выполнение плана по отдельным товарам приводит к отклонениям от плановой структуры товарооборота, нарушая тем самым условия сопоставимости всех экономических показателей торгового предприятия. Каждый из видов товаров имеет свою торговую надбавку, себестоимость, доходоемкость, спрос, поэтому изменения в структуре товарооборота приводят к изменению выручки, размеров доходов, издержек обращения, товарооборачиваемости, прибыли и эффективности работы предприятия в целом.

План по структуре товарооборота может считаться перевыполненным в том случае, если удельные веса более доходоемких товаров, товаров с большей оборачиваемостью, меньшей себестоимостью, большей рентабельностью превышают их плановые значения.

Исходные и расчетные показатели заносят в таблицу для последующего их изучения и на этой основе формулирования выводов и рекомендаций.

На процесс формирования структуры товарооборота оказывает также влияние и характер спроса (не допускающий замены одного товара другим, допускающий замену товаров после ознакомления с полным ассортиментом товаров и условий их приобретения, импульсивный). При диагностировании изучаю удельные веса товаров, относящихся к тому или иному характеру спроса, оценивают их динамичность и определяют необходимые пропорции взаимозаменяемых и сопутствующих товаров в соотношениях с основным ассортиментом и условиями приобретения товаров, оценивают их соответствие плану.

Изучение ритмичности продаж – это изучение объема товарооборота за определенные отрезки времени. 

Существует несколько методов расчета ритмичности и равномерности продаж:

- оценка отношения числа периодов, за которые план по объему товарооборота был выполнен, к общему количеству периодов в динамическом ряду;

-  оценка отношения количества периодов, в которых размер товарооборота выше среднего, к общему числу периодов в динамическом ряду.

Коэффициент ритмичности измеряется в долях единицы и выражается числами от 0 до 1. Чем ближе Критм к 1, тем ритмичнее осуществляются продажи, и наоборот. 

Коэффициент ритмичности изучают в динамике, а также сравнивают Критм с аналогичным показателем других подразделений или предприятий.

Если коэффициент ритмичности Критм отражает ритмичность выполнения плана или показывает степень использования запланированных возможностей реализации товаров, как правило, в кратчайший оперативный период, то коэффициент равномерности отгрузки Котгр показывает, что удалось предприятию сделать в сравнении с обычной практикой – со средним размером продаж в течение длительного периода, разделенного на оперативные отрезки относительно ритмичности товародвижения. Основное достоинство данного коэффициента  - это то, что он позволяет оценивать фактические отклонения реализации от среднего за период значения продаж как в меньшую, так и в большую стороны.

Коэффициент равномерности продаж рассчитывают на основе среднего квадратического отклонения и коэффициента вариации. Равномерность может исчисляться за любой период по всему обороту, отдельным покупателям и товарам. Размеры коэффициента равномерности колеблются в пределах от 0 до 100%. Чем ближе его значение к 100%, тем более равномерно осуществлялись продажи. 

Значения коэффициентов равномерности продаж оценивают в динамике также между предприятиями или их подразделениями.

Существенное влияние на равномерность продаж оказывает сезонность спроса на товары. Сезонность характеризуется коэффициентом сезонности, который рассчитывается на основе месячных данных об объеме товарооборота по формуле:
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Размах вариации как показатель, характеризующий сезонность, показывает разность между наибольшим и наименьшим значениями месячных коэффициентов сезонности.

Среднелинейное отклонение находится по формуле:
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Среднеквадратическое отклонение определяется по формуле:
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Чем ближе коэффициенты сезонности внутри года к 1, тем меньшее влияние оказывает сезонность спроса на те или иные товары на объем товарооборота.

На объем товарооборота, его структуру и равномерность продаж влияют многие факторы. В процессе диагностики необходимо измерить их влияние и на этой основе выявить резервы увеличения товарооборота, улучшения его структуры, повышения качества торгового обслуживания. 

Факторы, влияющие на товарооборот, объединяют в три группы:

- факторы, связанные с товарными ресурсами;

- факторы, связанные с трудовыми ресурсами;

- факторы, выражающие количество и эффективность использования основных средств.

Измерить влияние каждого из приведенных факторов можно способом разниц или методом цепных подстановок, рассмотренными нами в теоретических основах диагностики деятельности торгового предприятия в составе традиционных методов.

Сумма влияния факторов должна равняться абсолютному изменению товарооборота.

Главный фактор успешного развития товарооборота – обеспеченность и рациональность использования товарных ресурсов. Проводя анализ, прежде всего, проверяют, как товарные ресурсы обеспечивали успешное выполнение плана и динамику развития товарооборота, удовлетворение спроса покупателей на отдельные товары. Розничный товарооборот зависит от поступления товаров и состояния товарных запасов. На его объем оказывает влияние прочее выбытие товаров. 

Анализ товарных ресурсов торгового предприятия начинают с составления и изучения товарного баланса. Причем все показатели отражаются в товарном балансе по розничной стоимости. В товарный баланс должны включаться все запасы товаров (текущие, сезонные и досрочного завоза). За плановые товарные запасы на начало года берут их нормативы на четвертый квартал прошлого года, на конец года – нормативы четвертого квартала отчетного года. 

Далее изучают влияние показателей товарного баланса на динамику реализации отдельных товарных групп и товаров. 

Важным вопросом анализа является изучение эффективности использования товарных ресурсов, правильности их распределения между подразделениями. Подобный анализ проводится на основе следующих общих показателей:

-  объема товарооборота на один рубль товарных ресурсов;

- объема товарных ресурсов на один рубль розничного товарооборота;

а также частных показателей:

- доли прочего выбытия товаров в товарных ресурсах;

- доли прочего выбытия товаров в объеме товарооборота.

Эти показатели рассчитываются  как по всему объему выбытия, так и по отдельным видам (нормируемым и ненормируемым товарным потерям, уценке, порче и недостачам товаров, оптовой их реализации и др.).

После изучения влияния показателей товарного баланса на выполнение плана и динамику розничного товарооборота переходят к анализу поступления товаров, организации снабжения ими торговой сети. Анализ поступления товаров проводят по торговому предприятию в целом, по отдельным товарным группам и товарам, источникам поступления (непосредственно от производителей или посредников; отечественных или по импорту), поставщикам (степень выполнения договоров поставки по общему объему, ассортименту и качеству поставляемых товаров, срокам поступления, условиям транспортировки и упаковки), а также в разрезе подразделений – получателей товаров. При этом используют как стоимостные, так и натуральные показатели. Оценка выполнения плана и динамики поступления товаров должна проводиться не только за год и по кварталам, но и нарастающим итогом с начала каждого квартала и года. 

Завершается анализ обобщением выявленных резервов роста товарных ресурсов, особенно прогнозных, разработкой рекомендаций по совершенствованию товароснабжения, дополнительному вовлечению в товарооборот товарных ресурсов и повышению эффективности их использования в будущем.

Состояние товарных запасов как наиболее существенной части товарных ресурсов выражается объемными (абсолютные размеры товарных запасов в натуральном и денежном измерении) и удельными показателями.

В числе удельных показателей исследуются товарные запасы в днях оборота, характеризующие обеспеченность торговли товарными запасами на определенную дату, показывающие, на сколько дней хватит товарных запасов, а также средние запасы товаров (рассчитываемые по средней хронологической).

Такие исследования проводятся по предприятию в целом и по отдельным товарным группам или наименованиям товаров. 

Наряду с вышеуказанным торговые предприятия устанавливают с помощью технико – экономического метода нормативы товарных запасов на определенный период. Для определения норматива необходимо знать следующие нормы товарных запасов: 

- время на приемку и подготовку товаров к продаже;

- рабочий запас;

- запас до следующего завоза;

- гарантийный (страховой) запас.

При расчете норматива товарных запасов учитывают комплектность поставок (отношение количества разновидностей товаров, поступающих в одной партии, ко всему количеству разновидностей, которое должно быть в продаже в соответствии с планом продаж). 

Расчеты норм запасов по отдельным товарным группам суммируются, образуя норму товарных запасов в целом по предприятию.

В процессе анализа выявляют отклонения имеющихся в наличии товарных запасов от установленного норматива. Для этого определяют фактические текущие товарные запасы на 1 – е число каждого месяца в сумме по розничной цене и в днях. Эти показатели сравнивают с нормативами.

Анализ состояния товарных запасов должен вскрыть причины недостатка (дефицита) товаров или затоваривания (избытка). На основе проведенного анализа разрабатывают рекомендации по повышению рациональности использования товарных запасов. 

Исследование эффективности использования товарных запасов проводится на основе показателей товарооборачиваемости и рентабельности товарных запасов. В свою очередь товарооборачиваемость характеризуется двумя показателями: скоростью товарного обращения и временем обращения товаров в днях. Все показатели сравнивают в динамике и выявляют причины замедления и ускорения оборачиваемости, приводящие к иммобилизации (высвобождению) оборотных средств; росту или снижению прибыли, приходящейся на единицу стоимости товарных запасов. 

На товарооборачиваемость оказывают влияние три основных фактора:

- изменение товарооборота;

- изменение средних товарных запасов;

- изменение структуры товарооборота.

Увеличение товарооборота ускоряет товарооборачиваемость. Увеличение средних товарных запасов при прочих равных условиях замедляет время нахождения товаров в виде запаса, т. е. снижает оборачиваемость (чем меньше запас товаров, тем быстрее они будут проданы). Чрезмерное сокращение запасов (ниже норматива) однако снизит оборот и уменьшит выручку. Изменение структуры изменяет соотношение товаров, пользующихся различным спросом, товаров с быстрой и медленной оборачиваемостью, поэтому увеличение в структуре быстрореализуемых товаров ускоряет оборачиваемость и наоборот. Расчеты выявления факторного влияния на оборачиваемость товарных запасов проводят с помощью методов процентных чисел и цепных подстановок. 

Сумма влияния факторов должна равняться абсолютному изменению времени обращения по соответствующей строке. 

Анализ товарных запасов и эффективности их использования проводится в целом по предприятию и по структурным подразделениям. 

Для выявления резервов нормализации товарных запасов, ускорения товарооборачиваемости необходимо проанализировать состав товарных запасов и прежде всего наличие залежалых и неходовых товаров. Для этого привлекают информацию об уценке и распродаже товаров, оптовой реализации излишествующих товаров, бартерных сделках и т.п. По данным актов переоценки товаров и информации об их распродаже изучают целесообразность и эффективность переоценки. 
2. Анализ издержек обращения торгового предприятия начинают с сопоставления фактических данных с плановыми и данными прошлых периодов. Разница между фактической и плановой суммой издержек обращения (или в динамике) представляет собой абсолютное отклонение (экономию или перерасход). На основе абсолютных данных нельзя давать объективную оценку выполнения плана и динамики издержек обращения, поэтому целесообразнее давать оценку издержкам не по сумме, а по их уровню в процентах к товарообороту. Отклонение по уровню издержек обращения (от плана или от данных прошлых периодов) называется размером снижения или повышения их уровня. Он показывает, на сколько процентов к товарообороту фактический уровень выше или ниже базисного (планового или фактического за прошлый период). По размеру снижения (повышения) уровня издержек обращения определяют сумму их относительной экономии или перерасхода  и дают оценку соблюдения сметы торговых расходов. Сумма относительной экономии или перерасхода исчисляется умножением фактического товарооборота на размер снижения или повышения уровня издержек обращения и делением полученного итога на 100. Отношение размера снижения (или повышения) уровня издержек обращения к базисному, выраженное в процентах, называется темпом изменения (снижения или повышения) уровня издержек обращения. Темп изменения показывает, на сколько процентов снизился или повысился фактический уровень издержек обращения отчетного периода по отношению к базисному (плановому или фактическому уровню за прошлый период), если последний принять за 100%.  

Для изучения изменений издержек обращения в динамике фактические торговые расходы за анализируемый период сопоставляют не только с данными за прошлый год (квартал или месяц), но и за ряд прошлых периодов. Прежде чем проводить анализ издержек обращения, следует проверить достоверность и реальность используемой информации. 

Анализ всех издержек обращения должен проводиться с выделением материальных и приравненных к ним расходов, что позволяет увязать его результаты с данными изучения формирования и использования доходов и прибыли, действующей системы налогообложения. 

Для оценки издержек обращения наряду с уровнем издержек (издержкоемкостью) может применяться также показатель издержкоотдачи (затратоотдачи).

Анализ издержек обращения за год дополняют их изучением по полугодиям, кварталам и месяцам, что позволяет полнее выявить и мобилизовать резервы сокращения торговых расходов. 

Наряду с анализом издержек обращения по торговому предприятию в целом проводят их изучение в разрезе структурных подразделений. 

Далее переходят к анализу состава и структуры издержек обращения, выполнения плана и динамики отдельных статей расходов. 

Оценку выполнения плана и динамики статей издержек обращения, сумма которых находится в прямой зависимости от изменения объема розничного товарооборота (их называют условно – переменными расходами) следует давать по изменению их уровня. Статьи издержек обращения, сумма которых не находится в пропорциональной зависимости от степени выполнения плана и динамики товарооборота (условно – постоянные расходы), изучают прежде всего по абсолютным данным. В первую очередь должны изучаться те статьи, которые занимают основное место в торговых расходах, особенно если по ним допущен перерасход. Затем переходят к анализу издержек обращения в разрезе экономических элементов.

В целях повышения объективности оценки выполнения плана и динамики торговых расходов необходимо детально и глубоко проанализировать влияние факторов на их размер. 

На уровень издержек обращения оказывают влияние как управляемые (зависящие от деятельности предприятия), так и неуправляемые (независящие) факторы. К неуправляемым факторам относится фактор цен, так как цены на материалы, тарифы на транспортные услуги, арендные ставки и др. зависят от внешних условий и оказывают прямое воздействие на сумму издержек. 

К управляемым относят факторы организации и управления хозяйственными процессами, включая степень рационального использования основных и оборотных средств, изучение конъюнктуры рынка, выбор эффективных форм торгового обслуживания, повышение производительности  труда, рациональное осуществление кредитных и финансовых операций. 

Следует иметь в виду, что не всегда абсолютное увеличение затрат ухудшает финансовый результат. Если темпы роста товарооборота выше, чем темпы роста затрат, вызвавших рост товарооборота, то это будет сопровождаться снижением удельного веса издержек обращения в объеме товарооборота и по отношению к прибыли.

Для измерения влияния степени выполнения плана товарооборота на издержки обращения делают пересчет плановых расходов на фактический товарооборот. По условно – переменным статьям издержек (транспортные издержки, расходы на оплату труда, подработку, подсортировку, упаковку и хранение товаров, проценты за пользование кредитами и займами, потери товаров при перевозке, хранении и реализации в пределах норм, расходы на тару, налоги, отчисления и сборы, включаемые в издержки обращения)считают, с перевыполнением плана розничного товарооборота пропорционально возрастают их суммы, а уровень остается неизменным – плановым. Пересчитанную плановую сумму условно – переменных расходов (на фактический товарооборот) определяют умножением фактической розничной реализации товаров на плановый их уровень и делением полученного итога на 100. Пересчитанный плановый уровень условно – постоянных расходов определяют отношением плановой их суммы к фактическому товарообороту и умножением полученного итога на 100.

Для измерения влияния динамики товарооборота на издержки обращения их также предварительно подразделяют на условно – переменные и условно – постоянные расходы и делают пересчет фактических издержек прошлого года на фактический розничный товарооборот отчетного года. Остальной механизм расчета аналогичен предыдущему.

Затем результаты исследования влияния процента выполнения плана товарооборота и его динамики на издержки обращения обобщают и делают соответствующие выводы.

Существенное влияние на издержки обращения оказывает изменение структуры товарооборота. Расчет подобного влияния позволяет выявить резервы улучшения финансовых результатов за счет рационального подбора товарного ассортимента для реализации. Известно. Что продовольственные товары требуют больших расходов по их реализации, чем непродовольственные, поэтому повышение доли непродовольственных товаров ведет к снижению затрат. В свою очередь и те и другие товары внутри своего вида делятся на более или менее издержкоемкие по условиям хранения, по трудоемкости при доставке и реализации. Величину влияния структурных сдвигов товарооборота на приращение уровня издержек обращения определяют способом разниц, а на средний уровень издержек обращения – методом процентных чисел.

Существенное влияние на величину издержек обращения также оказывает и фактор товарооборачиваемости. Замедление товарооборачиваемости вызывает увеличение издержек по их отношению к товарообороту, а ускорение обеспечивает снижение уровня затрат. 

Изучение покупательского спроса и завоз товаров, соответствующих спросу по ассортименту, качеству, количеству и цене, способствует повышению скорости товарооборота, а следовательно, снижению уровня издержек обращения. Применение соответствующих мер по ликвидации запасов неходовых товаров с помощью уценки, переадресовки, переработки и т.д. также уменьшает уровень издержек. 

Зависимость издержек обращения от различных факторов определяют и при помощи корреляционно – регрессионного анализа.

Чтобы установить причины допущенного перерасхода или экономии, выявить и использовать возможности и резервы снижения издержек, необходимо изучить их в разрезе отдельных статей и видов расходов. Этот анализ можно производить разными методами, но чаще его проводят путем динамического сравнения. Необходим и факторный анализ каждой статьи, выявляющий резервы их снижения. Издержки обращения по каждой статье анализируют по общей методике.  
3. Анализ показателей по труду включает:

· Анализ использования фонда рабочего времени.
· Анализ производительности труда.
· Анализ использования фонда заработной платы.
Анализ использования фонда рабочего времени
Выпуск продукции зависит не столько от численности работающих, сколько от количества затраченного на производство труда, определённого количеством рабочего времени. Поэтому анализ использования рабочего времени является важной составной частью аналитической работы на предприятии.
Анализ использования рабочего времени осуществляется на основе баланса рабочего времени. Основные составляющие баланса представлены в табл.3.1.

Таблица 3.1 
Основные показатели баланса рабочего времени одного рабочего
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Полноту использования трудовых ресурсов можно оценить по количеству отработанных дней и часов одним работником за анализируемый период времени, а также по степени использования фонда рабочего времени. Такой анализ проводится по каждой категории работников, по каждому производственному подразделению и в целом по предприятию.
Фонд рабочего времени (ФРВ) зависит от численности рабочих (Чр), количества отработанных одним рабочим дней в среднем за год (Д), средней продолжительности рабочего дня (t):
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Если фактически одним рабочим отработанно меньше дней и часов, чем предусматривалось планом, то можно определить сверхплановые потери рабочего времени: целодневные (Дпот) и внутрисменные (tпот):
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В     ходе     анализа     необходимо     выявить     причины     образования сверхплановых    потерь    рабочего    времени.    Среди    них    могут    быть: дополнительные отпуска с разрешения администрации, невыходы на работу по болезни, прогулы, простои из-за неисправности оборудования, отсутствие работы, сырья, материалов, топлива, энергии и т. д. Каждый вид потерь должен быть подробно оценен, особенно тот, который зависит от предприятия. Уменьшение потерь рабочего времени по причинам, зависящим от трудового коллектива, является резервом увеличения производства продукции, который не требует дополнительных капитальных вложений и позволяет быстро получить отдачу.
Потери рабочего времени не всегда приводят к уменьшению объёма производства продукции, т. к. они могут быть компенсированы повышением интенсивности труда работников. Поэтому при анализе использования трудовых ресурсов важное значение придаётся изучению показателей производительности труда.
Анализ производительности труда
Для оценки уровня производительности труда применяется система обобщающих, частных и вспомогательных показателей.
Обобщающие показатели: среднегодовая, среднедневная и среднечасовая выработка продукции одним рабочим, среднегодовая выработка на одного работающего в стоимостном выражении.
Частные показатели: трудоемкость продукции определенного вида в натуральном выражении за 1 человеко-день или человеко-час.
Вспомогательные показатели: затраты времени на выполнение единицы определённого вида работ или объём выполненных работ за единицу времени.
Наиболее обобщающим показателем производительности труда является среднегодовая выработка продукции одним работающим (ГВ):
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где 
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 - объём товарной продукции в стоимостном выражении; 
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Факторная  модель  для  показателя среднегодовой  выработки будет иметь следующий вид:
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Трудоёмкость - затраты рабочего времени на единицу или весь объём изготовленной продукции:
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где 
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Данный показатель является обратным среднечасовой выработке продукции.
Снижение трудоёмкости продукции - важнейший фактор повышения производительности труда. Рост производительности труда происходит в первую очередь за счёт снижения трудоёмкости продукции. Достигнуть снижения трудоёмкости возможно за счёт внедрения мероприятий НТП, механизации и автоматизации производства и труда, а также увеличения кооперированных поставок, пересмотра норм выработки и т. д.
Влияние изменения удельного веса основных рабочих в общей их численности на выработку продукции одним работающим определяется по формуле:
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где 
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 – удельный вес основных рабочих в общей их численности по плану (базисному периоду) и отчёту; 
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 – среднегодовая выработка одного работающего по плану.
Анализ использования фонда заработной платы
Анализ использования фонда заработной платы начинают с расчёта абсолютного и скорректированного отклонения фактической его величины от плановой.
Абсолютное      отклонение       определяется      сравнением фактически использованных средств на оплату труда с плановым фондом заработной платы в целом по предприятию, производственным подразделением и категориям работников.
Однако абсолютное отклонение рассчитывается без учёта степени выполнения плана по производству продукции. Учесть этот фактор поможет расчёт скорректированного отклонения фонда заработной платы. Для этого переменная часть фонда заработной платы (ФЗПпер) корректируется на коэффициент выполнения плана по производству продукции (Кпп). К переменной части фонда заработной платы относят зарплату рабочих по сдельным расценкам, премии рабочим и управленческому персоналу за производственные результаты, сумму отпускных, соответствующую доле переменной зарплаты, другие выплаты, относящиеся к фонду заработной платы и которые изменяются пропорционально объёму производства продукции.
Постоянная часть оплаты труда (ФЗПпост) не изменяется при увеличении или спаде объёма производства - это зарплата рабочих по тарифным ставкам, зарплата служащих по окладам, все виды доплат, оплата труда работников непромышленных производств и соответствующая им сумма отпускных. 

В процессе последующего анализа определяют факторы, вызвавшие абсолютное и относительное отклонения по фонду заработной платы.
Факторная модель переменной части фонда зарплаты представлена на рис.3.1.
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Рис.3.1. Схема факторной системы переменного фонда зарплаты

Согласно этой схеме модель будет иметь следующий вид:
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Факторная модель постоянной части фонда оплаты труда представлена на рис.3.2.
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Рис.3.2. Схема факторной системы постоянного фонда зарплаты

Согласно этой схеме модель будет иметь следующий вид:
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Аналогично можно представить факторную модель для фонда заработной платы служащих.
Изменение среднего заработка работающих за период характеризуется его индексом (JЗП):
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Изменение среднегодовой выработки определяется аналогично.
Темп роста производительности труда должен опережать темп роста средней заработной платы. Для этого рассчитывают коэффициент опережения Коп и анализируют его в динамике.
Затем производят подсчёт суммы экономии (перерасхода) (Э) фонда заработной платы в связи с изменением соотношений между темпами роста производительности труда и его оплаты:
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4. Основной целью анализа валового дохода является поиск резервов роста и достижение на основе этого оптимального соотношения с финансовыми результатами, создание работающей модели управления им.

Задачами анализа валового дохода являются:

1. Изучение динамических изменений валового дохода и его соотношений:

· с товарооборотом;

· с себестоимостью товаров;

· с издержками товарного обращения.

2. Оценка изменений валового дохода по формам приобретения товаров.

3. Определение резервов роста валового дохода и эффективности торговли.

Анализ валового дохода, как и других показателей деятельности предприятия, является основой для принятия управленческих решений. Экономический анализ предшествует решениям, обосновывает их и является базой научного управления предприятием, повышает его эффективность.

Для анализа валового дохода используются традиционные и математические методы анализа. К числу основных способов и приемов экономического анализа относятся: оценка абсолютных, относительных и средних величин, метод сравнения, группировки, индексный, графический, метод цепных подстановок, балансовый. К математическим методам относятся: математическое программирование, моделирование, корреляция, регрессия и т.д.

К основным факторам, оказывающим воздействие на размер валового дохода, относятся: объем и ассортиментная структура товарооборота, уровень торговых надбавок и цен, звенность товародвижения, состав товарооборота и др.

С изучения валового дохода начинают обычно анализ финансовых результатов. От величины валового дохода зависит финансовое положение предприятия, оплата труда работников, поскольку источником образования прибыли является валовой доход.

Анализ валового дохода начинается с оценки абсолютных величин. Относительные величины более наглядны и лучше демонстрируют тенденции в изменении исследуемых показателей. Не менее важное значение в процессе анализа имеют средние величины. Они позволяют переходить от единичного к общему, от случайного к закономерному. Без них почти невозможно сравнить изучаемые признаки по разным совокупностям, охарактеризовать изменение варьирующего показателя во времени. Они позволяют абстрагироваться от случайности отдельных значений и колебаний. В анализе применяют следующие формы средних: среднюю арифметическую, среднюю гармоническую, взвешенную, среднюю хронологическую моментного ряда.

В процессе анализа валового дохода устанавливается степень соответствия фактических (ожидаемых) значений прогнозным (плановым), выполнения заданий по валовому доходу. В ходе анализа определяется динамика валового дохода, устанавливаются причины его роста или снижения. В связи с тем, что существуют определенные расхождения в формировании цен на товары, закупаемые из различных источников, целесообразно учет валовых доходов организовать в зависимости от того, но каким каналам поступает товар на предприятие для его последующей реализации конечному потребителю. При анализе особое внимание следует уделить расчету влияния основных факторов на сумму и уровень валового дохода.

Сумма реализованных торговых надбавок (валовой доход) зависит от изменения их среднего уровня в процентах к обороту и объема розничного товарооборота, влияние которых изменяется методом разницы. Так, для определения влияния на сумму реализованных торговых надбавок, изменения их среднего уровня необходимо произвести расчет по следующей формуле:
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где 
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 – влияние изменения среднего уровня торговых надбавок на сумму реализованных торговых надбавок, руб.;
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 – средний уровень торговых надбавок в отчетном году, % к обороту;
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 – средний уровень торговых надбавок в предшествующем году, % к обороту;
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 – фактический объем товарооборота в отчетном году, руб.

Влияние изменения объема товарооборота на сумму торговых надбавок рассчитывается по формуле:
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где 
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 – влияние изменения объема товарооборота на сумму торговых надбавок, руб.;
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 – средний уровень торговых надбавок в предшествующем году, % к обороту;
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 – объем товарооборота в предшествующем году, руб.

На величину валового дохода также влияют изменение объема товарооборота, ценовой фактор, изменение среднего уровня валового дохода, остающегося в распоряжении предприятия. Расчет этих факторов производится по той же методике. На величину чистого валового дохода, кроме перечисленных выше факторов, оказывают влияние налоги и другие обязательные платежи, взимаемые за счет валового дохода.

Далее изучаются факторы, влияющие на средний уровень валового дохода. Он может изменяться в результате изменения структуры товарооборота (размер торговых надбавок на отдельные товары и товарные группы). Увеличение в товарообороте доли товаров с более высокими торговыми надбавками ведет к повышению среднего уровня валового дохода, и наоборот.

Анализ валового дохода предприятия проводится по их сумме и уровню. В процессе анализа изучают степень выполнения плана и динамику валового дохода, определяют причины роста или снижения валового дохода от реализации отдельных товаров, при одновременном анализе ассортиментной структуры товарооборота. Также рассчитывают и оценивают влияние основных факторов на валовой доход от реализации товаров.

Влияние изменения объема товарооборота на сумму валового дохода рассчитывается по формуле:
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где 
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 – сумма роста или уменьшения объема товарооборота по сравнению с планируемым или прошлым периодом;
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 – уровень валового дохода в процентах к товарообороту по плану или за прошлый год.

Влияние изменения среднего уровня валового дохода на сумму валового дохода рассчитывается по следующей формуле:
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где 
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 – фактический товарооборот в отчетном периоде,
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 – размер повышения или снижения уровня валового дохода по сравнению с планом или прошлым периодом.

Одновременно определяют и анализируют валовой доход, остающийся в распоряжении предприятия. Он рассчитывается вычитанием из общей суммы валового дохода налогов и других обязательных платежей, взимаемых за счет реализованных торговых надбавок. Следовательно, сумма валового дохода, остающегося в распоряжении предприятия, находится в прямой зависимости от изменения общей суммы реализованных торговых надбавок и в обратной – от налогов и других обязательных платежей, взимаемых за счет валового дохода. Их влияние на сумму валового дохода, остающегося в распоряжении предприятия, определяется прямым счетом.

Средний уровень валового дохода зависит от изменения структуры товарооборота, изменения норм торговой надбавки и изменения звенности товародвижения, наличия товарных потерь, уценки и прочего расхода товаров.

Влияние структуры товарооборота на средний уровень валового дохода определяется методом процентных чисел с применением приема абсолютных разниц. Определяется процентное число следующим методом: отклонение удельного веса, каждой товарной группы, в общем товарообороте по сравнению с планом или прошлым периодом и умноженного на норму торговой надбавки на этот товар. Сумма процентных чисел по всем товарным группам с учетом знаков отклонения по отдельным группам делится на сто процентов, и результат показывает влияние изменения структуры товарооборота на средний уровень валового дохода.

Влияние изменения звенности товародвижения на валовой доход изучают по данным договоров поставки товаров, счетам-фактурам, другим расчетным и товарным документам, данным учета поступления товаров, торговых и оптовых надбавок.

Розничные торговые предприятия на уменьшение валового дохода полностью списывают потери, возникшие в связи с возвратом поставщикам на переработку прокисшего молока, черствого хлеба, частично – нормируемые товарные потери, бой, лом и уценку товаров, принятые за счет торгового предприятия. Недобор реализованных торговых надбавок за счет указанных выше списаний определяется по данным счетов «Реализация продукции» и «Торговая наценка».

Анализ валового дохода, как и других показателей хозяйственной деятельности предприятия, должен проводиться не только сравнением данных отчетного года с показателями за прошлый период, но и в динамике за ряд лет. Также анализ валового дохода проводится по полугодиям, кварталам и месяцам.

Таким образом, анализ валовых доходов, как и других результативных показателей, предполагает: изучение исследуемого показателя в его взаимосвязях; оценку воздействия объективных экономических законов и факторов субъективного характера; выявление и количественное измерение действия факторов на исследуемое явление; определение тенденции и пропорций в развитии изучаемого показателя с определением неиспользуемых внутрихозяйственных резервов.

5. Анализ финансовых результатов деятельности предприятия включает:
· Анализ состава и динамики балансовой прибыли
· Анализ финансовых результатов от реализации продукции  (работ и
услуг).
· Анализ финансовых результатов от прочих видов деятельности.
· Анализ рентабельности.
Анализ состава и динамики балансовой прибыли
В процессе анализа используются следующие показатели прибыли:
-балансовая прибыль;
-прибыль от реализации продукции (работ и услуг);
-налогооблагаемая прибыль;
-чистая прибыль;
-нераспределенная прибыль.
В процессе анализа необходимо изучить:
· состав балансовой прибыли;

· структуру;

· динамику;

· выполнение плана за отчетный год.

После этого следует проанализировать факторы изменения каждой составляющей балансовой прибыли.
Прибыль от реализации продукции в целом по предприятию зависит от 4 факторов первого уровня соподчиненности:
· объема реализации продукции (
[image: image225.wmf]VРП

);
· структуры (
[image: image226.wmf]i
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);

· себестоимости (
[image: image227.wmf]i
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);
-   уровня среднереализационных цен (
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).
Далее следует проанализировать прибыль по отдельным видам продукции:
· выполнение плана;

· динамику.

Величина прибыли от реализации отдельных видов продукции зависит от 3 факторов 1 порядка:
· объема продажи продукции;

· себестоимости;

· среднереализационных цен.
Факторная модель имеет вид:
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После этого необходимо детально изучить причины изменения объема продаж, цены и себестоимости по каждому виду продукции.
Анализ рентабельности
Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами. Их применяют для оценки деятельности предприятия и как инструмент инвестиционной политике и ценообразовании.
Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:
1) показатели, характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек
производства и инвестиционных проектов;
2) показатели, характеризующие рентабельность продаж;
3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Все эти показатели могут рассчитываться на основе балансовой прибыли, прибыли от реализации продукции и чистой прибыли.
Рентабельность производственной деятельности (окупаемость издержек) исчисляется путем отношения балансовой или чистой прибыли к сумме затрат по реализованной или произведенной продукции:
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Она показывает, сколько предприятие имеет прибыли с каждого рубля, затраченного на производство и реализацию продукции. Может рассчитываться в целом по предприятию, отдельным его подразделениям и видам продукции.
Рентабельность продаж рассчитывается делением прибыли от
реализации продукции, работ и услуг или чистой прибыли на сумму
полученной
выручки
(РП).
Характеризует
эффективность предпринимательской деятельности: сколько прибыли имеет предприятие с рубля продаж. Широкое применение этот показатель получил в рыночной экономике. Рассчитывается в целом по предприятию и отдельным видам продукции.
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Рентабельность (доходность) капитала исчисляется отношением балансовой     (чистой)     прибыли     к     среднегодовой     стоимости     всего инвестированного    капитала     или    отдельных    его    слагаемых: собственного       (акционерного),       заемного,       основного,       оборотного, производственного капитала и т.д.
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В процессе анализа следует изучить динамику перечисленных показателей рентабельности, выполнение плана по их уровню и провести межхозяйственные сравнения с предприятиями-конкурентами.
Уровень рентабельности производственной деятельности (окупаемость затрат), исчисленный в целом по предприятию (R), зависит от трех основных факторов первого порядка: изменения структуры реализованной продукции, ее себестоимости и средних цен реализации.
Факторная модель этого показателя имеет вид:
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                                      (5.5)
Расчет влияния факторов первого порядка на изменение уровня рентабельности в целом по предприятию можно выполнить способом цепных подстановок.
Затем следует сделать факторный анализ рентабельности по каждому виду продукции. Уровень рентабельности отдельных видов продукции зависит от изменения средних реализационных цен и себестоимости единицы продукции:
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Таким же образом производится факторный анализ рентабельности продаж. Детерминированная факторная модель этого показателя, исчисленного в целом по предприятию, имеет следующий вид:
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Уровень рентабельности продаж отдельных видов продукции зависит от среднего уровня цены и себестоимости изделия:
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Аналогично осуществляется факторный анализ рентабельности инвестированного капитала. 
Чем быстрее оборачивается капитал на предприятии, тем меньше его требуется для обеспечения запланированного объема продаж.
И наоборот, замедление оборачиваемости капитала требует дополнительного привлечения средств для обеспечения того же объема производства и реализации продукции. Таким образом, объем продаж сам по себе не оказывает влияния на уровень рентабельности, т.к. с его изменением пропорционально увеличиваются или уменьшаются сумма прибыли и сумма основного и оборотного капитала при условии неизменности остальных факторов.
ПРАКТИЧЕСКОЕ ЗАНЯТИЕ

Цель занятия: усвоение лекционного материала и закрепление на основе практических заданий.

Задания, вынесенные на занятия:
· Экспресс - опрос по теме 

· Тестирование по пройденным темам
· Решение практических и ситуационных задач
Варианты письменной работы по теме

Вариант 1

1. Какие показатели характеризуют товарооборот торгового предприятия и как они рассчитываются?

2. Какие факторы влияют на объем и структуру товарооборота и почему необходимо их учитывать?

Вариант 2

1. Какие факторы, влияющие на товарооборот, являются основными? Как рассчитывается их влияние?

2. Почему товарооборот является важнейшим оценочным показателем деятельности торгового предприятия? Какие тенденции в нем отражаются?

Занятие 1. Анализ розничного и оптового товарооборота

Методические указания
При анализе розничного товарооборота используются различные способы и приемы (методические указания представлены в занятии 1).

В условиях инфляции темпы изменения объема товарооборота следует рассчитывать в сопоставимых ценах, т.е. в ценах базисного года. Пересчет товарооборота осуществляется по формуле:
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где 
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 – товарооборот в сопоставимых ценах;


[image: image240.wmf].

.

ц

ф

N

 – товарооборот в фактических ценах;


[image: image241.wmf]I

ц

– индекс розничных цен.

Для оценки равномерности выполнения плана товарооборота или равномерности распределения по периодам года роста по сравнению с прошлым годом необходимо исчислить среднее квадратическое отклонение 
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где 
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 –  товарооборот по кварталам (или темп роста);
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 – среднеквартальный товарооборот (или темп роста за год);
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 –  число кварталов.

Ритмичность товарооборота изучается с помощью коэффициента ритмичности, который исчисляется по формуле
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где 
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 – коэффициент ритмичности товарооборота за определенный период (в долях единицы);
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– ежедневная абсолютная или относительная (выраженная в процентах) величина выполнения плана в пределах не выше планового значения;
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– ежедневная абсолютная и относительная величина выполнения плана планового задания (каждую из относительных величин принимают за 100, знаменатель равен 100
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Решение типовых задач

Задача 1

Произведите анализ розничного товарооборота и рассчитайте влияние на товарооборот следующих факторов: 

- численность обслуживаемого населения;

- продажи на одного человека;

- размер покупательских фондов населения и степени их охвата;

- розничных цен.

Исходные данные представлены в таблице 1.1.  

Таблица 1.1
Расчёт показателей розничного товарооборота за исследуемые периоды

	Показатели
	Фактически за прошлый  год, тыс.руб.
	Отчётный год, тыс. руб. 
	Отчётный год в % к факту прошлого года 
	Отклонение 

(+,-)

	1
	2
	3
	4
	5

	1.Розничный товарооборот
	63590
	72870
	114,6
	9280

	1.1. В том числе по продаже товаров населению
	58250
	68250
	117,2
	10000

	2. Численность обслуживаемого населения, чел.
	45150 
	45230
	100,2
	80

	3.Покупательские фонды населения 
	73860
	94080     
	127,4
	20220

	Индекс цен
	
	1,132
	
	

	4.Товарооборот в расчёте на одного человека
	1,290
	1,509
	117,0
	0,219

	5.Процент охвата покупательных фондов населения, % 
	78,9
	72,5
	91,9
	-6,4

	6.Товарооборот в сопоставимых ценах 
	63590
	64373
	101,2
	783


Таким образом, изменение товарооборота по продаже населению по сравнению с прошлым годом увеличилось на  10000 тыс. руб. (68250-58250), в том числе за счёт: 

1.Изменение численности обслуживаемого населения: 

(45230-45150) x 1,290 = 103,2  тыс. руб.

2.Товарооборота в расчёте на одного человека:

(1,509-1,290) x 45230= 9905,4 тыс. руб.

За счёт роста обслуживаемого населения (на 80 человек) товарооборот вырос на 103,2 тыс. руб., а за счёт роста оборота в расчёте на одного проживающего – на 9905,4 тыс. руб. 

Влияние на объём товарооборота изменения покупательских фондов населения:  (94080-73860)x78-9 / 100= 15953,6 тыс.руб.

объём товарооборота за счёт изменения процента охвата покупательных фондов населения составил:  (72,5-78,9)х94080/100= -6021,1 тыс. руб.

таким образом, за счёт роста покупательских фондов населения товарооборот вырос на 15953,6 тыс. руб., а уменьшение процента охвата покупательских фондов товарооборотом снизило величину оборота на 6021,1 млн.руб.

Влияние цен на товарооборот по продаже товаров населению:

(72870-64373) = 8497 тыс. руб.

За счёт роста цен товарооборот фактически увеличился на 8497 тыс. руб., то есть примерно на 95,6 % от общего роста [8497/(72870-63590)x100]. Это свидетельствует о высоком уровне работы торгового предприятия.

Задача 2

Приведены данные о товарообороте предприятия по годам (тыс.руб.). На основании приведенных данных необходимо найти абсолютный прирост, темпы роста и прироста, абсолютное значение 1% прироста, средний абсолютный прирост, средний темп роста.

Алгоритм решения

Исчисление первых четырех показателей можно оформить аналитической таблицей (табл. 1.2).
Таблица 1.2
Показатели динамики товарооборота

	Показатели
	годы

	
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й

	Товарооборот, тыс.руб.
	12300
	13400
	14800
	16400
	17800
	19900

	Абсолютный прирост, тыс.руб.: 

Базисный

Цепной
	-

-
	1100

1100
	2500

1400
	4100

1600
	5500

1400
	7600

2100

	Темп роста, %

Базисный 

Цепной
	100,0

-
	108,9

108,9
	120,3

110,4
	133,3

110,8
	144,7

108,5
	161,8

111,8

	Темп прироста, %

Базисный 

Цепной
	-

-
	8,9

8,9
	20,3

10,4
	33,3

10,8
	44,7

8,5
	61,8

11,8

	Абсолютное значение 1 % прироста, тыс. руб.
	-
	123,6
	134,6
	148,1
	164,7
	178,0


Средний годовой абсолютный прирост товарооборота составил:
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Можно также воспользоваться накопленным абсолютным приростом:
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Среднегодовой темп роста товарооборота, исходя из цепных темпов роста, выраженных в коэффициентах, составил:
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Можно также исчислить его из базисного темпа роста, выраженного в коэффициенте:
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Решение задач

Задача 1

Произведите анализ розничного товарооборота и рассчитайте влияние на товарооборот следующих факторов: 

- численность обслуживаемого населения;

- продажи на одного человека;

- размер покупательских фондов населения и степени их охвата;

- розничных цен.

Исходные данные представлены в таблице 1.3. 
Таблица 1.3
Показатели розничного товарооборота за исследуемые периоды

	Показатели
	2002г.
	2003г.

	1. Розничный товарооборот всего, тыс. раб.
	36720
	42127

	2. Численность обслуживаемого населения, чел.
	378000
	432000

	3. Покупательные фонды населения, тыс. руб.
	2693,3256
	34 10,6832

	4. Индекс цен ​​
	
	1,2

	5. Товарооборот в расчёте на одного человека, тыс. руб.
	
	

	6. Процент охвата покупательных фондов населения, %
	
	

	7. Товарооборот в сопоставимых ценах
	
	


Сделайте выводы.

Задача 2

Проанализируйте структуру товарооборота торгового предприятия, используя данные, представленные в таблице 1.4, и сделайте выводы.

Таблица 1.4
Структура товарооборота предприятия ООО «Вымпел»

	Товарная группа
	2002 г. тыс. руб.
	2003 г.тыс. руб.
	2002г.,%
	2003г.,%

	Товародвижение
	36720
	42127
	
	

	Хлебобулочные изделия
	3672
	4212,7
	
	

	Кондитерские изделия
	3304,8
	3370,16
	
	

	Колбасные изделия
	8078,4
	9267,94
	
	

	Молочные изделия
	5508
	7161,59
	
	

	Рыбная продукция
	2570,4
	2106,35
	
	

	Алкогольная продукция
	8812,8
	10531,75
	
	

	Табачные изделия
	1101,6
	1263,81
	
	

	Полуфабрикаты
	2203,2
	2527,62
	
	

	Сопутствующая продукция
	1468,8
	1685,08
	
	


Задача 3

Используя данные таблицы 1.5, определите влияние сезонности на объем реализации товаров. Сделать выводы.

Таблица 1.5
Анализ сезонности реализации товаров

	месяцы
	Базисный год
	Отчетный год

	
	Объем реализации товаров, тыс.руб.
	Коэффициент сезонности
	Объем реализации товаров, тыс.руб.
	Коэффициент сезонности

	Январь
	95,3
	
	101,3
	

	Февраль
	90,8
	
	100,1
	

	Март
	110,7
	
	113
	

	Апрель
	101
	
	115
	

	Май
	109,3
	
	125
	

	Июнь
	122,6
	
	136
	

	Июль
	124,7
	
	132
	

	Август
	119,6
	
	131
	

	Сентябрь
	116,6
	
	129
	

	Октябрь
	100
	
	125
	

	Ноябрь
	95,3
	
	115
	

	Декабрь
	114,1
	
	101,3
	

	Итого за год
	
	
	
	


Задача 4

Рассчитайте средневзвешенный размер торговой надбавки для торгового предприятия с учётом различных источников поступления:

- план поступления товаров составляет 3570 т.р., в том числе транзитом от промышленности 1750 т.р., от местных поставщиков 1200т.р., со склада оптовых предприятий – 620 т.р.;

- общий размер торговой надбавки по товарам составляет 25%, при складских операциях оптовое предприятие получает 8%, при транзитных операциях – 4%.

Задача 5

Используя приемы маржинального анализа, определите (по данным таблицы 1.6) безубыточный объем реализации товаров.

Таблица 1.6
Анализ безубыточности реализации товаров
	Показатели
	Значение показателей

	1. Объем реализации товаров, усл.-нат. ед.
	700

	2. Цена единицы товаров, руб.
	100

	3. Переменные затраты на единицу товаров, руб.
	60

	4. Постоянные затраты на весь объем товаров, руб.
	20000


Задача 6

Используя данные таблицы 1.7, рассчитайте коэффициент ритмичности  и коэффициент вариации. 

Таблица 1.7
Исходные данные для расчета коэффициента ритмичности и коэффициента вариации.

	Квартал 
	Выпуск продукции, тыс. руб.
	Удельный вес продукции, %
	Выполнение плана, коэффициент
	Доля продукции, зачтенная в выполнение плана по ритмичности, %

	
	план
	факт
	план
	факт
	
	

	Первый
	35000
	35740
	
	
	
	

	Второй
	35000
	33510
	
	
	
	

	Третий
	35000
	34970
	
	
	
	

	Четвертый
	35000
	39780
	
	
	
	

	Всего за год
	
	
	
	
	
	


Сделайте выводы.

Задача 7

Используя данные таблицы 1.8, рассчитайте:

1) абсолютный прирост, темпы роста и прироста (цепным и базисным способами);

2) среднегодовые абсолютный прирост и темп роста;

3) абсолютное значение одного процента прироста.

Составьте аналитическую таблицу и постройте график по базисным темпам роста, сделайте выводы.              

Таблица 1.8
Исходные данные для анализа товарооборота за 5 лет.

	Показатели
	Годы 

	
	1-й (базисный)
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й (отчетный)

	Товарооборот, тыс.руб.
	58000
	59300
	62200
	65400
	68000


Задача 8

На основании приведенных данных определите

1) средний процент выполнения плана товарооборота за год;

2) среднее квадратическое отклонение, коэффициент вариации и коэффициент равномерности выполнения плана товарооборота.

3) Сделайте выводы.

Таблица 1.9
Выполнение плана товарооборота по кварталам.

	Показатели
	Кварталы

	
	I
	II
	III
	IV

	Процент выполнения плана товарооборота
	104,6
	102,0
	104,0
	102,0

	Товарооборот за год, тыс.руб.:

По плану

По факту
	35000

36050


Задача 9

Определите процент выполнения плана товарооборота на основе следующих данных: план товарооборота на год 8000 тыс. руб., фактически – 10000 тыс.руб., в том числе выполнение за первый квартал составило 25% всего товарооборота, цены с 1 апреля возросли на 5%.

Задача 10

План товарооборота магазина на год составил 8500 тыс.руб., фактическое выполнение – 6300 тыс.руб. Из-за внепланового ремонта во II квартале магазин не работал. Проанализируйте выполнение плана товарооборота при условии, что план был распределен по кварталам равномерно, доля IV квартала в фактическом товарообороте составила 28 %, а с 1 октября цены на товары снизились на 10%.

Задача 11

Определите выполнение плана товарооборота в сопоставимых ценах по следующим данным: товарооборот по плану – 8600 тыс. руб.; фактически в действующих ценах – 9545 тыс. руб.; индекс цен – 1,15.

Занятие 2. Анализ издержек обращения

Методические указания 

Уровень издержек обращения представляет собой отношение их суммы к товарообороту, выраженное в процентах:


[image: image260.wmf]100

´

=

N

ИО

У

ио

,                                                                (2.1)

где 
[image: image261.wmf]ио

У

– уровень издержек обращения;
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 – сумма издержек обращения.

Интенсивность изменения уровня издержек обращения характеризуется следующим образом:
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где 
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– темп снижения (повышения) уровня;
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– размер снижения (повышения) уровня;
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– первоначальный уровень издержек обращения.

Затратоемкость 
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 можно представить в качестве функции двух факторов: изменения суммы затрат 
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, т.е. издержек обращения и товарооборота 
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. Исходная модель этой факторной системы будет иметь вид:
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Относительную экономию издержек обращения можно определить по следующей формуле:
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где 
[image: image272.wmf]О

Э

– относительная экономия (перерасход) издержек обращения;
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– объем товарооборота отчетного года;
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– размер снижения (повышения) уровня издержек обращения.

Деление издержек обращения на постоянные и переменные позволяет выявить величину относительной экономии (перерасхода) и определить влияние на них объема товарооборота. Для этого производится пересчет плановых издержек обращения на фактический товарооборот. С этой целью сумма плановых переменных издержек умножается на процент выполнения плана товарооборота и делится на 100. Прибавив к полученному результату сумму плановых постоянных расходов, находим общую скорректированную (пересчитанную) сумму издержек обращения.

Аналогичным образом производится пересчет издержек обращения прошлого года на товарооборот отчетного года.

Переменная часть издержек может быть определена и путем умножения ее уровня (планового или прошлого года) на товарооборот отчетного года и деления на 100.

Решение задач
Задача 1

Определите уровень издержек обращения, размер его изменения, темп изменения, абсолютную и относительную экономию (перерасход) суммы издержек обращения по торговому предприятию в сравнении с прошлым годом исходя из следующих данных, отраженных в табл. 2.1.

Таблица 2.1

Исходные данные для анализа издержек обращения

	Показатели
	Базисный год
	Отчётный год

	Товарооборот, тыс. руб. 
	275050
	328150

	Издержки обращения, тыс. руб.
	32930
	47840


Сделайте выводы.

Задача 2

Определите уровень издержек обращения, размер его изменения, темп изменения, абсолютную и относительную экономию (перерасход) суммы издержек обращения по торговому предприятию в сравнении с прошлым годом исходя из следующих данных:

1. розничный товарооборот за прошлый год составил 202555 млн. руб., за отчетный – 337605 млн. руб.

2. издержки обращения в прошлом году – 29670 млн. руб., в отчетном – 41374 млн. руб.

Задача 3

Составьте прогноз суммы и уровня издержек обращения на планируемый период на основе эластичности изменения издержек в зависимости от изменения объема товарооборота исходя из следующих данных:

1. коэффициент эластичности суммы условно-переменных издержек в зависимости от изменения объема товарооборота составляет 0,8.

2. сумма условно-переменных издержек в отчетном году составила 300 млн. руб., условно-постоянных – 400 млн. руб.

3. розничный товарооборот в отчетном году – 4700 млн. руб., планируется увеличить его объем на 9%.

Задача 4

Используя данные таблицы 2.2, определите влияние на изменение суммы расходов по оплате электроэнергии изменений тарифа, мощности и времени использования электроосветительных приборов.

Таблица 2.2

	Показатели 
	I квартал
	II квартал   

	Мощность электроосветительных приборов, кВт
	9,5
	9,4

	Время использования, час
	840
	860

	Тариф за 1 кВт∙час
	1,2
	1,25


Задача 5

Используя данные таблицы 2.3, определите влияние на сумму издержек обращения изменений товарооборота и уровней транспортных расходов, затрат на оплату труда и прочих затрат.

Таблица 2.3

	Показатели 
	I квартал
	II квартал   

	Товарооборот, тыс. руб.
	5600
	5800

	Уровень транспортных расходов, %
	3,80
	3,81

	Уровень затрат на оплату труда, %
	5,53
	5,55

	Уровень прочих затрат, %
	6,17
	6,04


Задача 6

Используя данные таблицы 2.4, определите уровень издержек обращения, размер его изменения, темп изменения, абсолютное и относительное отклонение суммы издержек обращения по следующим данным, тыс. руб.

Таблица 2.4

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год

	Товарооборот, тыс. руб. 
	89000
	89200

	Сумма издержек обращения
	12905
	13380


Задача 7

Используя данные таблицы 2.5, определите:

1) коэффициент корреляции, определяющий зависимость издержек обращения от времени;

2) средние изменение издержек обращения за год.

Сделайте выводы.

Таблица 2.5

Динамика издержек обращения
	Годы
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	8-й

	Издержки обращения, тыс. руб.
	1170
	1190
	1200
	1210
	1220
	1240
	1250
	1260


Задача 8

Используя данные таблицы 2.6, определите:

1) суммы издержек обращения за прошлый год и плановую в отчетном году, а также фактический уровень издержек обращения отчетного года;

2) отклонения фактических издержек обращения от плана и от прошлого года по сумме и уровню в целом и по отдельным статьям расходов;

3) структуру издержек за прошлый год, по плану и фактически за отчетный год; определите отклонения фактической структуры издержек обращения отчетного года от планового и от прошлого года;

4) в целом по предприятию сумму относительной экономии (перерасхода) издержек обращения за отчетный год;

5) какие статьи относятся к условно-постоянным и условно-переменным, и пересчитать их плановые величины на фактический товарооборот отчетного года;

6) по какой статье и в целом по предприятию влияние перевыполнения плана товарооборота, а также относительную экономию (перерасход) издержек обращения;

Сделайте выводы.

Таблица 2.6

Издержки обращения по статьям
	Номер статьи
	Наименование статьи
	Фактический уровень за прошлый год, %
	Отчетный год

	
	
	
	Плановый уровень, %
	Сумма по отчету, тыс. руб.

	1
	Транспортные расходы
	0,09
	0,17
	81

	2
	Расходы на оплату труда
	2,64
	2,85
	1180

	3
	Отчисления на социальные нужды
	1,13
	1,16
	480

	4
	Расходы на аренду и содержание зданий, помещений, сооружений, оборудования и инвентаря
	0,37
	0,43
	170

	5
	Амортизация основных средств
	0,25
	0,26
	107

	6
	Расходы на ремонт основных средств
	0,11
	0,10
	41

	7
	Износ санитарной и специальной  одежды
	0,10
	0,09
	37

	8
	Расходы на хранение, подработку, подсортировку и упаковку товаров 
	0,23
	0,21
	90

	9
	Расходы на рекламу
	0,02
	0,02
	8

	10
	Затраты на оплату процентов за пользование займом
	0,06
	2,50
	1040

	11
	Потери товаров и технологические отходы
	0,15
	0,12
	46

	12
	Расходы на тару
	0,09
	0,05
	19

	13
	Прочие расходы
	0,62
	0,54
	281

	
	Итого
	6,40
	8,50
	3580

	
	Товарооборот, к которому исчислены издержки, тыс. руб.
	38420
	40600
	41280

	
	Сумма постоянных расходов, всего
	-
	1380
	1440


Примечание. По некоторым статьям издержек обращения доля постоянных расходов составила:

По заработной плате – 40 %;

По прочим расходам – 50%.

Задача 9

Используя данные таблицы 2.7, определите:

1) абсолютный рост (снижение) суммы и уровня издержек обращения по группам расходов и в целом по предприятию;

2) структуру расходов за прошлый и отчетный годы;

3) сумму и уровень издержек обращения за прошлый год, скорректированных на товарооборот отчетного года;

4) влияние на отклонение суммы и уровня издержек обращения от прошлого года по группам расходов и в целом по предприятию изменений товарооборота и прочих факторов.

Составьте аналитическую таблицу и сделайте выводы.

Таблица 2.7

Товарооборот и издержки обращения по группам расходов
	Группы расходов
	Уровень издержек обращения за прошлый год, % 
	Сумма издержек обращения за отчетный год, тыс. руб.

	Транспортные расходы
	1,0
	210

	Заработная плата
	4,8
	1160

	Расходы, связанные с содержанием основных средств
	1,2
	350

	Расходы, связанные с товарными запасами
	2,4
	430

	Прочие расходы
	0,6
	160

	Итого
	10,0
	2310


Справка: условно-постоянными являются «расходы, связанные с содержанием основных средств» и 60% «прочих расходов». Товарооборот прошлый год и отчетный год составил соответственно 20000 тыс. руб. и 22000 тыс. руб.

Задача 10

Используя данные таблицы 2.8, определите:

1) общую сумму и средний уровень издержек обращения за прошлый и отчетный годы;

2) рост (снижение) по сравнению с прошлым годом общей суммы и среднего уровня издержек обращения;

3) структуру товарооборота за прошлый и отчетный годы;

4) влияние на отклонение среднего уровня издержек обращения от прошлого года изменений в структуре товарооборота и прочих факторов;

5) влияние на сумму издержек обращения изменений в структуре товарооборота.

Составьте аналитическую таблицу и сделайте выводы.

Таблица 2.8

Товарооборот и издержки обращения по товарным группам
	Группы товаров
	Товарооборот, тыс. руб.
	Уровень издержек обращения % к обороту

	
	Прошлый год
	Отчетный год
	Прошлый год
	Отчетный год

	Продовольственные 
	21700
	22200
	12,05
	12,97

	Непродовольственные
	20000
	20000
	5,20
	5,21

	Итого
	41700
	42200
	?
	?


Задача 11

Определить относительное изменение издержек обращения и расходов на оплату труда из-за разрыва в темпах роста производительности труда и средней заработной платы в отчетном периоде по сравнению с планом по следующим данным: темп роста производительности труда +8%; темп роста средней заработной платы +6%; удельный вес заработной платы в издержках обращения +40%.

Занятие 3.  Анализ показателей по труду
Методические указания 

Коэффициент работы предприятия зависит от рациональной организации труда и повышения его производительности. Показателем производительности труда в торговле считается величина товарооборота на одного среднесписочного работника, а также по отдельным категориям. Этот показатель определяется по формуле 

П=N/R,                                                                        (3.1)

где П – производительность труда (средний оборот на одного работника);

N- товарооборот.

Следовательно, объем товарооборота можно представить произведением численности работников и производительности их труда 
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Определить влияние на отклонение товарооборота от плана или прошлого года изменений трех факторов: численности всех работников, соотношения оперативных работников и всех работников, производительности труда на одного оперативного работника можно по формуле:
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где 
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 - численность всех работников;
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 - численность оперативных работников;
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 - соотношение оперативных и всех работников;
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 - производительность труда на одного оперативного работника.

Зависимость производительности труда от состава торговых работников может быть выражена следующим образом:
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где 
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¢

- численность продавцов; 
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Анализ влияния факторов на затраты по оплате труда начинается с определения влияния на них численности работников и величины средней заработной платы по следующей формуле:
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где U – затраты на оплату труда; 

R- среднесписочная численность работников;

CЗ – средняя заработная плата одного работника.


Основную формулу можно преобразовать, заменив численность работников на равнозначную ей величину:
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N – розничный товарооборот;

CO – средний оборот на одного работника (производительность труда).


После такой замены формула примет следующий вид:
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В этом случае можно определить влияние на затраты по оплате труда трех факторов: объема товарооборота, производительности труда и средней заработной платы.
Решение задач
Задача 1


Используя данные таблицы 3.1, определите:

1) среднечасовую выработку на одно рабочее место за прошлый и отчетный годы по плану и фактически;

2) отклонения, проценты выполнения и темпы роста по показателям;

3) влияние на отклонения товарооборота от плана и от прошлого года изменений по четырем факторам: количества рабочих мест; количества рабочих дней в году; продолжительности рабочего дня; среднечасовой выработки на одно рабочее место;

4) составьте аналитическую и обобщающую таблицы, проанализируйте исчисленные показатели.

Таблица 3.1
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	
	
	план
	факт

	Товарооборот, тыс. руб.
	9200
	11200
	11600

	Среднегодовое количество рабочих мест
	25
	32
	30

	Количество рабочих дней в году
	302
	303
	315

	Продолжительность рабочего дня, час
	8,0
	8,5
	8,6


Задача 2


Определите влияние на отклонение производительности труда от прошлого года изменений фондоотдачи и фондовооруженности по следующим данным таблицы 3.2:

Таблица 3.2
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Товарооборот, тыс. руб.
	31500
	32000

	Среднегодовая стоимость основных средств, тыс. руб.
	3500
	4000

	Среднесписочная численность работников, чел.
	85
	90


Задача 3


Исчислите фондовооруженность труда. Измерьте влияние на отклонение фондовооруженности труда от прошлого года изменений следующих факторов:

1) среднесписочной численности торговых работников;

2) среднегодовой стоимости основных фондов.

Исходные данные представлены в таблице 3.3.
Таблица 3.3
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Среднесписочная численность торговых работников, чел.
	43
	45

	Среднегодовая стоимость основных фондов, тыс. руб.:

На 1 января

На 1 апреля

На 1 июля

На 1 октября

На 1 января
	1480

1500

1650

1700

1670
	1670

1600

1600

1780

1695


Задача 4


Определите влияние на показатель производительности труда одного работника изменений объема выручки от продажи и численности работников на основе следующих данных таблицы 3.4:

Таблица 3.4
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Выручка от продажи за год, руб.
	150000
	158400

	Среднесписочная численность работников, чел. 
	50
	52


Задача 5


Измерьте влияние на фонд оплаты труда изменений численности работников и средней заработной платы по сравнению с прошлым годом. Исходные данные представлены в таблице 3.5:

Таблица 3.5
Исходные данные

	Показатели 
	Прошлый год
	Отчетный год

	Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	2352
	2378

	Среднесписочная численность работников, чел.
	42
	41


Задача 6


Определите влияние на отклонение фонда оплаты труда от плана изменений объема товарооборота, средней заработной платы и производительности труда. Исходные данные представлены в таблице 3.6:

Таблица 3.6
Исходные данные

	Показатели 
	План 
	Факт 

	Товарооборот, тыс. руб.
	44000
	46200

	Фонд оплаты труда, тыс. руб.
	1950
	2040

	Численность работников, чел.
	100
	105


Занятие 4. Анализ финансовых результатов деятельности предприятия
Методические указания 
В процессе анализа финансовых результатов предприятия используют несколько показателей: валовая прибыль (валовой доход); прибыль (убыток) от продаж; прибыль (убыток) до налогообложения; чистая прибыль (убыток) отчетного периода. Их формирование представлено на рис. 4.1.

При общей оценке динамики прибыли до налогообложения сравнивают ее сумму, полученную в отчетном периоде, с прибылью за соответствующий период прошлого года и находят абсолютное отклонение: 
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где 
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– абсолютное отклонение по прибыли до налогообложения;
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– прибыль до налогообложения за отчетный год;
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– прибыль до налогообложения за прошлый год.

Затем определяют относительное отклонение по темпу поста:
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где 
[image: image293.wmf]р

DT

– относительное отклонение темпа роста прибыли до налогообложения.

Вертикальный анализ проводится на основе оценки влияния показателей, которые включаются в аддитивную модель прибыли до налогообложения. Модель применительно к торговому предприятию имеет следующий вид:


[image: image294.wmf]Р

Д

Р

Д

У

У

П

н

В

В

О

О

Д

П

П

ИО

S

N

-

+

-

+

+

-

+

-

-

=

R

,                          (4.3)

где 
[image: image295.wmf]N

– выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и иных аналогичных платежей);
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– себестоимость проданных товаров, продукции, работ услуг;
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– издержки обращения (коммерческие расходы);
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– проценты к получению;
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– проценты к уплате;
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– доходы от участия в других организациях;
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– прочие операционные доходы;
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Влияние объема товарооборота на сумму прибыли определяется путем умножения рентабельности продаж прошлого года 
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 на величину отклонения товарооборота отчетного года от товарооборота прошлого года 
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и деления полученного произведения на 100: 
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Уровень рентабельности продаж определяется по формуле
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где 
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Р

 – сумма прибыли от продаж.

Влияние среднего уровня валового дохода на прибыль определяется умножением суммы товарооборота отчетного года 
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на разность между уровнем валового дохода отчетного и прошлого года 
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, полученное произведение делится на 100:
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Уровень валового дохода определяется по формуле
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где 
[image: image314.wmf]ВД

 – сумма валового дохода.

Для определения влияния расходов на продажу на прибыль следует товарооборот отчетного периода умножить на величину отклонения уровня издержек обращения отчетного года 
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, полученное произведение разделить на 100:
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Влияние объема товарооборота на сумму валового дохода определяется умножением отклонения товарооборота отчетного года от прошлого на уровень валового дохода прошлого года и делением на 100:
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Влияние среднего уровня реализованных торговых надбавок на сумму валового дохода определяется умножением товарооборота отчетного года на отклонение уровня валового дохода отчетного года от прошлого и делением на 100:
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Расчет безубыточного объема производства (продаж) основан на уравнении
[image: image320.wmf] равенства выручки от продажи и сумм постоянных и переменных расходов:
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где 
[image: image322.wmf]p

 – цена единицы продукции (продаж);
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 – количество единицы произведенной (проданной) продукции;
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– постоянные расходы в расходах на единицу продукции;


[image: image325.wmf]V

– переменные расходы в расходах на единицу продукции.

Разделение расходов на переменные и постоянные позволяет определить величину маржинального дохода, представляющего собой разность между выручкой от продаж и переменными расходами, или сумму постоянных расходов и прибыли от продаж:
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где  
[image: image327.wmf]МД

– маржинальный доход;
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– выручка от продаж;
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– прибыль от продаж;
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– постоянные расходы;
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– переменные расходы.

В практике анализа используется относительный показатель маржинального дохода – уровень в процентах к выручке от продажи:
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Безубыточный объем аналитически можно рассчитать несколькими способами.

В натуральном выражении минимальный объем выпуска (продажи) продукции 
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Критический объем продаж можно рассчитать с помощью величины маржинального дохода в денежном выражении:
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Критический объем товарооборота определяется по формуле: 
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где 
[image: image336.wmf]ВД

У

– уровень валового дохода,  %;
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– уровень переменных расходов, %.
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Рис. 4.1. Схема формирования финансового результата предприятия

Решение задач
Задача 1

Произведите анализ выполнения плана валовых доходов торгового предприятия за отчетный год на основании данных таблицы 4.1. В процессе анализа установите размер влияния изменения по сравнению с планом объема товарооборота и уровня валовых доходов на изменение фактической суммы доходов. По результатам анализа сделайте выводы.

Таблица 4.1

Валовые доходы предприятия за отчетный год

	Показатели


	План 
	Факт 

	Розничный товарооборот, млн. руб.

Валовые доходы:

Сумма, млн.руб.

в % к товарообороту
	133640

25340
	142730

26540


Задача 2

Определите влияние на прибыль основных факторов, используя данные таблицы 4.2. Сделать выводы.

Таблица 4.2

Данные для определения влияния на прибыль основных фондов

	Показатели
	Базисный год
	Отчётный год

	Товарооборот, тыс. руб.
	36295
	41377

	Уровень рентабельности продаж, % 
	3,951
	3,976

	Уровень валового дохода, % 
	20,884
	20,623

	Уровень издержек обращения, %
	13,757
	13,500


Задача 3

Определите влияние на сумму валового дохода изменений товарооборота и среднего уровня валового дохода, используя данные таблицы 4.3.

Таблица 4.3

Данные для определения влияния на сумму валового дохода изменений товарооборота и среднего уровня валового дохода

	Показатели
	план
	факт

	Товарооборот, тыс. руб.
	39250
	40400

	Уровень издержек обращения, %
	17,55
	17,84

	Уровень прибыли от продажи, %
	0,45
	0,41


Задача 4

Определите влияние на сумму прибыли от продаж изменений трех факторов: товарооборот, уровня валового дохода и уровня издержек обращения, если известно, что товарооборот увеличился на 250 тыс. руб., уровня валового дохода увеличился на 0,8 %, уровня издержек обращения снизился на 0,4%. Справка: фактический товарооборот составляет 6400 тыс. руб., уровень прибыли от продаж по плану – 2%.

Задача 5

Исчислите влияние на прибыль от продаж изменения розничных цен, если известно, что товарооборот по плану составляет 9500 тыс. руб., а цены возросли на  20% .Прибыль от продаж по плану составляла 147 тыс. руб., фактически – 160 тыс. руб.

Задача 6

Определите влияние на прибыль от продаж роста производительности труда по следующим данным: товарооборот в отчетном году увеличился на 400 тыс. руб., в том числе за счет роста производительности труда – на 80 тыс. руб.; рентабельность по плану составила 2 %, фактически – 2,2%.

Задача 7

Определите влияние на прибыль от продаж роста фондоотдачи, если известно, что товарооборот в отчетном году за счет фондоотдачи увеличился на 160 тыс. руб. плановая рентабельность составляла 4,0%, фактически – 4,2%.

Задача 8

Определите влияние на критический объем выручки от продажи увеличения на 10% каждого из трех факторов: величины постоянных расходов, переменных расходов, цены единицы изделия, если известно, что величина постоянных расходов составляет 8000 тыс. руб., доля переменных расходов в цене единицы изделия составляет 40% или 0,4 единицы, цена единицы изделия 500 руб.

Задача 9

Определите влияние на рентабельность капитала изменений рентабельности продаж, фондоемкости основных средств, коэффициента закрепления оборотных средств, используя данные таблицы 4.4.

Таблица 4.4

Данные для анализа рентабельности

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год

	Рентабельность продаж
	0,046
	0,052

	Фондоемкость основных средств
	0,014
	0,015

	Коэффициент закрепления оборотных средств
	0,216
	0,213


Задача 10

Определите рентабельность оборота, число оборотов капитала, уровень общей рентабельности и срок окупаемости собственного капитала по следующим данным:

Таблица 4.5

Данные для анализа рентабельности

	Показатели
	Сумма, тыс. руб.

	Товарооборот
	40 000

	Прибыль до налогообложения
	3600

	Чистая прибыль
	2200

	Имущество (капитал), всего 

в том числе собственный капитал
	19 800  

8400


Контрольная работа по пройденным темам

Вариант 1

Какова роль оценки полноты соблюдения установленных правил продажи товаров и порядка осуществления торговли при управлении конкурентоспособностью торгового предприятия?

1. Эффективность использования средств характеризуют показатели:

а) рентабельности и деловой активности;

б) финансовой устойчивости;

в) платежеспособности.

2. Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, образуется:

а) из разности между объемом выручки от продажи товаров по продажным и покупным ценам (без НДС и акцизов);

б) при вычитании из прибыли до налогообложения налога на прибыль и иных аналогичных обязательных платежей;

в) при вычитании издержек из валового дохода.

Задача 1

Определите уровень издержек обращения, размер его изменения, темп изменения, абсолютное и относительное отклонение суммы издержек обращения по следующим данным, тыс. руб., используя данные таблицы:

Таблица

Анализ издержек обращения

	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год

	Товарооборот
	89000
	89200

	Сумма издержек обращения
	12905
	13380


Задача 2

Определите влияние на прибыль от продаж роста производительности труда по следующим данным: товарооборот в отчетном году увеличился на 300 тыс. руб., в том числе за счет роста производительности труда – на 70 тыс. руб.; рентабельность по плану составила 2 %, фактически – 2,2%.

Вариант 2

Сформулируйте этапы диагностики качества товаров, реализуемых торговым предприятием.

1. Валовой доход от продажи товаров в торговле равен:

а) объему продаж;

б) разности между выручкой от продажи и издержками обращения;

в) разности между объемом продажи товаров по продажным и покупным ценам без НДС и акцизов.

2. При ускорении товарооборачиваемости уровень издержек обращения:

а) не меняется;

б) увеличивается;

в) уменьшается.

Задача 1

На основании приведенных данных в таблице, определите:

6) общую сумму и средний уровень издержек обращения за прошлый и отчетный годы;

7) рост (снижение) по сравнению с прошлым годом общей суммы и среднего уровня издержек обращения;

8) структуру товарооборота за прошлый и отчетный годы;

9) влияние на отклонение среднего уровня издержек обращения от прошлого года изменений в структуре товарооборота и прочих факторов;

10) влияние на сумму издержек обращения изменений в структуре товарооборота.

Составите аналитическую таблицу и проанализируйте исчисленные показатели.

Таблица

Товарооборот и издержки обращения по товарным группам

	Группы товаров
	Товарооборот, тыс.руб.
	Уровень издержек обращения % к обороту

	
	Прошлый год
	Отчетный год
	Прошлый год
	Отчетный год

	А
	2700
	2200
	10,80
	10,05

	В
	1900
	2000
	5,05
	5,10

	Итого 
	
	
	
	


Задача 2

Охарактеризуйте состояние товарных запасов по следующим данным: товарооборот за первый квартал составил 800 тыс.руб., товарные запасы на 1 апреля – 500 тыс.руб.; норматив товарных запасов на первый квартал – 20 дней.

Вариант 3

В чем заключается сущность анализа динамики реализации товаров на торговом предприятии в разрезе ассортиментных групп?

1. Относится ли к анализу прибыли:

а) оценка выполнения плана прибыли;

б) прогнозирование прибыли на следующий период;

в) оценка эффективности использования прибыли?

2. На величину валового дохода прямо влияют:

а) изменение объема товарооборота;

б) изменение размера торговой наценки;

в) изменение производительности труда.

Задача 1

На основании приведенных данных в таблиц:

1) определите коэффициент корреляции, определяющий зависимость издержек обращения от времени;

2) считая форму этих показателей линейной, постройте уравнение регрессии;

3) определите, как изменяются в среднем издержки обращения за год;

4) составьте разработочную таблицу, выполните проверку правильности построения уравнения регрессии. 

Таблица

Динамика издержек обращения.

	Годы
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	8-й

	Издержки обращения, тыс. руб.
	2000
	2050
	2075
	2100
	2200
	2240
	2275
	2310


Задача 2

Исходя из данных таблицы, определите влияние факторов на изменение расходов на оплату труда по торговому предприятию (используя метод цепных подстановок). Сделайте вывод.

Таблица

Исходные данные для определения влияния факторов на изменение расходов на оплату труда по торговому предприятию

	Показатели
	Базисный год
	Отчётный год

	Розничный товарооборот, тыс. руб.
	30640,0
	41455,0

	Товарооборот на одного торгового работника, т.р.
	348,2
	482,0

	Средняя заработная плата на одного работника, т.р.
	1,680
	1,945

	Расходы на оплату труда, т.р.
	147,8
	167,3


Вариант 4

Дайте краткую характеристику основных способов изучения степени удовлетворенности покупателей от совершаемых покупок в магазине.

1. Под понятием «валовая прибыль» подразумевается:

а) выручка от продажи продукции;

б) разность между выручкой от продажи продукции (без НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей) и ее себестоимостью;

в) чистый доход предприятия.

2. Относится ли к анализу издержек обращения анализ:

а) отчислений на социальное страхование;

б) расходов по таре;

в) товарооборачиваемости.

Задача 1

Определить относительное изменение издержек обращения и расходов на оплату труда из-за разрыва в темпах роста производительности труда и средней заработной платы в отчетном периоде по сравнению с планом по следующим данным: темп роста производительности труда +6%; темп роста средней заработной платы +4%; удельный вес заработной платы в издержках обращения +40%.

Задача 2

Товарооборот, среднегодовые товарные запасы и время обращения. На основании приведенных данных в таблице, определите:

1) время обращения по группам товаров и в целом по предприятию за прошлый и отчетный годы;

2) структуру товарооборота за прошлый и отчетный годы;

3) влияние на отклонение фактического времени обращения от прошлого года изменений по трем факторам: товарооборота, средних товарных запасов и структуры товарооборота.

Составить аналитическую и обобщающую таблицы, проанализировать исчисленные показатели.

	Группы товаров
	Товарооборот, тыс. руб.
	Среднегодовые товарные запасы, тыс. руб.
	Время обращения, дни 

	
	Прошлый год
	Отчетный год
	Прошлый год
	Отчетный год
	Прошлый год
	Отчетный год

	А
	1400
	16200
	600
	755
	37
	39

	В
	1600
	13320
	250
	439
	59
	56

	Итого
	
	
	
	
	
	


Вариант 5

Дайте краткую характеристику источников информации, используемой при проведении диагностики деятельности торгового предприятия.

1. Понятие «прибыль до налогообложения» включает:

а) выручку от продажи продукции;

б) разность между выручкой от продажи продукции и ее себестоимостью;

в) прибыль от продаж, результат от операционных доходов и расходов, внереализационные доходы и расходы.

2. К постоянным затратам относятся:

а) арендная плата;

б) расходы на рекламу;

в) амортизация зданий и оборудования.

Задача 1

Определить влияние на рентабельность капитала изменений рентабельности продажи и коэффициента оборачиваемости капитала, используя данные таблицы:

Таблица

Исходные данные для анализа рентабельности

	Показатели
	Прошлый год
	Отчётный год

	Рентабельность продаж
	0,614
	0,525

	Коэффициент оборачиваемости капитала
	4,5
	4,7


Задача 2 

Определить влияние на критический объем выручки от продажи увеличения на 7% каждого из трех факторов: величины постоянных расходов, переменных расходов, цены единицы изделия, если известно, что величина постоянных расходов составляет 7000 тыс. руб., доля переменных расходов в цене единицы изделия составляет 30% или 0,3 единицы, цена единицы изделия 200 руб.
САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ РАБОТА

Самостоятельная работа включает изучение студентами дополнительного теоретического материала по данной теме, изучение официальных материалов и законодательных актов.

Рекомендуемая литература: 1, 2, 15, 16, 19, 20, 21, 28, 33, 36, 37 
Вопросы для самоконтроля:

1. Что является объектов анализа розничного и оптового товарооборота?

2. Какие приемы и способы применяются при анализе розничного и оптового товарооборота?

3. Как проводится анализ выполнения плана и динамики товарооборота?

4. В чем смысл анализа сезонности товарооборота?

5. Перечислите основные группы факторов, влияющие на объем товарооборота.

6. Изложите основные признаки классификации издержек обращения.

7. Назовите основные факторы, влияющие на издержки обращения.

8. Что относится к постоянным и переменным издержкам обращения?

9. Как проводится анализ издержек обращения по статьям затрат?

10. Перечислите факторы, влияющие на величину валового дохода предприятия

11. По каким направлениям проводится анализ прибыли?

12. Какое значение имеет анализ состава прибыли в динамике?

13. Какие факторы оказывают влияние на изменение прибыли от продаж?

14. В чем состоит суть анализа финансовых результатов от прочих видов деятельности?

15. По каким направлениям проводится анализ рентабельности?

16. По каким направлениям проводится анализ распределения и использования прибыли?

 6. Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины и учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы студентов
Изучение дисциплины «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» и определение уровня освоения программы предполагает следующие формы контроля:

· посещения студентом лекционных, практических занятий и активная работа на практических занятиях;

· вопросы для самопроверки и промежуточный контроль знаний в форме тестирования;

· итоговый контроль знаний в форме зачета.

6.1. Тестовые задания по дисциплине

1.Под хозяйственной деятельностью торгового предприятия понимается

А) комплексный анализ и оценка экономических показателей работы предприятия

Б) набор любых операций, приводящих к изменению его капитала

В) стремление предприятий улучшить собственное положение и обеспечить стабильность развития 

2. Под анализом понимается

А) обобщение результатов изучения частей с целью качественного улучшения объекта

Б) оценка экономических показателей работы торгового предприятия

В) расчленение объекта на части с целью понимания его сущности, определения роли элементов и их взаимосвязи в составе целого

3. Под синтезом понимается

А) соединение элементов объекта в целое для полного о нем представления 

Б) взаимосвязь основных приемов мышления с целью качественного улучшения объекта

В) определение экономической эффективности использования трудовых, материальных и финансовых ресурсов в совокупности

4. Экономическая диагностика деятельности торгового предприятия – это…

А) идентификация реального состояния анализируемого объекта, комплексное исследование его состава и свойств, выявление изменений в его состоянии в пространственно – временном разрезе, установление основных факторов, вызвавших изменения в состоянии объекта

Б) комплексный анализ и оценка экономических показателей работы торгового предприятия на основе изучения отдельных результатов, неполной информации с целью выявления возможных перспектив его развития и последствий текущих управленческих решений

В) исследование хозяйственных процессов торгового предприятия, складывающихся под воздействием объективных и субъективных, внешних и внутренних факторов, которые получают отражение через систему экономической информации

5. Функциями анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия являются

А) учетная, стимулирующая, организационная, мониторинговая и контрольная 

Б) ретроспекция, диагноз и проспекция

В) контрольная, учетная, стимулирующая, организационная и индикативная

6. По используемым методам выделяют следующие виды анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия

А) статистический, факторный и экспертный

Б) количественный и качественный

В) с применением информационных технологий и вручную

7. По исследуемому объекту выделяют следующие виды анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия

А) управленческий, социально – экономический, экономико – статистический, маркетинговый, инвестиционный, финансовый

Б) внутрихозяйственный, внутриотраслевой, межотраслевой

В) структурный, функциональный, организационный 

8. К принципам анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия относят

А) достоверное отражение реального состояния, вариантность, научную обоснованность, отражение определенной цели, комплексность, взаимосвязь с другими видами анализа 

Б) конструктивность, вариантность, экономичность, отражение определенной цели, механизацию работ, взаимосвязь с другими видами анализа 

В) системность,  согласованность отдельных элементов, отражение отраслевой и территориальной специфики, оперативность, эффективность

Г) сопоставимость,  согласованность отдельных элементов, разложимость объекта, оперативность, эффективность

9. Субъектами анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия являются

А) акционеры, пайщики, инвестиционные организации, налоговая полиция, рекламно – информационные службы, консалтинговые службы, аудиторские конторы

Б) собственники имущества, финансово – кредитные учреждения, отдельные специалисты, рейтинговые агентства, органы страхования, СМИ

В) муниципалитет, органы статистики, органы страхования, налоговые органы, учредители, акционеры, дольщики, управляющие

Г) предприятия,  учредители, органы государственного управления, налоговые органы, эксперты, информационно – аналитические агентства

10. К объектам анализа и диагностики хозяйственной деятельности торгового предприятия относят

А) кадровый, технический, торговый, производственный, финансовый потенциал

Б) определенные категории трудовых ресурсов и их профессиональные возможности, совокупность различных видов техники, возможности по реализации товаров, результаты хозяйственной деятельности

В) отдельные торгово – технологические и производственные операции, технические комплексы, организационные структуры, структуры управления

Г) различные виды деятельности торгового предприятия; техническое, материальное, финансовое обеспечение и состояние торгового предприятия

11. Задачами анализа конъюнктуры рынка являются

А) определение оптимальной цены товара, выявление оптимального ассортимента для предложения на рынке, статистическое обследование населения

Б) оценка состояния рынка и типология рыночной ситуации,  характеристика масштаба рынка, оценка сезонных колебаний, оценка деловой активности

В) проведение моментных опросов покупателей, расчет средних цен запасов и поступления, определение сроков проведения выставок – продаж и покупательских конференций, выявление диспропорций в ассортименте

12. Территориальная граница рынка розничного торгового предприятия уточняется анализом следующих факторов 

А) наличия авто – и железнодорожных магистралей; наличия субъектов, уменьшающих торговую зону; наличия товаров особого спроса и широкого ассортимента товаров предварительного выбора

Б) наличия препятствий к доступу предприятия, стоимости доставки товаров до места использования, частоты покупок, наличия альтернатив

В) величины цены предложения, разницы в качестве обслуживания, сходства целевых групп покупателей

13. Покупательская лояльность означает

А) удовлетворенность потребителя совершенной покупкой

Б) величину конкурентоспособности торгового предприятия по сравнению с другими

В) готовность покупателя продолжать совершать покупки в данном магазине

Г) величину повторных покупателей

14. При анализе общего объема розничного товарооборота выявляют

А) выполнение плана розничного товарооборота в целом по торговому предприятию, выполнение плана розничного товарооборота по отдельным структурным подразделениям, абсолютный прирост товарооборота, темпы роста и прироста товарооборота, абсолютное значение одного процента прироста товарооборота

Б) выполнение плана розничного товарооборота, динамику товарооборота за ряд лет, структуру товарооборота, ритмичность товарооборота, влияние факторов на развитие розничного товарооборота

В) динамический ряд, в котором приводятся данные за ряд лет, но не менее, чем за три года; отклонение каждого последующего показателя от предшествующего; интенсивность изменений; сезонность продаж; состав товарооборота

15. Какие факторы влияют на развитие розничного товарооборота?

А) численность торговых работников, производительность труда торговых работников, среднегодовая стоимость основных фондов, средняя торговая площадь

Б) изменение средних товарных запасов, изменение структуры товарооборота, изменение средней торговой наценки, звенность товародвижения, формы торгового обслуживания

В) поступление товаров, остаток товаров на начало периода, остаток товаров на конец периода, прочее выбытие товаров, численность рабочих мест, показатели рабочего времени, фондоотдача 

16. Выберите определение товарного баланса, который используется при исследовании движения товаров на торговом предприятии:

А) Сумма товарных запасов на начало периода и объема реализации равна сумме поступления товаров, прочего выбытия товаров и запасов на конец периода

Б) Сумма товарных запасов на начало периода и поступления товаров равна сумме объема реализации, прочего выбытия товаров и запасов на конец периода

В) Сумма товарных запасов на начало периода и запасов на конец периода равна сумме поступления товаров, прочего выбытия товаров и объема реализации  

17. Эффективность использования товарных ресурсов оценивается:

А) отношением розничного товарооборота к сумме сальдо товарных запасов на начало и конец периода и поступления товаров

Б) отношением объема товарных ресурсов к розничному товарообороту

В) долей прочего выбытия товаров в товарных ресурсах или в розничном товарообороте

18. Диагностика эффективности использования товарных запасов в динамике предполагает изучение товарооборачиваемости в днях, определяемой:

А) делением розничного товарооборота на средние товарные запасы

Б) делением розничного товарооборота на число дней в периоде

В) делением средних товарных запасов на однодневный розничный товарооборот

Г) делением средних товарных запасов на число дней в периоде

19. Диагностика эффективности использования товарных запасов в динамике предполагает изучение товарооборачиваемости в числе оборотов, определяемой:

А) делением розничного товарооборота на товарооборачиваемость в днях

Б) делением товарооборачиваемости в днях на средние товарные запасы

В) делением розничного товарооборота на средние товарные запасы

Г) делением средних товарных запасов на однодневный розничный товарооборот

20. В числе причин недопоставок товаров по договорам по вине поставщиков могут быть:

А) нарушение сроков отгрузки товаров, нарушение договорных обязательств по объему товаров, изменение структуры поставок товаров, отказ покупателей от получения товара в установленный срок, нарушение установленного порядка расчетов

Б) отсутствие заявок предприятия – покупателя на товар при оговоренном условии отгрузки товара по его требованию, сокращение количества поставляемых товаров или изменение срока их поставки из – за накопления у покупателей сверхнормативных и излишних товарных запасов, несвоевременное согласование спецификаций

В) нарушение сроков поставки товаров, поставка товаров в меньшем количестве, нарушение ассортимента поставки, низкое качество товаров (нарушение требований ГОСТов), несоответствие фактического количества товаров указанному в сопроводительных документах, отсутствие договоров на поставку

21. Коэффициент широты ассортимента товаров, реализуемых торговым предприятием, определяется как:

А) отношение количества видов, разновидностей и наименований товаров, пользующихся стабильным спросом, к фактическому количеству видов, разновидностей и наименований товаров, имеющихся в наличии 

Б) отношение фактического количества видов, разновидностей и наименований товаров, имеющихся в наличии, к максимальному перечню товаров, имеющихся у магазинов - конкурентов

В) отношение фактического количества видов, разновидностей и наименований товаров, имеющихся в наличии, к регламентированному (плановому) количеству товаров однородной группы

Г) отношение базовой широты к действительной широте

22. К обобщающим показателям, характеризующим качество товаров, относят:

А) удельный вес новых товаров в общем объеме продаж, средний коэффициент сортности, технологичность изделий, удельный вес забракованных товаров, сумма штрафов за некачественные товары

Б) полезность, технологичность, надежность, эстетичность, объем забракованных товаров, потери от брака, удельный вес зарекламированных товаров

В) удельный вес товаров высшей категории качества; средневзвешенный балл качества товаров; удельный вес сертифицированных и несертифицированных товаров; удельный вес товаров, соответствующих мировым стандартам

23. При диагностике развития прогрессивных форм торгового обслуживания подвергаются исследованию следующие формы:

А) индивидуальное обслуживание через прилавок, самообслуживание, обслуживание по образцам, обслуживание через информационную сеть «Интернет»

Б) обслуживание в стационарном магазине, мелкорозничная торговля через павильоны и палатки, посылочная торговля, обслуживание в комиссионном магазине, развозное и разносное обслуживание

В) индивидуальное обслуживание продавцом консультантом в магазинах самообслуживания, салонное обслуживание, обслуживание по заказам, обслуживание на дому, обслуживание на транспорте и улицах

24. Исследование скорости торгового обслуживания в магазине производится на основе формулы:

А) отношение суммы товарооборота структурного подразделения к общему объему товарооборота магазина в исследуемом периоде 

Б) отношение числа обслуженных покупателей к периоду обслуживания

В) отношение общего объема затрат времени на ожидание обслуживания (консультации) продавцом к фактическому времени обслуживания

Г) отношение общего объема затрат времени покупателей на ожидание расчета к фактическому времени расчета за покупку

25. В ходе анализа уровня издержек обращения по общему объему и по отдельным статьям рассчитываются следующие показатели

А) общая сумма издержек обращения и уровень издержек обращения в динамике, уровень расходов на оплату труда, уровень материальных затрат, соотношение индекса расходов на оплату труда и индекса материальных затрат, рентабельность расходов на оплату труда

Б) общий уровень издержек обращения и уровень издержек обращения по наиболее значимым статьям за отчетный и базисный периоды, размер изменения общего уровня издержек обращения и уровня издержек обращения по наиболее значимым статьям, темп изменения общего уровня издержек обращения и уровня издержек обращения по отдельным статьям, относительная сумма экономии (перерасхода) издержек обращения 

В) общая сумма издержек обращения и уровень издержек обращения в динамике, темп изменения общего уровня издержек обращения, влияние товарооборота на издержки обращения, уровень транспортных расходов, уровень расходов на оплату труда 

26. Как повлияет на уровень издержек обращения снижение объема товарооборота?

А) уровень издержек обращения снизится, так как снизится и сумма издержек обращения

Б) уровень издержек обращения не изменится, так как снижается одновременно и товарооборот и сумма издержек обращения

В) уровень издержек обращения повысится, так как снижаются лишь условно – переменные расходы

27. Как повлияет на уровень издержек обращения рост объема товарооборота?

А) уровень издержек повысится, так как повысится и сумма издержек обращения

Б) уровень издержек обращения не изменится, так как повысится одновременно и товарооборот и сумма издержек обращения

В) уровень издержек обращения снизится, так как повысятся лишь условно – переменные расходы

28. Какой фактор влияет на снижение уровня издержек обращения?

А) снижение объема розничного товарооборота

Б) рост розничных цен на товары

В) рост тарифов на услуги других отраслей

29. Какой фактор влияет на повышение уровня издержек обращения?

А) рост объема розничного товарооборота

Б) рост доли менее издержкоемких (непродовольственных) товаров в общем объеме товарооборота

В) рост доли продовольственных товаров в общем объеме товарооборота

30. Как определяется абсолютная экономия (перерасход) издержек обращения?

А) как разница между фактической и плановой суммами издержек обращения

Б) как разница между фактическим и плановым уровнями издержек обращения

В) как разница между фактической суммой издержек обращения и плановой суммой, пересчитанной на фактический товарооборот

Г) как разница между плановой суммой издержек обращения, пересчитанной на фактический товарооборот, и плановой суммой издержек обращения
6.2. Перечень примерных контрольных вопросов и заданий для самостоятельной работы по дисциплине 

Тема 1. Цели, задачи, методы, приемы, виды экономического анализа

6. Дайте определение анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

7. Перечислите основные функции анализа деятельности финансово-хозяйственной предприятия.

8. По каким признакам можно классифицировать виды анализа финансово-хозяйственной деятельности  предприятия?

9. Какие принципы должны соблюдаться при осуществлении анализа финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия?

10. Назовите основные группы методов, используемых при проведении анализа финансово-хозяйственной деятельности торгового предприятия.

Тема 2. Информационное обеспечение экономического анализа
8. Что понимается под экономической информацией?

9. Что относится к внутренним источникам информации?

10. Что относится к внешним источникам информации?

11. Какую роль играет бухгалтерская отчетность как источник информации?

12. Каким основным принципам должна соответствовать экономическая информация?

13. Раскройте понятие достоверности информации?

14. Какие причины могут вызвать недостоверность информации?

Тема 3. Организация аналитической работы организации
1. Назовите объекты и субъекты анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

2. Перечислите основные этапы процесса анализа финансово-хозяйственной деятельности  предприятия.

3. Расскажите об организационной структуре анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

4. Как оформляются результаты экономического анализа?

Тема 4. Система комплексного экономического анализа

6. Перечислите основные блоки модели комплексного экономического анализа деятельности предприятия.

7. Назовите направления по которым необходимо анализировать ресурсы предприятия.

8. Какие виды ресурсов предприятия подлежат экономическому анализу?

9. С какой целью проводится анализ производственно-технологического процесса?

10. Назовите основные разделы блока «анализ финансово-хозяйственных результатов».

Тема 5. Анализ: технико-организационного уровня производства, эффективности использования материальных, трудовых, финансовых ресурсов организации
23. Перечислите основные направления для оценки состояния организационно-технического уровня производства.

24. С помощью каких показателей проводится анализ обеспеченности потребности в материальных ресурсах источниками покрытия?
25. Перечислите показатели эффективности использования материальных ресурсов.

26. Назовите факторы, влияющие на материалоемкость продукции.

27. По каким основным направлениям проводится анализ трудовых ресурсов предприятия?

28. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ обеспеченности трудовыми ресурсами?

29. В какой последовательности и на основе каких показателей проводится анализ использования рабочего времени?

30. Какие факторы влияют на изменение фонда рабочего времени?

31. Какими показателями характеризуется производительность труда?

32. Какие факторы влияют на уровень производительности труда?

33. В какой последовательности проводится анализ расходов на оплату труда?

34. Опишите детерминированные факторные системы фонда заработной платы.

35. Перечислите приемы и способы, применяемые при анализе использования трудовых ресурсов.

36. Каков порядок проведения анализа финансового состояния предприятия?

37. Каковы источники информации для проведения анализа финансового состояния?

38. В чем состоит суть вертикального и горизонтального анализа баланса предприятия?

39. Каковы принципы построения аналитического баланса - нетто?

40. Что такое ликвидность предприятия и в чем ее отличие от его платежеспособности?

41. На основании каких показателей производится анализ ликвидности предприятия?

42. В чем состоит понятие и оценка финансовой устойчивости предприятия?

43. Какие показатели используются для анализа деловой активности предприятия?

44. При каких условиях рассчитываются коэффициенты восстановления платежеспособности?

Тема 6. Анализ производства и реализации продукции, использования основных средств
13. Какие частные аналитические задачи решаются при анализе объема производства и реализации продукции?

14. Опишите основные способы оценки выполнения плана по ассортименту продукции.

15. Приведите основные группы показателей, характеризующих качество выпускаемой продукции.

16. Какие методы используются при анализе структуры выпуска продукции и влияния структурных сдвигов на выполнение производственной программы?

17. С какой целью и в какой последовательности проводят анализ ритмичности продукции?

18. Каков порядок проведения анализа реализации продукции?

19. Опишите факторную систему объема продаж продукции.

20. Какие приемы и методы применяются в анализе выпуска и реализации продукции?

21. По каким основным направлениям проводится анализ основных производственных фондов?

22. Какие показатели используются для оценки динамики основных фондов?

23. Какой экономический смысл имеет расчет показателей фондоотдачи и фондоемкости основных средств?

24. Опишите факторную модель фондоотдачи и показатели, ее составляющие.

Тема 7. Анализ: розничного и оптового товарооборота, издержек обращения, показателей по труду, валового дохода, финансовых результатов деятельности
17. Что является объектов анализа розничного и оптового товарооборота?

18. Какие приемы и способы применяются при анализе розничного и оптового товарооборота?

19. Как проводится анализ выполнения плана и динамики товарооборота?

20. В чем смысл анализа сезонности товарооборота?

21. Перечислите основные группы факторов, влияющие на объем товарооборота.

22. Изложите основные признаки классификации издержек обращения.

23. Назовите основные факторы, влияющие на издержки обращения.

24. Что относится к постоянным и переменным издержкам обращения?

25. Как проводится анализ издержек обращения по статьям затрат?

26. Перечислите факторы, влияющие на величину валового дохода предприятия

27. По каким направлениям проводится анализ прибыли?

28. Какое значение имеет анализ состава прибыли в динамике?

29. Какие факторы оказывают влияние на изменение прибыли от продаж?

30. В чем состоит суть анализа финансовых результатов от прочих видов деятельности?

31. По каким направлениям проводится анализ рентабельности?

32. По каким направлениям проводится анализ распределения и использования прибыли?
6.3. Примерный перечень вопросов к зачету по дисциплине
1. Цель, задачи, принципы экономического анализа

2. Предмет и функции экономического анализа

3. Методы и приемы экономического анализа

4. Виды экономического анализа

5. Классификация источников информации, необходимых для проведения экономического анализа

6. Основы организации экономического анализа, этапы организации аналитической работы и оценки потенциала предприятия

7. Модель комплексного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия: характеристика основных блоков

8. Анализ технико-организационного уровня производства: основные этапы и их характеристика
9. Анализ эффективности использования материальных ресурсов: основные этапы и их характеристика
10. Анализ обеспеченности кадрами и  движения рабочей силы
11. Анализ использования фонда рабочего времени.
12. Анализ производительности труда.
13. Анализ использования фонда заработной платы
14. Анализ платежеспособности и ликвидности баланса.
15. Анализ финансовой устойчивости предприятия.
16. Оценка деловой активности.
17. Анализ производства и реализации продукции: характеристика этапов
18. Анализ использования основных средств: основные этапы и их характеристика
19. Анализ объема и динамики товарооборота, факторный анализ товарооборота
20. Анализ сезонности, равномерности и ритмичности продаж
21. Анализ объема и динамики издержек обращения, факторный анализ издержек обращения
22. Анализ валового дохода предприятия, факторный анализ валового дохода
23. Анализ формирования и использования прибыли предприятия
24. Факторный анализ прибыли предприятия
25. Факторный анализ рентабельности в торговле
Критерии оценки по билетам по двухбалльной системе

Основной формой итогового контроля знаний по дисциплине является зачет,   проводимый в письменный форме. Оценка знаний осуществляется  по результатам письменного ответа с учетом итоговой рейтинговой оценки студента. Зачет проходит письменно по билетам, каждый из которых включает 1 теоретический вопрос, тестовое задание и практическую задачу.

            Оценку «зачтено» заслуживает студент, демонстрирующий всестороннее, систематическое и глубокое знание программного материала, умение свободно выполнять задания, предусмотренные рабочим планом дисциплины, усвоивший основную и знакомый с дополнительной литературой, рекомендованной программой. Как правило, оценка «зачтено» выставляется студентам, усвоившим взаимосвязь основных понятий в их значении для приобретаемой профессии, проявившим творческие способности и самостоятельность а понимании, изложении и использовании учебного материала.

          Оценка «не зачтено» выставляется студенту, имеющему пробелы в знаниях основного программного материала, допустившему принципиальные ошибки в выполнении предусмотренных программой заданий. Также оценка «не зачтено» ставится студентам, уровень знаний которых не соответствует предъявленным требованиям. 

Образовательные технологии

	Показатель
	Требования ФГОС, %
	Фактически, %

	1. удельный вес активных и интерактивных форм проведения занятий (компьютерных симуляций, деловых и ролевых игр, разбор конкретных ситуаций, психологические и иные тренинги), %
	-
	26,32
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30. Савчук, В. П. Диагностика предприятия: поддержка управленческих решений [Текст] / В. П. Савчук. – М.: БИНОМ, 2004.
31. Соколова, Г. Н. Информационные технологии экономического анализа. Теория и практика [Текст] / Г. Н. Соколова. – М.: Экзамен, 2002.
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34. Федорова, Г. В. Информационные технологии бухгалтерского учета, анализа и аудита [Текст] / Г. В. Федорова. – М.: Омега-Л, 2004.
35. Хотинская, Г. И. Анализ хозяйственной деятельности предприятия (на примере предприятия сферы услуг) [Текст] : учеб. пособие для вузов по спец. «Менеджмент организации» / Г. И. Хотинская, Т. В. Харитонова; Моск. гос. ун-т сервиса. - М. : Дело и Сервис, 2007. - 240 с.
36. Чернов, В. А. Экономический анализ: торговля, общественное питание, туристический бизнес [Текст] : учеб. пособие / В. А. Чернов; под ред. М.И. Баканова. – М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2003.
37. Чуев, И. Н. Комплексный экономический анализ хозяйственной деятельности [Текст] : учеб. для вузов. / И. Н. Чуев, Л. Н. Чуева. - М.: Дашков и К, 2006. - 367 с.
38. Шадрина, Г. В. Комплексный экономический анализ хозяйственной деятельности [Текст]  / Г. В. Шадрина. – М.: Благовест – В, 2004.
39. Шеремет, А. Д. Комплексный анализ хозяйственной деятельности [Текст] : Учебник для вузов по спец. «Бух. учет, анализ и аудит» / А. Д. Шеремет. - М.: ИНФРА-М, 2006. - 414 с.
40. Экономический анализ [Текст] : Учебник для вузов. / под ред. Л. Т. Гитляровской. – М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2003.
41. Экономический анализ в торговле [Текст] : учеб. пособие под ред. М. И. Баканова. - М.: Финансы и статистика, 2005.
42. Экономический анализ: ситуации, тесты, примеры, задачи, выбор оптимальных решений, финансовое прогнозирование [Текст] : учеб. пособие / под ред. М. И. Баканова, А. Д. Шеремета. – М.: Финансы и статистика, 2004.
43. Журнал «Маркетинг»
44. Журнал «Маркетинг в России и за рубежом»
45. Журнал «Маркетинг и маркетинговые исследования»
46. Журнал «Менеджмент в России и за рубежом»
47. Журнал «Проблемы теории и практики управления»
48. Журнал «Проблемы прогнозирования»
7.3. Программное обеспечение использования современных информационно-коммуникационных технологий

Использование  информационно – коммуникационных технологий и программного обеспечения по дисциплине «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» осуществляется на аудиторных занятиях и при самостоятельной работе студентов.

Для проведения практических занятий и самостоятельной подготовки научных докладов используется:

· программное обеспечение WORD  – для подготовки студентами докладов по представленной тематике, оформления самостоятельных работ;

· программное обеспечение PowerPoint – для воспроизведения презентаций, подготовленных студентами в рамках предложенных тем научных докладов;

· программный продукт Excel – для проведения практических занятий, подготовки студентами докладов по представленной тематике, решения домашних заданий.
Исследование операций и т.д.





Теория массового обслуживания





Теория игр





Линейное и нелинейное программирование





Многомерный математический факторный анализ





Дискриминант-ный анализ





Компонентный анализ





Дисперсионный анализ



































-  Стоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг





- Коммерческие расходы (издержки обращения)





Прибыль (убыток) от продаж





Прибыль (убыток) до налогообложения





Чистая прибыль (убыток) отчетного периода





+ Отложенные налоговые активы


-  Отложенные налоговые обязательства


-  Текущий налог на прибыль  





+ Проценты к получению


-  Проценты к уплате


+  Доходы от участия в других организациях


+  Прочие операционные доходы


 -  Прочие операционные расходы


 +  Внереализационные доходы


 -   Внереализационные расходы








Валовая прибыль (валовой доход)





Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (без НДС, акцизов и иных аналогичных платежей)





Корреляционный анализ





Логарифмирования





Пропорционального деления





Интегральный





Индексный





Относительных разниц





Абсолютных разниц





Цепной подстановки





Эвристические методы





Балансовый





Группировки





Графического и табличного представления данных





Относительных и средних величин





Сравнения





Способы стохастического факторного анализа








Методы оптимизационного решения экономических задач





Способы детерминированного факторного анализа





Логические способы обработки информации
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